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TEMA I: NOTIUNI INTRODUCTIVE PRIVIND DREPTUL COMERTULUI
INTERNATIONAL

1. Not iunea, obiectul s i metoda de reglementare a dreptului comertului international

Din punct de vedere etimologic, not iunea de comert provine din denumirea latind
commercium, 0 juxtapunere a cuvintelor cum S i merx, care exprima ideia de operat iuni cu marfa.
Conceptul de comert internat ional are un dublu sens: un sens restrans S i un altul larg sau
modern.

Astfel, in restrans, comert ul internat ional include operat iunile de export s i import de
marfuri S 1 servicii, desfas urate de persoanele fizice s i juridice dintr-un stat cu parteneri din
strainatate.

In sens larg, comert ul internat ional cuprinde operat iunile propriu zise, precum § i
operat iunile de cooperare economica S i tehnico-s tiint ifica internat ionala.

In epoca moderni au aparut numeroase Si profunde schimbéri in domeniul dreptului
comert ului internat ional, practic toate marile domenii ale acestuia au cunoscut un proces inoitor,
manifestat atat prin aparit ia S i extinderea unor institut ii (instrumente) juridice noi, cat S i
adaptarea institut iilor sale tradit ionale la exigent ele realitat ilor economice moderne. Astfel,
putem ment iona tendint a ascendentd de globalizare, inclusiv in sfera activitat ii comerciale
internat ionale a comerciant ilor persoane fizice sau societat i comerciale, necesitatea unificarii
continuie a practiciii comerciale internat ionale, adoptarea de instrumente de uniformizare a
normelor ce reglementeaza raporturile de comert internat ional, impunerea tot mai accentuata in
relat iile comerciale internat ionale a unei lex mercatoria moderne.

Dreptul comertului international constituie ansamblul normelor de drept care reglementeaza
raporturile de comert international si de cooperare economica si tehnico-stiintificd, stabilite intre
participantii la comertul international®.

Diversitatea relat iilor comerciale internat ionale s i de cooperare tehnico-s tiint ifica
internat ionale s i amplificarea acestora ne vorbes te despre important a crescanda a dreptului
comert ului internat ional.

Dreptul comert ului internat ional este o materie juridica interdisciplinara, care curpinde
mai multe norme juridice apart inand mai multor ramuri de drept, in principal drept comercial,
civil, procesual civil®.

Obiectul dreptului comertului international il constituie raporturile juridice patrimoniale care
au atat caracter comercial, cat si international.

Raporturile juridice care fac obiectul dreptului comert ului internat ional, prin esent a lor,
sunt patrimoniale.

! Pentru definit ii oferite de doctrind: Dumitru Mazilu, Dreptul comer ului internat ional. Partea generald,
Ed. Lumina Lex, Bucures ti, 1999, p. 72; Dragos -Alexandru Sitaru, Dreptul comer{ ului internaf ional, Tratat, partea
generald, Ed. Lumina Lex, Bucures ti, 2008, p. 123; Pentru definit ia in sensul ca dreptul comert ului internat ional
este parte a dreptului internat ional privat s i chiar ar trebui denumit ,,drept internat ional privat comercial” a se vedea
Giulio Diena, Trattato di diritto commerciale internazionale ossia il diritto internazionale privato commerciale, Vol. I,
partea generald, Ed. Casa Editrice Libraria ,,Fratelli Cammelli”, Florent a, 1900, pag. 41 S i urm.

? Dragos -Alexandru Sitaru, Dreptul comer £ ului internaf ional, Tratat, Partea generald, Ed. Universul Juridic,
Bucures ti, 2008, pag. 89.



Comercialitatea reprezintd calitatea unui raport juridic de a fi comercial. Determinarea
not iunii de comercialitate apart ine sistemului de drept al fiecarui stat Si se face dupa criterii
proprii. Astfel, pentru determinarea comercialitat ii, legislat iile nat ionale folosesc doua
concept ii specifice:

a) concept ia subiectiva,
b) concept ia obiectiva;

Concept ia subiectivd, consacratd in sistemele juridice de influent & germana, ia 1n
considerat ie caliatea participantului la raportul juridic. Conform acestei concept ii, operat iunile
efectuate de un comerciant in exerciut iul profesiei sale sunt considerate acte sau fapte de comert .

Calitatea de comerciant stabiles te o prezumt ie legala de comercialitate. Prezumt ia are un
caracter relativ, putand fi inlaturatd de persoana interesatd prin administrarea probei contrare.

Concept ia obiectiva, intalnita in sistemele juridice de inspirat ie franceza, are in vedere
obiectul reglementarii juridice, adica activitatea comerciala. Potrivit acestei concept ii, actele S i
faptele de comert sunt operat iunile pe care legea le determina ca atare, indiferent de calitatea S i
voint a part ilor.

In aprecierea actelor obiective de comert se t ine seama de operat iunile juridice in sine.
Regulile speciale aplicabile acestor acte nu depind de calitatea autorului lor.

Actele s i faptele obiective de comert nu sunt definite, ci numai enumerate. Caracterul
comercial al actelor s i faptelor juridice decurge din elementele lor intrinseci, configurate de natura
sau de forma operat iunii, de ex. cumpararea de marfuri spre revanzare sau cambia®.

Caracterul internat ional presupune existenta unui element de extraneitate in cadrul
raportului juridic de drept al comertului international. Nu orice element de extraneitate prezent intr-
un raport juridic este de natura sd confere acestuia caracterul internationalitatii. De exemplu, in
practica internationald se considera, cd pentru caracterul international al unui raport juridic cetatenia
partilor, ca element de extraneitate, este irelevant. in schimb, daca sediul sau domiciliul partilor se
afla in state diferite, avand deci caracter de extraneitate, aceasta imprejurare, de regula, este luatd in
considerare pentru determinarea caracterului international al contractului respectiv.

Convent iile internat ionale in materie folosesc pentru definirea internat ionalitat ii
solut ii distincte. Unele convent ii internat ionale consacra un singur criteriu, care poate fi de
natura subiectiva sau obiectiva.

In materia contractului de vanzare internat ionald de marfuri, caracterul internat ional este
dat de domiciliul sau sediul part ilor, iar in absent a acestuia, de res edint a lor obis nuita. In acest
sens, putem ment iona art. 1, alin. 1 al Convent iei de la Viena din 1980 privind vanzarea
internat ionala de marfuri, art. 2 al Convent iei de la New York privind prescript ia in materie de
vanzare internat ionald de marfuri din 1974.

In domeniul transporturilor, caracterul internat ional este dat de executarea prestat iei pe
teritoriul mai multor state, de ex. art. 1, pct. 1 al Convent iei de la Geneva referitoare la contractul
de transport internat ional de marfuri pe S osele (CMR) din 1956.

Unele convent ii internat ionale adoptd pentru identificarea internat ionalitat ii doua
criterii, unul fiind pricnipal, care este dublat de un criteriu secundar. Astfel, Convent ia de la Haga
privind vanzarea internat ionald de bunuri mobile corporale din 1964, impune coexistent a celor
doua criterii in mod cumulativ. Elementul de internat ionalitate se concretizeaza prin sediul sau
res edint a part ilor in state diferite, precum S i prin mis carea obiectelor vandute, locul incheierii
contractului sau locul predarii bunului vandut.

® Pentru detalii s i aprofundare a se vedea Dragos -Alexandru Sitaru, Dreptul comert ului internat ional,
Tratat, Partea generald, Ed. Universul Juridic, Bucures ti, 2008, pag. 92-100;
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Prin metoda sa de reglementare a raporturilor juridice comerciale, dreptul comert ului
internat ional recurge la norme de drept privat. Urmeaza de ret inut un aspect foarte important: in
raporturile comerciale internationale este caracteristica pozitia de egalitate juridica in care se afla
subiectele, unele fata de altele. Trebuie ment ionat cd in aceste raporturi statul act ioneaza ca
subiect de drept privat (de iure gestiones), adica de pe pozit ie de egalitate juridica cu cealalta parte
care poate fi o persoana fizica sau juridica care apart ine altui stat, in alte cazuri in raporturile cu
persoanele fizice s i juridice strine statul act ioneaza ca putere suverana (de jure imperii)®.

Unii autori considera ca prezent a elementului de extraneitate face ca dreptul comert ului
internat ional sa imprumute din dreptul internat ional privat metoda conflictuala de reglementare —
metoda care presupune folosirea normelor conflictuale care sa conduca la stabilirea sau alegerea
dintre legile in conflict apart inand diferitelor sisteme de drept, a legii pertinente a se aplica
raportului juridic de drept al comert ului internat ional.

Dreptul comert ului internat ional are insa S i o metoda proprie de reglementare — metoda
normelor de drept material uniform, care au menirea sa lichideze sau sa restranga conflictele de
legi S i sunt chemate nemijlocit sd reglementeze raporturile de drept al comertului international, fapt
ce corespunde exigentelor comertului international. Aceste norme de drept uniform nu le inlocuiesc
intotdeauna pe cele de drept national, ci coexistd cu acestea, dar au o sfera de aplicare diferita.
Procesul de elaborare a normelor de drept materiale uniforme in domeniul dreptului comert ului
international se desfasoard nu numai in sfera relatiilor directe si nemijlocite dintre statele care
participa la procesul de colaborare internationald, dar si cu participarea tot mai pronuntatd a
organismelor internationale, instituite de catre aceste state.

2. Evolut ia dreptului comert ului internat ional

Dreptul comert ului internat ional a aparut in evul mediu. Importantele valori S i riscuri pe
care le angajeaza relat iile comerciale, impun ca desfas urarea lor sa se realizeze numai in cadrul
unei anumite reglementari. Normele dreptului comert ului internat ional asigura schimburilor de
valori certitudine s i stabilitate juridica.

Istoria relat iilor comerciale este in stransa legatura cu evolut ia dreptului comert ului
internat ional. Comert ul internat ional a luat nas tere in antichitate. Astfel, primele reglementari
juridice referitoare la comert , dateazd din timpul statului babilonian. Codul Iui Hammurabi
cont inea unele dispozit ii privind contractele de comision, imprumutul cu dobanda, depozitul de
marfuri, contractul de societate.

O contribut ie redusa, din punct de vedere juridic, la dreptul comert ului internat ional au
avut-o fenicienii. In schimb, grecii, datorita pozit iei maritime s i calitat ilor de navigatori, au avut
un aport deosebit la dezvoltarea comert ului internat ional.

Statul roman a avut o contribut ie insemnatd la dezvoltarea dreptului comert ului
internat ional, datorita cuceririlor romane S i a numarului mare de locuitori, precum S i datorita
spiritului comercial grec.

In perioada feudalismului timpuriu, manifestiri ale comert ului internat ional au existat in
Imperiul Bizantin si Califatul arab. Incepand cu secolele XI-XII, centrele comert ului
internat ional au fost oras ele din Italia s 1 T arile de Jos. O inflorire deosebita a comert ului au
cunoscut oras ele italiene, care au reus it sa concentreze S i sa normalizeze relat iile comerciale
mediteraniene.

* Ibidem, pag. 90.



In perioada feudali au fost create importante insitut ii de drept specifice comert ului, cum
ar fi contractul comercial, contractul bancar, cambia, falimentul, jurisdict iile comerciale.

Caracterul uniform al dreptului comert ului internat ional s-a ment inut pana la revolut iile
burgheze. Dupa consituirea statelor unitare, legile S i codurile comerciale s-au ocupat numai de
comert ul nat ional. Astfel in epoca moderna, cerint ele industriei s i comert ului au determinat
dezvoltarea dreptului comercial. Opera de codificare a dreptului comercial a reliefat, insa,
particularitat ile reglementarilor nat ionale. Diversitatea legislat iilor a impus utilizarea tehnicilor
S i metodelor dreptului internat ional privat.

In epoca contemporani revolut ia industriald S i industrializarea capitalista, precum § i
schimbdrile intervenite in sistemul de transport S i comunicat ii au avut ca efect s i impulsionarea
comert ului internat ional.

Dupa cel de-al doilea razboi mondial, promovarea comert ului internat ional devine o
cerint a obiectiva pentru progresul S i prosperiatea fiecarei t ari. Pentru dezvoltarea multilaterala a
comert ului internat ional, ONU, a creat in 1964 conferint a Nat iunilor Unite pentru Comert S i
Dezvoltare — UNCTAD. In anul 1966 a fost de asemenea, infiint atd Comisia Nat iunilor Unite
pentru Dreptul Comert ului Internat ional - UNCITRAL.

O activitate important a in elaborarea de norme ce reglementeaza institut ii ale comert ului
internat ional au avut-o s i Conferint a de la Haga de Drept Internat ional Privat s i Insitutul
Internat ional pentru Unificarea Dreptului Privat — UNIDROIT.

Pe plan internat ional s i regional sau intre diferite grupuri de state, problema unificarii
dreptului comert ului internat ional preocupa S i alte organizat ii, institut ii sau asociat ii. Sub
indrumarea ONU sau In mod independent, activitatea de elaborare a unor reglementéri uniforme in
anumite domenii reprezintd o contribut ie insemnatd la dezvoltarea dreptului comert ului
internat ional.

Cu toate succesele obt inute, elaborarea unui drept uniform al comert ului internat ional
intAmpina numeroase obstacole. Diversitatea reglementarilor nat ionale care se aplicd in materie,
precum S i existent a, alaturi de dreptul pozitiv, a uzant elor comerciale, constituie reale
dificultat i. Uniformizarea s i armonizarea dreptului comert ului internat ional nu se poate face
decat in mod progresiv, fiind rezultatul cooperarii dintre state.

3. Corelat ia dreptului comert ului internat ional cu alte ramuri de drept

Dreptul comert ului internat i este o materie pluridisciplinara si interdisciplinara, cu
corelat ii si afinitat i normale cu alte discipline, care constau atat in asemanari, cat si in deosebiri si
limitari.

Corelatia dreptului comert ului internat ional cu dreptul civil este data de faptul ca dreptul
civil constituie dreptul comun fatd de dreptul comertului international.

Dreptul comert ului internat ional este influentat de dreptul comercial care reglementeaza
ansamblul de operatiuni care implicd activitatea de antreprenoriat. Raporturile juridice comerciale si
cele ale dreptului comert ului internat ional prezinta caracter patrimonial si comercial.

Dreptul comert ului internat ional este dependent de dreptul internat ional public, deoarece
relatiile comerciale internationale pun in cauza aplicarea conventiilor internationale ce contin norme
materiale si norme conflictuale.

Dreptul comert ului internat ional are legatura cu dreptul internat ional privat, intrucat este
privit ca o subramura a acestuia din urma s i au multe elemente comune.



Dreptul comert ului internat ional este influentat si de dreptul comparat, deoarece legislatia
nationala joaca rolul principal la reglementarea raporturilor comerciale internationale - elaborarea
conventiilor.

4. Principiile dreptului comert ului internat ional

Principiile dreptului, general vorbind, sunt postulate ori precepte directoare ale orientarii
normelor juridice si de aplicare a dreptului, ele fiind expresia nemijlocitd a valorilor promovate si
aparate de drept. Ele au semnificat ia unor norme cu caracter de generalitate, formulate direct ori
deductibile din context. Principiile au o mare important a, indeosebi in domeniul dreptului
internat ional, ele statuand, printre altele, principiul respectarii tratatelor, buna vecinatate,
solut ionarea pasnica a litigiilor, etc.

In domeniul dreptului comert ului internat ional ment ionam urmatoarele principii:

Principiul liberta £ ii comer £ ului

Acest principiu constituie o cerint a, de important a covarsitoare, pentru circulat ia
nestingherita a marfurilor, valorilor si cunostint elor tehnico-stiint ifice pe plan internat ional, ceea
ce impune eliminarea tuturor barierelor de ordin administrativ, vamal, politic, care ar putea sa
incetineasca derularea raporturilor juridice de drept al comert ului internat ional. Pe plan mondial,
acest principiu da posibilitatea cresterii volumului schimburilor comerciale de marfuri, valori si
cunostint e tehnico-stiint ifice, prin eliminarea oricarui obstacol, prin abolirea protect ionismului,
stimularea concurent ei loiale.

Principiul concurenf ei loiale

Dupa cum se cunoaste, concurent a, in orice domeniu al activitat ii umane, are un rol
benefic, cu atdt mai mult in schimburile de marfuri si servicii, constituind, in aceasta privint a,
un factor real de progres economic.

Principiul egalitat ii juridice a part ilor

Este un alt principiu fundamental al dreptului comert ului internat ional, care priveste direct
raportul de comert internat ional, potrivit caruia fiecare parte contractanta are dreptul sa
act ioneze conform voint ei sale, in ceea ce priveste desfasurarea tuturor operat iunilor de comert
internat ional, pe care le doreste realizate, in scopul obt inerii unui profit, pentru sine.

Principiul libertat ii convenf iilor

Acest principiu evident iaza ca raporturile juridice de comert internat ional se
concretizeaza, in cele din urma, in contracte comerciale internat ionale si titluri de valoare. Ambele
tipuri de instrumente juridice sunt manifestari indubitabile de voint a juridica a part ilor contractante,
ale carei limite sunt stabilite atat de dispozit iile legale, aflate in vigoare la momentul respectiv, cat
si de decizia lor.Potrivit acestui principiu, part ile raporturilor juridice de comert internat ional
isi pot alege, Tn mod liber partenerii §i s trateze cu acestia clauzele contractuale, astfel Incat sa se
concretizeze interesul lor. De asemenea, subiectele raportului juridic pot sa stabileascd, prin acelasi
act de voint a, natura juridica, obiectul si cont inutul contractului de comert internat ional, sa
hotarasca asupra modului de rezolut iune sau de reziliere a acestuia, dar fara a incélca dispozit iile
imperative in materie.

Contractele de comer# internaf ional au putere de lege intre part ile contractante

Potrivit acestui principiu, libertatea contractuala le permite part ilor sa stabileasca, de
comun acord, cu respectarea dispozit iilor legale, natura si condit iile contractului, pe care apoi
sunt obligate sa le respecte intocmai, cu consecint ele de rigoare ce decurg din respectarea ori
nesocotirea clauzelor stipulate.

Principiul bunei-credint e



Acesta act ioneaza, in primul rand, in domeniul incheierii si deruldrii contractelor de
comert internat ional si are o important & covarsitoare. Acest principiu pretinde ca orice
convent ie trebuie sa fie efectuata de catre part i cu bonafides, iar part ile contractante sa nu
recurgd la uzant e necinstite, dind dovada de concurent d neloiali. In raporturile comerciale
interne si internat ionale, buna-credint i se prezuma. In cazul in care se constati, din partea unui
contractant, reaua-credint a, el vasuporta rigorile legii, foarte aspre in acest sens.

5. Raportul juridic de comert internat ional

Raportul juridic de drept al comert ului internat ional este definit, de reguld, de intreaga
doctrind, ca fiind o relat ie cu caracter patrimonial, care ia nastere in schimburile comerciale
internat ionale, reglementatd de norme juridice si in cadrul carora, part ile, aflate pe pozit ie de
egalitate juridica, au drepturi si obligat ii corelative, a caror aducere la indeplinire poate fi
obt inuta, prin fort a coercitiva a statului.

In cazul dreptului comert ului internat ional, subiectele participante la raporturile
comerciale internat ionale sunt acele persoane care au comert ul ca profesiune obis nuita,
societat ile comerciale, precum s i alte forme organizatorice cu personalitate juridica.

Cunoscand ca norma juridica este o reguld de conduitd, instituita ori sanct ionatd de catre
stat si a carei respectare este asigurata, la nevoie, prin fort a coercitiva a puterii publice, prin
extrapolare, se poate conchide cd normele juridice de comert internat ionale reglementeaza
conduita posibild ori datoratd a subiectelor de drept participante la raporturile comerciale
internat ionale.

Raporturile comerciale internat ionale sunt constituite din actele si faptele de comert
internat ionale, carora norma juridica le atribuie o anumita semnificat ie, cu consecint ele juridice
de rigoare.

Aducerea la indeplinire a raporturilor juridice de comert internat ional se realizeaza, de
reguld, prin contractele comerciale care au un caracter de internat ionalitate si titlurile de valoare.
Si Intr-un caz si In celdlalt, ambele subiecte de drept isi manifesta, in mod nemijlocit, voint a
juridica, astfel incat este evident ca raportul juridic de comert internat ional are un caracter
volit ional.

La fel ca si in raportul juridic comercial, subiectele raportului juridic de comert
internat ional au intent ia normala, declarata si legala de a obt ine un anumit profit.

Cea mai importanta caracteristica a raportului juridic de comert internat ional, care fi
confera specificitatea sa aparte, este prezent a elementului de extraneitate, alaturi de celelate
trasdturi ale sale. In acest context, un contract comercial dobandeste, de indata, caracter de
internat ionalitate, ceea ce ii confera un loc si un rol aparte, printre alte contracte comerciale,
tocmai pentru ca sediul, domiciliul sau fondul de comert reprezinta acel element sine qua non al
raportului juridic de comert internat ional.

Sunt part i1 sau subiecte al raportului juridic de comert internat ional tot i comerciant ii,
persoane fizice si juridice care participa, in mod activ la schimburi comerciale, pentru a obt ine un
anumit profit si care se bucurd de capacitatea de a face acte si fapte de comert , atit in nume
propriu, cat si in numele §i pe seama altora.

6. Izvoarele dreptului comertului international
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Izvoarele dreptului comertului international pot fi clasificate in doua categorii: izvoare
interne si izvoare internationale.

Izvoarele interne sunt:

a) legile interne (care contin reglementari ale raporturilor comerciale);
b) uzantele comerciale interne.
Legile interne cuprind:
a) Constitutia si legile constitutionale:
— Constitutia Republicii Moldova: art. 8, 9, 126, 127, 128, 129.
b) legile organice:
— Codul Civil al Republicii Moldova;
— Legea cu privire la investitiile 1n activitatea de Intreprinzator nr. 81 din 18.03.2004;
c) legile ordinare:
— Legea vanzarii de marfuri nr. 134 din 03.06.94;
— Legea privind societdtile pe actiuni nr. 1134 din 02.04.97;
— Legea cu privire la antreprenoriat si intreprinderi nr. 845 din 03.01.92.

Uzantele comerciale sunt in esenta lor uzante profesionale. Formandu-se spontan si
impunandu-se In timp prin aplicare repetata, uzantele comerciale nu-si dobandesc forta juridica prin
trecerea unei perioade determinate de timp. Uzantele comerciale sunt incluse, de reguld, in
continutul contractelor comerciale, forta lor juridica fiind aceea a unei clauze contractuale. Temeiul
autoritatii lor 1l constituie acordul de vointd expres, tacit sau, cel putin prezumat al partilor.

Izvoarele internationale sunt:

a) conventiile S i tratatele internationale;
b) uzantele comerciale uniforme internationale;

Conventiile internationale pot fi bilaterale sau multilaterale.

Printre conventiile internationale bilaterale se numara, ca exemplu, acordurile privind evitarea
dublei impuneri §i prevenirea evaziunii fiscale, cu privire la impozitele pe venit si pe capital,
semnate de Republica Moldova cu alte state.

Conventiile internationale multilaterale de baza sunt:

— Conventia de la Viena privind vanzarea internationala de marfuri din 11 apriie 1980;

— Conventia de la Roma din 1980 asupra legii aplicabile obligatiilor contractuale;

— Conventia Europeana de arbitraj comercial international din 21 aprilie 1961;

— Conventia de la VarS ovia reglementand raporturile ce decurg din contractul de expeditie sau
in legaturd cu acesta din 1956;

— Conventia pentru recunoasterea si executarea sentintelor arbitrale straine din 10 iunie 1958;

— Conventia privind transportul de marfuri pe Dunare din 1955;

— Conventia reglementand transportul combinat de marfuri pe calea ferata si Dundre din 1959;

— Conventia ce reglementeaza unele conflicte de legi in materie de cambie si bilet la ordin din 7
iunie 1930;

— Conventia care reglementeaza unele conflicte in materia de cec din 19 martie 1931;

— Conventia asupra legii aplicabile véanzarilor cu caracter international de bunuri mobile
corporale din 15 iunie 1955.

Uzantele comerciale uniforme internationale constituie acele reguli prin folosirea repetata a
unor clauze contractuale, Tn armonie cu obieciurile practicate in diverse centre comerciale si pe care
practica comerciald internationala le-a pus 1n valoare, operand o anumita standardizare si unificare a
lor, realizata prin diverse metode, precum: adoptarea de conditii uniforme cu caracter general,
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elaborarea de contracte model cu privire la grupe speciale de marfuri, includerea intr-un anumit
contract comercial international a unor conditii generale de livrare.

Cele mai importante uzante comerciale uniforme internationale au fost standardizate sub
egida Camerei de Comert din Paris, fiind cunoscute sub denumirea de INCOTERMS —International
Comercial Terms — Reguli Internat ionale de Comert sau Condit iile de livrare (Incoterms).
Aceste uzante au o largd aplicare 1n contractele comerciale de vanzare-cumparare in zona
europeand. Ultima edit ie este cea a Regulilor INCOTERMS 2010.

Corespunzator acestor reguli, in SUA si Canada se aplica uzantele R.A.F.T.D. — The
Revised American Foreign Trade Definitions — Definitiile Revizuite de Comert Exterior American.

Alt i autori considera ca din izvoarele internat ionale ale dreptului comert ului
internat ional fac parte, de asemenea: regulamentele si directivele Uniunii Europene, lex
mercatoria, Principiile UNIDROIT, modelele de contracte internat ionale uniforme elaborate de
catre ICC (Camera Internat ionald de Comert din Paris) sau de catre asociat iile internat ionale de
specialitate ca de ex. FIDIC (Federation Internationale des Ingenieurs-Conseils) in privint a
contractelor internat ionale de antrepriza in sectorul construct iilor, electrotehnicii § i mecanicii.

7. Subiectele dreptului comertului international

Subiectele de drept al comert ului internat ional pot fi clasificate dupa mai multe criterii. in
functie de ordinea juridicd de apartenenta, subiectele raporturilor juridice de comert international
pot fi clasificate in:

— subiecte de drept international;
— Subiecte de drept national;
— societatile transnationale sau multinationale.

Subiectele de drept international pot fi clasificate, la rindul lor, in doua subgrupe:

a) Statele;

b) Organizatiile internationale.

Dreptul statelor de a face comert este un drept fundamental prevazut in Carta drepturilor S i
indatoririlor economice ale statelor, fiecare stat fiind liber sa aleaga modalitat ile de organizare a
relat iilor sale economice externe.

Statul fiind titular al suveranitatii act ioneaza de jure imperii, dar atunci cand act ioneaza
de jure gestiones este subiect al raporturilor juridice de comert internat ional, actele incheiate de
catre stat ca titular al patrimoniului propriu fiind supuse regulilor dreptului comert ului
internat ional®.

Conform art. 58, alin. 1 Cod Civil al R. Moldova: ,,statul S i unitat ile administartiv-
teritoriale participd la raporturile juridice civile pe pozit ii de egalitate cu celelalte subiecte de
drept. Atrbut iile statului si ale unitat ilor administartiv-teritoriale se exercitd in asemenea
raporturi de organele acestora, in conformitate cu competent a lor”, iar alin. 2 prevede ca:
»organele imputernicite sa exercite o parte din funct iile (atribut iile) Guvernului poseda
personalitate juridicd, doar dacad aceasta decurge din prevederile legii sau, in cazurile expres
prevazute de lege, din actele autoritat ilor publice centrale sau locale.” Rezulta astfel ca statul R.
Moldova atunci cand participa la raporturile de comert internat ional, act ioneaza prin persoanele
juridice de drept public.

® Dumitru Mazilu, Dreptul comer# ului internaf ional, partea generala, Ed. Lumina Lex, Bucures ti, 1999,
pag. 214-216.
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Organizatiile internat ionale (OMC, ONU etc.) sunt create prin acordul de vointa al statelor
interesate. Capacitatea juridicd a organizatiilor internat ionale este determinatd prin conventia de
constituire a lor.

Organizatiile internat ionale au o capacitate juridica internationala, careia ii revine functia
principald si o capacitate juridicd de drept privat ce are un rol auxiliar si o functie complementara
fata de cea dintai.

Asemenea statelor, organizatiile internat ionale figureazad in calitate de subiecte a
raporturilor de comert international doar atunci cand actioneaza intru gestionarea patrimoniului
atribuit acestora si doar Tn mésura in care este necesar pentru atingerea scopurilor lor.

Societatile transnationale sau multinationale sunt societdtie comerciale, care chiar de la
constituirea lor se fundeaza pe elemente fara caracter national, cum sunt: capitalul ce provine de la
asociatii din diferite tari, stabilirea uneori a mai multor sedii principale in tari diferite etc. si care
sunt lipsite de o legdtura juridica cu un anumit stat, astfel ca in privinta lor nu primeste vocatie nici
una din legile nationale.

Un exemplu elocvent in acest sens este acela al Societdtii ,,Scandinavian Air System”
constituitd cu participarea a trei societati comerciale din Danemarca, Norvegia si Suedia, cu sedii
principale, la Copenhaga, Oslo si Stockholm. Actele constitutive ale ,,Scandinavian Air System” nu
fac nici o referire la reglementarile nationale din cele trei tari. Aceste documente contin principii §i
norme care reglementeaza functionarea ei internationala.

Atunci cand este vorba de societdtile multinationale, legea nationala a unuia dintre
participanti se aplicd numai in subsidiar. Ca exemplu poate fi ,,La Societe Internationale de la
Mosolle”, fondata in anul 1956 printr-o conventie incheiatd intre Germania si Luxemburg S i care
este supusd, in principal, conform prevederilor conventiei de constituire, regimului juridic stabilit
prin acea conventie, prin statutele dezvoltatoare, iar in subsidiar, se va aplica legea germana
referitoare la societatile comerciale cu raspundere limitata®.

Participantii cel mai des intalniti la raporturile juridice de comert international sunt
subiectele de drept national — persoanele fizice si juridice.

Pentru desemnarea calitdtii de comerciant, legislatia R. Moldova utilizeaza atat notiunea de
antreprenor, cit S i cea de comerciant. In R. Moldova activitatea de antreprenor poate fi practicata
sub una din urmatoarele forme juridice: intreprindere individuald; societate in nume colectiv;
societate in comanditd; societate pe actiuni; societate cu raspundere limitatd; cooperativa de
productie; cooperativa de Intreprinzator; Intreprindere de stat si intreprindere municipala.

Participarea societdtilor comerciale la comertul international implicd din partea acestora o
activitate in afara tari1 pe teritoriul cdreia isi au sediul social. Aceastd activitate pune problema
recunoasterii pe plan international a personalitatii juridice a acestor societati.

Legislatia R. Moldova recunoaste personalitatea juridicd a societdtior comerciale straine.
Astfel, In categoria investitorilor straini sunt incluse persoanele fizice si persoanele juridice straine,
inregistrate in tara de resedinta pentru desfasurarea activitétii comerciale.

Recunoasterea personalitatii juridice a societdtilor comerciale straine nu trebuie sa atribuie
persoanei juridice respective un regim mai favorizat in comparat ie cu subiectele de drept similari
existenti in ordinea juridicd nationala a statului de recunoastere’. Din contra, personalititii juridice
recunoscute i se aduc anumite limitari, si anume:

a) societatea strdind nu poate dobandi mai multe drepturi decat i-au fost acordate de lex
societatis (legea unde se afla sediul principal al societatii);

® Lilia Gribincea, Dreptul comer¢ ului internaf ional, Ed. ,,RECLAMA” S.A., ChiS inau, 1999, pag. 29.
7 Ibidem, pag. 33-34.
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b) societatea straind nu poate dobandi drepturi pe care statul de recunoastere nu le acorda
societdtilor sale nationale;
Lex Societatis este legea care determina daca societatea respectiva are personalitate juridica
Sau nu.

8. Politica comerciala s i tipurile de politici comerciala internat ionala

Fiecare stat la una sau alta etapa de dezvoltare si-a stabilit in dependentd de necesititile
economice, regimul politic diferite obiective, strategii ale politicii comerciale. Politicile comerciale
pot fi clasificate dupa mai multe criterii.

Dupa scopul urmarit se disting urmatoarele tipuri de politica comerciala:

a) Autarhia;
b) Liberschimbismul;
c) Liberalizarea comertului;
d) Protectionismul.
Dupa modul de aplicare se disting:
a) Politici comerciale unilaterale;
b) Politici comerciale bilaterale;
c) Politici comerciale multilaterale.

Autarhia reprezinta politica comerciala care urmareste scopul izolarii economiei nationale
de cea mondiald, negarea totala a schimburilor internationale, indestularea necesittilor economiei
si populatiei prin intermediul propriei productii, propriilor servicii, propriului sistem bancar etc.

Liberschimbismul

Liberschimbismul este politica comerciald ce-si pune ca scop eliminarea obstacolelor
tarifare si netarifare in calea schimburilor internationale. Aceasta politica s-a dezvoltat pe baza
teoriei lui David Ricardo, care sustinea ca un bun trebuie sa fie produs in tara care-i poate asigura
cel mai mic sinecost. Aceastd politica a fost practicata de Marea Britanie si de alte tari care la acel
moment aveau o productie dezvoltata si, desigur, aceasta politicd este avantajoasa numai tarilor care
la momentul aplicdrii ei au atins un nivel de dezvoltare mai inalt ca n alte tari.

Liberalizarea comertului

Aceasta este politica comerciald ce-si pune drept scop eliminarea tuturor obstacolelor
artificiale in domeniul comertului in special al celor netarifare si eliminarea treptatd a celorlalte
obstacole tarifare si netarifare. Liberalizarea comertului admite masuri de stabilire a obstacolelor
numai in scopul protejarii industriei si agriculturii $1 numai cu caracter temporar. Aceasta politica se
realizeaza numai la nivel interstatal. In urma unei cooperiri internationale. Liberalizarea comertului
nu poate fi practicatd de un singur stat, unele scopuri, aceasta politica is1 poate atinge Tn urma
colabordrii a doua state, dar in adevaratul sens al cuvintului liberalizarea comertului isi poate atinge
scopurile numai dacd devine politica multor state. Ca exemplu a colaborarii statelor in vederea
practicarii acestei politici ne poate servi cele din cadrul GATT-OMC si UNCTAD.

Protectionismul

Protectionismul este politica comerciald a unui stat sau a unui grup de state care tinde de a
proteja economia sau economiile nationale fatd de concurentd agresivd economicd a altor state.
Protectionismul se realizeaza prin crearea diferitor obstacole artificiale (de obicei de ordin
administrativ si financiar) de cele mai multe ori In domeniul importului de marfuri si produse.
Necesitatea de a introduce astfel de masuri de cele mai multe ori este diferenta dintre sinecostul
productiei sale si sinecostul celei importate (productia importatd de aceeasi calitate este mai ieftina
ca cea proprie).
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Politicile unilaterale sunt politicile comerciale practicate de un singur stat, neglijind
pozitiile celorlalte state. Aceste politici constau de obicei din masuri dure, orientate in exclusivitate
spre interior. Ca exemplu de aceste politici pot fi numite: autarhia, liberschimbismul,
protectionismul. Statele care recurg la astfel de politici pe un termen scurt pot obtine succese, dupa
care urineazi reorientarea economiei spre o colaborare internationald. Insi practicarea acestor
politici nu cu titlu de exceptie, ci cu titlu de regula, de asemenea dureaza un termen limitat, dupa
care urmeaza crize economice si sociale, imprumuturi externe mari etc.

Politicile bilaterale sunt politicile stabilite intre doua state in baza acordurilor internationale
bilaterale, care urmaresc atingerea unor scopuri comune cu fortele proprii aliatilor.

Politicile multilaterale sunt politicile stabilite intre mai multe state in baza acordurilor
internationale multilaterale, care urmaresc atingerea unor scopuri comune cu ajutorul eforturilor
tuturor statelor semnatare.

9. Rolul organizat iilor internat ionale in promovarea comert ului internat ional®

Act iuni semnificative de promovare a comert ului internat ional, dar mai ales de
armonizare S i modernizare a dreptului comert ului internat ional au fost realizate, in principal, de
UNCITRAL, Camera de Comert Internat ionala din Paris (CCI), Conferin{ a de la Haga privind
Dreptul Internaf ional Privat, Organizat ia Statelor Americane, Institutul Internat ional pentru
Unificarea Dreptului Privat (UNIDROIT).

Comisia Naf iunilor Unite pentru Dreptul Comer £ ului Internaf ional - UNCITRAL

A fost infiint ata in anul 1966 prin Rezolut ia Adunarii Generale a O.N.U. Si s-a
evident iat prin adoptarea Convent iei de la Viena referitoare la vanzarea internat ionald de
marfuri, precum S i armonizarea cadrului legislativ in domeniul arbitrajului Si al comert ului
electronic.

Principalele forme de texte adoptate de UNCITRAL®:

Convengiile sunt acorduri internat ionale (tratate) incheiate de catre state state, potrivit
procedurilor din dreptul internat ional public.

Legile model sunt o serie de dispozit ii cu caracter normativ pe care statele le pot adopta
prin incorporare in legislat iile nat ionale. Legea model referitoare la insolvent a este cea mai
importantd reglementare, care a fundamentat modificarile recente din t arile Uniunii Europene
(Spania, Germania, Romania); in adoptarea regulamentului european in materie s-au avut in vedere
solut iile adoptate de catre UNCITRAL. De asemenea, in materia achizit iilor publice, normele
Uniunii Europene au avut in vedere, atat obligat iile fat a de O.M.C. cat s i solut iile UNCITRAL,;
acestea din urma desS i nu sunt obligatorii reprezinta un standard mondial in materie. ~ Ghidul
legislativ este un text care furnizeaza indicat ii pentru elaborarea actelor normative, prin care se
discuta probleme de politica generala, opt iuni pertinente S i care recomanda solut iile legislative
optime.

Regulile contractuale sunt clauze sau reguli standard destinate a fi incorporate in
contractele comerciale.

Ghidul juridic este un text care cont ine indicat ii referitoare la redactarea contractului.

® Daniel Mihail Sandru, Dreptul Comert ului Internaf ional, Edit ia a Ill-a, revizuta S i adaugita, Ed.
Universitara, Bucures ti, 2012, pag. 14 s i urm.

° A se vedea: http://www.uncitral.org/pdf/english/texts/general/12-57491-Guide-to-UNCITRAL-e.pdf, pag. 13
siurm,
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Domenii in care UNCITRAL s-a evidenfiat: arbitrajul, vanzarea internat ionala de
marfuri, insolvent a transfrontaliera, plat i internat ionale, comert electronic, semnatura
electronica, transport internat ional de marfuri, achizit iile publice.

Camera de Comer £ Internat ionala din Paris

Camera de Comert Internat ionald din Paris (CCI) sau International Chamber of
Commerce (ICC), fondata in 1919, ca persoand juridica de drept francez, dar cu vocat ie
internat ionala prin structura S i competent ele sale, este 0 organizat ie neguvernamentala care are
ca membri sute de mii de societat i comerciale s i organizat ii de afaceri din mai mult de 130 de
t ari.

CCI are ca principale atribut ii de a reprezenta comunitatea oamenilor de afaceri care sunt
membrii sdi la nivel nat ional S i internat ional, de a promova dezvoltarea comert ului
internat ional s i a investit iilor pe baza principiului liberei concurent e, de a uniformiza regulile
S i de a codifica uzant ele aplicabile in comert ul internat ioanl S i de a furniza o gama larga de
sevicii pentru cercurile de afaceri. Pot fi ment ionate cele de arbitraj comercial internat ional
oferite de Curtea Internat ionala de Arbitraj care solut ioneaza litigiile comerciale internat ionale,
precum S i cele de expertiza furnizate de Centrul Internat ional pentru Expertiza.

Activitatea de uniformizare realizatd de catre CCI in domeniul dreptului comert ului
internat ional se materializeaza prin elaborarea de regului uniforme, clauze model (tip), contracte
model, ghiduri de redactare a contractelor etc.

Dintre regulile uniforme adoptate de CCI putem ment iona urmatoarele:

— Regulile oficiale ale CCI pentru interpretarea termenilor comerciali — INCOTERMS 2010;

— Regulile uniforme al CClI privind garant iile contractuale, 1993;

Cele mai importante contracte tip (model) adoptate de CCI sunt pentru vanzarea
internat ionala, pentru agent ia comerciald, intermedierea ocazionala, frinchizing internat ional.

Dintre clauzele model trebuie ment ionate cele privind fort a majora — 2003 s i hardship —
2003,

Conferinf a Nat iunilor Unite pentru Comerf si Dezvoltare (UNCTAD)

Prima Conferint a a Nat iunilor Unite pentru Comert si Dezvoltare (UNCTAD -
CNUCD) a fost t inuta in anul 1964 s i datorita important ei problemelor discutate s-a decis astfel
institut ionalizarea conferint ei, urméand sa fie convocatd la fiecare patru ani, cu organizme
interguvernamentale care sa se intdlneasca intre sesiunile conferint ei S i crearea unui secretariat
permanent, ce va asigura suportul material s i logistic necesar. Obiectivle principale ale UNCTAD
au fost stabilite ca fiind urmatoarele: formularea de principii Si recomandari referitoare la
comert ul internat ional; promovarea comert ului internat ional in vederea accelerarii dezvoltarii
economice a t arilor; adoptarea de masuri pentru negocierea de acorduri comerciale multilaterale;
adoptarea de masuri de armonizare a politicii t &rilor S 1 grupurilor economice regionale, In materia
comert ului s i dezvoltarii™.

Institutul Internaf ional pentru Unificarea Dreptului Privat - (UNIDROIT)

— Institutul Internat ional pentru Unificarea Dreptului Privat (UNIDROIT) este o organizat ie
interguvernamentald independenta cu sediul in Roma (constituit in 1926 ca un organism al
Societat ii Nat iunilor, iar din 1940 este organism independent)'?. Vocat ia sa este de a armoniza
S i coordona dreptul privat al statelor s i al grupurilor de state precum S i de a pregati, in mod
gradual, adoptarea de catre diverse state a unor reguli uniforme de drept privat. Printre realizarile
UNIDROIT, amintim:

19 pentru toate publicat iile CCI din Paris, a se vedea http://www.iccwbo.org/.
Y http://unctad.org/en/Pages/Home.aspx.
12 pentru detalii http://www.unidroit.org/.
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— Convent ia de la Ottawa din 1988 asupra leasing-ului financiar internat ional;

— Convent ia de la Ottawa din 1988 asupra factoring-ului internat ional;

— Convent ia de la Haga din 1964 asupra vanzarii internat ionale de bunuri mobile corporale;

— Convent ia de la Haga din 1964 asupra formarii contractului de vanzare internat ionala de
bunuri mobile corporale ;

— Principiile UNIDROIT aplicabile contractelor comerciale internat ionale (2010)*;

— Convent ia de la Geneva din 1983 asupra Agent iei in Vanzarea Internat ionalda de Bunuri ;

Organizat ia Mondiala a Comerft ului

Organizat ia Mondialda a Comert ului (O.M.C./W.T.O.) a fost fondata prin reorganizarea
cadrului specific al Acordului general pentru tarife s i comert (G.A.T.T.). Din 1948, de cand a
intrat in vigoare acest acord S i pana in 1995, cadrul a fost specific: provizoratul institut ional,
luarea hotararilor prin as a-numitele runde de negocieri comerciale multilaterale etc. U.E. este
membru cu drepturi depline al O.M.C., alturi de statele membre. in literatura de specialitate s-a
aratat ca relat iile comerciale sunt de competent a U.E., astfel incat Comisia trateaza problemele
comerciale 1n interesul statelor membre in cadrul O.M.C. Si in negocierile bilaterale sau
interregionale.

Asociat ia de Liber Schimb Nord Americanid (NAFTA) a fost infiint ata in 1994, membri
fiind Statele Unite ale Americii, Canada s i Mexic. Scopurile principale ale NAFTA privesc
desfiint area barierelor vamale s i libertatea investit iilor™*.

NAFTA este o zond de liber schimb in care drepturile vamale precum S i barierele vamale
sunt inca 1n vigoare — nefiind indeplinite scopurile finale pentru care organizat ia s-a constituit; de
asemenea, Acordul Nord American de Liber Schimb nu are prevederi in privint a liberei circulat ii
a persoanelor, in privint a unui tarif vamal extern comun sau a unei politici comerciale comune.

Pentru a solut iona disputele aparute, NAFTA a incurajat prin articolul 2022 al Tratatului,
utilizarea arbitrajului s i a altor tehnici de rezolvare a litigiilor, prin infiint area Centrului de
Arbitraj s i Mediere Comerciala American (The Commercial Arbitration And Mediation Centre
For The Americas — CAMCA).

Organizaf ia Statelor Americane reunes te peste 35 de state de pe continentul american S i
are sediul la Washington®®. Uniunea Europeana are statut de observator permanent. OSA are
obiective politice, militare, civile s i comerciale.

Art. 2 din Carta Organizat iei Statelor Americane prevede drept scop al organizat iei,
solut ionarea problemelor economice S i dezvoltarea economica a statelor membre.

In aceeas i zoni continentald a fost propusi constituirea unei Zone de Liber Schimb a
Americilor la care sa participe toate statele continentelor americane, mai put in Cuba, insa proiectul
este privit, in continuare, cu reticent a.

Piat a Comunda centr-Americand (MCCA/SICA) a fost constituita in America Centrala s i
Caraibe, intre Costa Rica, Guatemala, Honduras, Nicaragua, Panama S i Salvador. Organizat ia a
avut drept obiectiv principal integrarea economica, insa, datorita neint elegerilor s i dictaturilor
politice, proiectele organizat iei au fost blocate. In 1992 a fost semnat un Protocol prin care este
instituit un Sistem de Integrare Central-American care are drept obiectiv transformarea regiunii intr-
o zona de ,,pace, libertate, democraf ie s i dezvoltare”.

CARICOM (Caribbean Community and Common Market) are un t el cultural (o unificare a
Antilelor britanice s i dezvoltarea unei cons tiint e din Caraibe72). Din 1968 funct ioneaza o

3 1n notele de curs la Dreptul comert ului internat ional, prin orice trimitere la Principiile UNIDROIT se va
avea in vedere edit ia 2010 a Principiilor UNIDROIT.

4 A se vedea http://www.naftanow.org/.

15 pentru detalii http://www.oas.org/en/.
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Asociat ie de liber schimb a Caraibelor. Comunitatea din Caraibe iS i propune instituirea unei
piet e s i a unei monede unice. Responsabilii Caricom au solicitat ajutorul PNUD pentru realizarea
S i implementarea reglementarilor comunitare;

Piat a Comunda a Americii de Sud (MERCOSUR). Este 0 organizat ie a statelor sud-
americane din care fac parte Argentina (t ard in care este stabilit S i sediul — la Buenos Aires),
Brazilia, Paraguay s i Uruguay (Acordul de la Asuncion a fost semnat la 26 martie 1991 s i are
efecte depline de la 1 ianuarie 1995), Venezuela (de la 9 decembrie 2005) — prin care s-a creat o
uniune vamala.

MERCOSUR are asemanari din punct de vedere institut ional cu Uniunea Europeana
(avand chiar personalitate juridicd), insa nu are un cont inut supranat ional. De remarcat caracterul
interguvernamental al MERCOSUR-ului, inclusiv disproport ia vadita dintre populat ia Braziliei
(80% din totalul populat iei statelor organizat iei) s i celelalte state membre.

Litigiile care se nasc in legatura cu problemele ivite in aplicarea acordului precum S i intre
societat ile comerciale din t arile membre sunt solut ionate de catre o Curte (,,Tribunale
Permanente”). Aceastd modalitate de solut ionare a litigiilor lipses te organizat ia de un important
factor de armonizare al aplicarii legislat iilor nat ionale in domeniile prevazute de tratate.

ASEAN

Fondata la 08 august 1967, Asociat ia Nat iunilor Asiei de Sud Est (ASEAN, ANASE) are
in calitate de membri Thailanda, Malaezia, Singapore, Indonezia, Brunei, Filipine s i Vietnam.
Obiectivele asociat iei sunt cooperarea in domeniile economic, social, cultural, tehnic,
educat ional, precum Si in alte domenii, promovarea pacii Si stabilitat ii regionale prin
intermediul supremat iei justit iei s i a legii, s i aderarea la principiile Cartei Nat iunilor Unite™.

Liga araba

A fost infiint ata in 1945, rolul principal al acesteia fiind elaborarea unor convent ii
internat ionale in domeniul comert ului: Convent ia interaraba asupra schimburilor comerciale S i
tranzitului (1953); Convent ia privind Uniunea Economica araba (1962).

OHADA

Organizat ia pentru Armonizarea in Africa a Dreptului Afacerilor a fost infiint ata prin
Tratatul referitor la Armonizarea Dreptului Afacerilor in Africa (17 octombrie 1993, Port Louis).
Acest Tratat a fost incheiat, in principal, pentru a remedia insecuritatea juridica S i judiciara in
statele part i (in prezent 16 state sunt membre OHADA).

18 \/ezi http://www.asean.org/.
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TEMA I1. NOT IUNEA ST CARACTERISTICA GENERALA A CONTRACTELOR
COMERCIALE INTERNAT IONALE

1. Not iunea s i caracterele juridice ale contractelor comerciale internat ionale

Prin contractul comercial internat ional se int elege acordul de voint a realizat intre doua
sau mai multe subiecte ale dreptului comert ului internat ional (apart inand ordinii juridice interne
sau internat ionale) din state diferite, avand ca finalitate nasterea, modificarea sau stingerea de
raporturi juridice de comert internat ional®’.

Contractul comercial internat ional se distinge de contractele comerciale incheiate intre
participant ii la comert ul intern prin elementul de extraneitate (internat ionalitate) pe care il
cont ine, care alaturi de elementul de comercialitate, ii definesc speficicul § i-1 delimiteaza de
celelalte contracte reglementate de normele dreptului general.

Aceste doua trasaturi specifice, comercialitatea S i internat ionalitatea, trebuic sa fie
intrunite cumulativ la formarea unui contract. Absent a uneia dintre ele face ca acel contract sa
apart ina fie contractelor civile cu elemente de extraneitate, fie contractelor comerciale carmuite de
dreptul nat ional.

Contractele de comert internat ional au urmatoarele caractere juridice:

a) Sunt contracte cu titlu oneros, deoarece au ca finalitate declarata obt inerea pentru part i a
unui profit.

b) Sunt contracte sinalagmatice, adica genereaza drepturi S i obligat ii corelative intre part i

c) Sunt — in principal — contracte comutative, adicd existent a S i intinderea prestat iilor
part ilor sunt certe S i determinate, sau determinabile, inca din momentul perfectarii contractului.
Except ie fac contractele de asigurare in care intinderea prestat iilor part ilor nu este cunoscuta la
momentul perfectarii sale, depinzand de un element incert.

Y 1n doctrind nu existd o definit ie unanim acceptatd a contractului comercial internat ional. Pentru detalii
privind contractele comerciale internat ionale a se vedea, Dragos - Alexandru Sitaru, Dreptul comerf ului
internaf ional, Tratat, partea generald, Ed. Universul Juridic, Bucures ti, 2008, pag. 347 s i urm., s i bibliografia acolo
citata.
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d) Sunt contracte consensuale. Chiar daca, in principiu, contrcatele de comert internat ional se
incheie in forma scrisd, aceasta nu inseamna ca aceasta reprezintd o condit ie de validitate a lor.
Redactarea contractelor de comert internat ional se impune ca o cerint & ad probationem, in
majoritatea cazurilor. Except ie la aceastd reguld o reprezinta contractul de depozit, pentru
perfectarea caruia este necesara remiterea catre depozitar a bunului ce face obiectul depozitului,
astfel acest tip de contract fiind un contract real. Principiile UNIDROIT, considera ca toate
contractele la care se referd sunt consensuale. Contractele reale nu sunt in general compatibile cu
percept iile moderne de afaceri s i cu practica. Chiar s i contractul de transport, care este calificat
de reguld ca fiind real, nu este reglementat ca atare in toate convent iile internat ionale care il
privesc, aparand in unele cazuri ca fiind consensual.

e) Sunt acte si fapte de comert . Dezvoltarea economicd accelerata, precum S i politica S i
sociald a determinat o expansiune S i 0 diversitate a fenomenului contractual, nu numai de ordin
cantitativ, dar S i calitativ, contractele diversificindu-se sau specializandu-se. Practica comerciala a
realizat o mare diversitate de contracte, atat in ceia ce priveS te operat iunile asupra marfurilor, cat
S i in materie de transport sau operat ii de credit. Aceste contracte care se bazeaza pe uzant e S i de
multe ori nu depas esc cercul unor specialis ti, foarte rar ajung sa fie calificate de catre instant e.

2. Condit iile de validitate ale contractelor comerciale internat ionale

Contractele comerciale internationale, fiind acorduri de vointd intre doud sau mai multe
subiecte ce apartin ordinii juridice nationale sau ordinii juridice internationale, participante la
comertul international, la fel ca si contractele civile, presupun existenta in cumul a urmatoarelor
elemente:

— capacitatea juridica a part ilor;
— consimtamantul part ilor;

— obiectul contractului;

— cauza contractului;

Capacitatea

Capacitatea juridicd a partilor la un contract comercial international, adicd capacitatea de
folosinta si capacitatea de exercitiu, este diferita, dacd o privim prin prisma intinderii sale. Aceasta
se datoreaza faptului cd subiectele de drept intre care se stabilesc raporturi juridice de comert
international, apart in diferitelor ordini juridice.

in acest context, de ex., capacitatea de a contracta a societatilor comerciale este determinata
de Lex societatis, iar capacitatea juridica a persoanelor fizice de lex personalis a fiecreia din ele™.
Pe cale de consecint &, datorita faptului ca partile in raporturile de comert international care apartin
ordinelor juridice nationale, sunt resortisante din diferite state, reiese cd capacitatea juridica a
acestora, in functie de apartenenta lor la vreun sistem de drept, este diferitad ca intindere.

In cazurile cand in relatiile comerciale internationale drept subiect al raportului juridic apare
statul, capacitatea juridica de a contracta a acestuia, precum S I reprezentarea sa in contractele
comerciale internat ionale bineinteles, suportd atat impactul unor norme nationale de drept, cat si
impactul normelor de drept international. Altfel spus, statul, ca parte contractantd in relatiile
comerciale internationale, capatd un statut juridic special, specific numai acestei categorii de
subiecte de drept al comertului international.

8 Mircea N. Costin, Sergiu Deleanu, Dreptul Comertului International, Partea speciald, Editura Lumina
Lex, Bucuresti, 1995, pag. 26.
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In ceia ce prives te organizatiile internationale (interguvernamentale) este de mentionat ca
acestea, la fel ca si statele, au un statut juridic special in ceea ce priveste capacitatea lor juridica de a
contracta, limitele acesteia fiind stabilita prin prevederile statutului acestor organizat ii.

Consimtamdantul

Conceptul de consimtamant poate fi tratat in doua accept iuni: in sens restrans si in sens
larg.

In sens restrdans, consimtimantul prezinti manifestarea vointei juridice a unei persoane de a
contracta, in vederea formarii unui act juridic.

In sens larg, consimtamantul este acordul de vointe, acord realizat intre doud sau mai multe
persoane care Incheie un act juridic.

In aceasta ultimi acceptiune, consimtimantul se exprimi prin oferta ficuti de una dintre
parti si prin acceptarea acestei oferte de catre cealalta parte. Practic acordul de vointe se realizeaza
treptat, prin tratative, propuneri si contrapropuneri, acceptari partiale si concesii reciproce, pana se
ajunge la concordanta deplind Intre vointa juridicd a celor doud parti.

Consimtamantul ca element al oricdrui contract, inclusiv si ca element al contractelor
comerciale internationale, produce efectele juridice scontate de catre parti numai in cazurile cand
este liber si valabil exprimat. Cu alte cuvinte, consimtamantul intr-un contract nu trebuie sa fie
viciat.

Regimul juridic al consimt amantului ca element al contractelor comerciale internat ionale
prezinta unele note de specificitate comparativ cu regimul juridic al consimt amantului ca element
al contractelor civile instituit prin art. 199-201 Cod Civil al R. Moldova.

Astfel, in raporturile de comert international este consacrata 0 categorie speciala a viciilor de
consimtamant (anume: leziunea contractuald); totodata aici sunt instituite anumite limitari ale erorii
de fapt, dublate de o extindere a cazurilor in care eroarea de drept dobandeste relevanti practica™.

Viciile consimtamdntului in contractele comerciale internationale

Eroarea

Constituie o reprezentare falsd, inexactd, denaturatd a realitatii cu ocazia incheierii
contractului. In functie de elementul real asupra caruia poarti aceastd reprezentare falsa,
eroarea poate fi

— de fapt (cand partea care incheie actul juridic are o gresita reprezentare a situatiei de fapt)
sau poate fi
— de drept (cand eroarea priveste existenta sau continutul unei norme de drept).

De regula, in dreptul national (in raporturile de drept civil), eroarea de drept nu afecteaza
valabilitatea consimtamantului si a actului juridic incheiat, operand prezumtia ca toti cunosc legea,
asa incat nimeni nu se poate apara invocand necunoasterea ei exacta (nemo censetur ignorare
legem).

Situatia se prezinta insa altfel In dreptul comertului international, deoarece aici se admite ca
prezumtia de cunoastere a legii nu opereaza cu privire la normele de drept dintr-un stat strdin, iar
eventualitatea unei informari incomplete asupra existentei si continutului acelor norme devine
plauzibild. Pentru comerciantul dintr-o anumita tard, dupd cum s-a remarcat in doctrina juridica,
reglementdrile aplicabile intr-o altd tard nu pot fi atat de familiare ca reglementarile din propria lui
tara. Pe de alta parte nu orice eroare de drept poate fi considerata viciu de consimt améant. Numai o
eroare de drept grava prezinta relevanta ca viciu de consimtamant. Se considera in acest sens ca o

9 pentru particularitat ile condit iilor de validitate a contractelor comerciale internat ionale a se vedea,

Dragos - Alexandru Sitaru, Dreptul Comerf ului Internaf ional, Dreptul comerf ului internaf ional, Tratat, partea
generald, Ed. Universul Juridic, Bucures ti, 2008, pag. 357-362.
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asemenea eroare va anula contractul cand vizeaza insas i cauza obligat iei, adica ori de cate ori
contractantul aflat in eroare de drept s-a InS elat asupra scopului juridic urmarit.

Principiile UNIDROIT considera eroarea a fi reprezentarea eronatda a unor fapte ori a unor
raporturi juridice existente In momentul incheierii contractelor comerciale internat ionale, fara a
face distinct ie intre eroarea de drept S i eroarea de fapt.

Unii autori ®° considera ca eroarea de fapt, de principiu, nu constituie un viciu de
consimtdmant In contractele comerciale internationale, fiind incompatibild cu profesionalismul
comerciantului. Eroarea de drept, care cu precadere poate lua forma erorii asupra dreptului strain,
este admisibila daca este grava, ,,vizand insas i cauza esent iala a actului juridic”21.

Dolul

Dolul este deci un viciu de consimtdmint, ce se manifestd prin inducerea in eroare a unei
parti contractante de catre cealaltd parte la contract sau de catre un tert, inducere in eroare prin
intrebuintarea de mijloace frauduloase, avind drept scop determinarea partii ulterior induse in eroare
la incheierea unuia sau a mai multor contracte.

Principiile UNIDROIT consacra ideea cu privire la dol, cd o parte contractantd poate cere
nulitatea contractului atunci cand a fost determinatd sd il incheie prin manoperele dolosive ale
celeilalte part i, inclusiv limbaj sau practici, sau nedezvaluiri frauduloase a unor circumstant e
care, conform standardelor bunei credint ¢ in materie comerciala ar fi trebuit dezvaluite (art. 3.8).

Violenf a

Violenta, asemenea erorii si dolului, este un viciu contractual. In cazul violentei ca viciu de
consimt @mant contractual, acesta din urma nu este viciat de violenta propriu-zisa, ci de frica sau
temerea inspiratd unei parti contractante prin intermediul constrangerii.

La fel ca in cazul erorii si dolului, violenta trebuie sa prezinte prin sine momentul hotarator,
care determinad partea fatd de care este exercitatd constrangerea la incheierea unei tranzactii.
Violenta ca viciu de consimt amant contractual constd in constrangerea sau amenintarea cu un rau
injust a unei persoane - actiuni de natura a-i insufla o temere si a o determina la incheierea unui act
juridic, pe care persoana respectiva nu I-ar incheia in alte circumstante.

Aceasta presupune existenta in cumul a doud elemente:

a) amenintarea cu un rau injust (latura obiectiva);
b) insuflarea unei temeri (latura subiectiva).

Cu privire la violent a, Principiile UNIDROIT indica urmatoarea conduita: o parte poate
invoca nulitatea contractului atunci cand a fost obligatd sa il incheie printr-0 amenint are
nejustificatd a celeilalte part i, care, avand in vedere circumstant ele este atit de iminenta si
serioasa incat nu ofera primei part i nici o alternativa rezonabila.

Practica arbitrald de comert international din Romania, de ex., a exprimat in mod constant
tendinta de interpretare restrictiva a viciilor de consimtamant in contractele comerciale cu element
de extraneitate, oferind mai multe exemple in acest sens, mai ales cu privire la dol, inclusiv cel prin
reticenta®, si violenta morala.

Mai mult decat atat, violenta fizicd pare de neconceput in conditiile in care contractele
comerciale internationale se incheie, in majoritatea cazurilor, prin corespondenta (inter absentes).

Leziunea

2% |bidem, pag. 358.

! Idem.

%2 |dem, pag. 359. Autorul citeazi o spet 4 in care ,;s-a Statuat ci simpla ticere a vanzitorului fata de cererea
cumparatorului de a-i comunica standardele legale aplicabile produselor livrate nu poate constitui un dol prin reticenta,
mai ales cd acestea nu sunt documente secrete. A se vedea, Hot. CA.B. nr. 83/1 august 1996, in J.C.A., p. 91, nr. 2.190”.
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O parte contractanta poate invoca nulitatea contractului sau a unei clauze daca, la momentul
incheierii contractului acesta, in ansamblul sau ori doar clauza respectiva 1i dadea celeilalte part i
intr-un mod nejustificat un avantaj excesiv. In aceasta privint 4 trebuie avute in vedere, in ceea ce
priveste leziunea in contractelecomerciale internat ionale, urmatoarele aspecte:

— faptul ca cealaltd parte a profitat, in mod neloial de dependent a primei part i, de
dezavantajul economic sau de nevoile urgente ale acesteia, ori de faptul cad aceasta este
neprevazatoare, ignoranta, lipsita de experient a sau lipsita de capacitat i de negociere;

— cealaltd parte a profitat, In mod neloial de natura si scopul contractului comercial
internat ional.

Fapta ter £ ului in raport cu eroarea, dolul, violent a si leziunea in contractele comerciale
internaf ionale

Principiile UNIDROIT reglementeaza si regimul juridic al condit iilor de validitate ale
contractelor comerciale internat ionale la care am facut referire pana acum, comise insa prin fapta
tert ului.

— Astfel, victima unui dol, a unei violent e, leziuni sau a unei erori a carei cauza este imputabila
unui tert de ale carui fapte raspunde cocontractantul victimei poate invoca anularea contractului ca
si cum ar fi imputabild cocontractantului;

— In situat ia in care dolul, violent a sau leziunea sunt imputabile unei tert e persoane pentru
ale carei acte cocontractantul victimei nu este responsabil, contractul poate fi anulat daca acest
cocontractant cunostea sau ar fi trebuit s cunoasca dolul, violent a sau leziunea ori nu a efectuat
nici un act de executare pana la data invocarii nulitat ii, in temeiul contractului.

Obiectul contractului

Obiectul contractului este acela, la care partile sau numai una din ele se obligd. Cu alte
cuvinte, conceptul de obiect al contractului desemneaza prestatia la care se obliga prin contract
pdrtile contractante.

Obiectul contractului trebuie sa indeplineasca urmatoarele conditii:

1) Sa fie determinat la data incheierii contractului sau determinabil in viitor, pe baza unor
elemente de determinare prevazute in contract. Caracteristic pentru raporturile de comert
international este obiectul determinabil In viitor. Mai exact contractele de comert international
concret perfectate avand obiect determinabil sunt mult mai frecvente decat contractele civile cu un
astfel de obiect. Bunul la care se refera obligatia contractuald poate fi individual determinat (adica
un bun cert) sau determinat numai prin trasaturile genului sdu (adicd un bun de gen). Atunci cand
obiectul contractului il constituie bunuri de gen — si aceasta este regula in raporturile de comert
international — acestea trebuie sd fie determinate in contract prin calitatea si cantitatea lor, in
vederea individualizarii lor viitoare.

2) Sa fie posibil atat din punct de vedere material, fizic, catsi din punct de vedere juridic;
nimeni  nu se poate obliga la imposibil. Imposibilitatea obiectului contractului se  apreciaza in
abstracto: ea trebuie sa fie absoluta si de neinvins pentru oricine.

3) Sa fie licit. Caracterul licit al obiectului in cazul contractelor de comerti  international — se
raporteazd atat la ordinea juridicd internationala, cat si la ordinea juridicd nationalad existenta in
tarile de provenienta a partenerilor contractuali. Bundoara comertul cu droguri, ca si comertul cu
sclavi contravin atat ordinii juridice internationale, cat si ordinii juridice nationale din toate statele
membre ale lumii.

Cauza

Cauza este scopul in vederea caruia partenerii contractuali isi dau consimtamantul. Ea este
un element constitutiv in structura contractului fiind totodata si o conditie de valabilitate care in
realitate este cauza obligatiei asumate de fiecare dintre parti. Cauza trebuie sa nu contravina legii,
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ordinii publice sau bunelor moravuri (art. 207 Cod Civil al R. Moldova), cu alte cuvinte trebuie sa
fie licita S i morala.

Liceitatea si moralitatea pe care trebuie sa le aiba cauza contractului sunt intr-un anumit fel
interdependente si de aceea aprecierea lor de catre organul de jurisdictie in cazul contractelor de
comert international trebuie sa se faca tinandu-se seama inainte de toate, de legea aplicabila fiecarui
asemenea contract si de orientarea de principiu a jurisprudentei create in statul care a dictat acea
lege®.

O particularitate aparte o au In comertul international actele juridice abstracte, care raman
valabile independent de cauza lor, cum sunt titlurile de credit: cambia, biletul la ordin, cecul, cono-
samentul, caracterizate printr-o natura pur formala.

In comentariile articolului 3.1.2 din Principiile UNIDROIT, se evidentiazi faptul ca in
contractele comerciale internationale cerinta cauzei are o importantd minima atat in cazul ,,cauzei
determinante” (consideration) in sistemul de drept anglo-saxon, cat si al cauzei in sistemele de
drept romanist, intrucat in aceste contracte obligat iile sunt intotdeauna asumate de ambele part i.

3. Clasificarea contractelor comerciale internat ionale

Contractele de comert international sunt susceptibile de clasificare pe baza mai
multor criterii dintre care unele sunt nespecifice, iar altele sunt specifice pentru acest gen de
acte juridice.

Criterii nespecifice

Doctrina juridica a retinut ca valabile si pentru contractele de comert international mai multe
criterii de clasificare aplicabile contractelor civile?®. Dintre aceste criterii — care in raport cu
contractele de comert international sunt nespecifice — numai unele pot primi aplicare si la
asemenea contracte.

a) Astfel, in raport cu efectele pe care le genereaza contractele — inclusiv cele de comert
international — pot fi: constitutive, translative sau declarative de drepturi.

Au caracter constitutiv de drepturi contractele prin care se creeaza pe seama partilor sau pe
seama unui tert anumite drepturi subiective pana atunci inexistente in patrimoniultitularului lor. In
raporturile de comert international prin contracte se creeaza, de regula, drepturi de creanta.

Asa se intampla de ex. in cazul contractului de mandat comercial internat ional prin efectul
caruia mandatarul dobandes te un drept de creant a impotriva mandantului sau in cazul contractului
internat ional de depozit regulat care generecaza pe seama depozitarului un drept de creant a
impotriva deponentului, ori in cazul contractului de transport internat ional de marfuri in virtutea
caruia caraus ul dobandes te un drept de creant a impotriva expeditorului. In general, contractele
avand ca obiect prestari de servicii sunt generatoare de drepturi de creanta. Uneori, prin efectul unor
contracte de comert international se constituie chiar drepturi reale. Asa bundoara contractul de
antrepriza genereaza in favoarea beneficiarului un drept de proprietate asupra constructiei (civile
sau industriale) ridicatd de antreprenor indiferent daca realizarea acelei constructii s-a facut cu
materialele antreprenorului sau cu materialele beneficiarului. Tot astfel, contractul de ipoteca,

8 Ppentru detalii a se vedea Mircea N. Costin si Sergiu Deleanu, Dreptul comert ului internaf ional, partea
speciald, Ed. Lumina Lex, Bucures ti, 1995, pag. 35 - 36.

# A se vedea, de ex., Dragos -Alexandru Sitaru, Dreptul comer¢ ului internaf ional, Tratat, partea generald,
Ed. Universul Juridic, Bucures ti, 2008, pag. 350 s i urm.
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utilizat mai ales iIn domeniul bancar, genereaza un drept realaccesoriu — anume dreptul de ipoteca
— in favoarea creditorului garantat.

Cit priveste contractele translative de drepturi, acestea produc ca efect transmiterea unor
drepturi reale de la un titular la altul. Exemplul elocvent este vanzarea comerciala internat ionala ce
are ca efect principal transmiterea dreptului de proprietate de la vanzator la cumparator cu privire la
marfa ca obiect al contractului. De asemenea, contractul de schimb care, in cazul operatiunilor de
contrapartida se prezintd in forme variate sicomplexe, comporta un dublu transfer de proprietate
intre copermutanti cu privire la marfurile ce formeaza obiectul unor asemenea operatiuni. Uneori
contractele de comert international produc ca efect numai transmiterea unui drept real de folosinta.
Avem in vedere operatiile de leasing, precum si contractul de licenta de brevet de inventie, de
franchising. Contractul translativ de drepturi de creant a (cesiunea de creant a) este des intalnita in
comert ul internat ional sub forma contractului de factoring.

Contractele declarative de drepturi, adica acelea prin care se constata si seconfirma
existenta unor drepturi ale partilor sunt si ele mai rar intdlnite in practica de
comertinternational.Face parte din aceastd categorie tranzactia care este un contract sinalagmatic
ce produce concesii reciproce consimtite de parti in vederea stingerii unui diferend existent intreele
sau a prevenirii declansarii unui diferend iminent. Reciprocitatea concesiilor constituie trasatura
esentiald a tranzactiei si care se poate concretiza fie in renuntarea la anumite drepturi pretinse, fie
in recunoasterea unor drepturi contestate.

b) In functie de modul de executare, contractele de comert international pot fi: cu executare
instantanee, cu executare succesiva sau cu executare continua.

Contractele cu executare instantanee (sau imediatd) au ca obiect una sau mai
multe prestatii care se aduc la indeplinire imediat, instantaneu, dintr-o data (uno ictu).  Asemenea
contracte sunt relativ rar intalnite n comertul international caci in acest domeniu ele se incheie doar
ocazional. Participantii la raporturile comerciale internationale sunt interesati sa perfecteze
contracte pe duratd medie sau lunga de timp pentru a avea atat certitudinea aprovizionarii tehnico-
materiale, cat si certitudinea desfacerii pe o anumita piata a marfurilor pe care le produc. Asemenea
certitudini trebuie sa aiba persistenta in timp, deoarece altminteri normala desfasurare a comertului
international ar fi grav periclitata.

Contractele cu executare succesivd sunt insa foarte frecvent intdlnite 1In
comertulinternational, aici ele reprezentdnd regula. De specificul unor asemenea contracte este
faptul caobligatiile partilor, sau cel putin obligatia ce incumba uneia dintre ele, comportd o
executare intimp printr-0 serie de prestatii de acelasi fel repetate la intervale de timp regulate sau
neregulate.

Asa se intampla de exemplu in cazul contractului de leasing care genereaza in sarcina
utilizatorului obligatia de plata a chiriei pentru folosinta bunului obiect al contractului. Executarea
acestei obligatii se face esalonat 1in timp, la intervale regulate (lunar sau
trimestrial) pe intreaga durata a contractului. in acelas i mod, in cazul vanzirii internat ionale de
marfuri pe duratd medie sau lunga de timp, atat obligat ia de livrare a marfurilor, cat S i obligat ia
de plata a pret ului se executa es alonat, printr-o pluralitate de prestat ii, pe care debitorul le
indeplines te la intervale prestabilite pe intreaga durata a contractului.

Contractele comerciale internationale fiind de regula incheiate pe durata de timp medie sau
lunga, comportd inevitabil executarea succesivd a cel putin uneia dintre obligatiile pe care le
genereaza.

Contracte de comert international cu executare continud. Obligatiile izvorate din
asemenea contracte pot fi aduse la indeplinire numai printr-o activitate neintrerupta
desfasurata de debitor pe intreaga durata a contractului. Asa este bundoara contractul —international
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de furnizare a energiei electrice sau a gazelor naturale. Privit prin prisma obligatiei finantatorului de
a asigura in beneficiul utilizatorului folosinta lucrului inchiriat acestuia, chiar i contractul de
leasing se analizeaza ca fiind cu executare continua.

c) Dupa corelatia existenta intre ele, contractele de comert international pot fi grupatein:
principale si accesorii.

Sunt contracte principale toate acele conventii care au valoare juridica de sinestatatoare i
nu depind de vreun alt contract. In majoritatea lor covarsitoare contractele de comert international
sunt principale. Mentiondm cu titlu de ex.: transportul international de mérfuri, vanzarea comerciala
internationala, mandatul comercial international etc.

Sunt contracte accesorii toate acele conventii care nu au o existentd S i o valoare juridica de
sine-statatoare, ci depind de existent a unui alt contract principal.Au caracter accesoriu, de ex:
contractul de gaj comercial, fidejusiunea bancard (ca si alte contracte de garantie bancard), clauza
penala, clauza compromisorie etc.

d) In fine, ludnd in considerare obiectul obligatiilor pe care le genereaza, contractele de comert
international pot fi grupate in trei subgrupe si anume:

— contracte ce dau nastere la obligatia de a da (dare), fac parte contractele translative de drepturi
reale, precum s i toate acelea care comporta o contraprestat ie pecuniara, ca de ex. plata pret ului,
plata unui comision sau plata unei chirii(as a cum este in cazul operat iilor de leasing, contractul de
vanzare);

— contracte din care rezulta obligatia de a face (facere) cum sunt: contractele de  executari de
lucrari (in special antrepriza) sau cele de prestari de servicii in intreaga lor diversitate (consulting,
transport, comision, mandat etc.);

— contracte care genereaza obligatia de a nu face (non facere), mai rar se intdlnesc in comert ul
internat ional, cum sunt acelea in continutul carora exista obligatia de a nu face concurenta etc.

Criterii specifice

Clasificari mult mai relevante ale contractelor de comert international sunt date de criteriile
specifice acestui domeniu. Dintre ele vom ment iona pe cele mai importante.

a) in raport cu subiectele de drept care participa la realizarea contractului se disting:

— contracte perfectate intre  subiecte de drept apartinand ordinii juridice nationale din State
diferite; de specificul acestor contracte, este faptul ca partenerii contractuali au calitati si natura
juridicd similard precum: societati comerciale, comercianti persoane fizice, alte subiecte de drept
(persoane juridice) cu vocatie de a participa la asemenea raporturi;

— contracte perfectate intre subiecti de drept apartinand ordinii juridice internationale si entitati
apartinand ordinii juridice nationale din diverse tari; sunt asa numitele State contracts, a caror
aparitie printre realitatile juridice ale comertului international a fostdeterminatd de impactul
procesului de industrializare din tarile in curs de dezvoltare si despecificul carora este faptul ca
legatura juridica se stabileste nemijlocit intre un stat si o persoana juridica de drept privat dintr-
un alt stat.

b) 1in functie de obiect, doctrina distinge cinci grupe de contracte, si anume:

Contracte translative de drepturi

Se numesc astfel contractele prin efectulcarora se opereaza o transmitere de drepturi reale
sau de creanta intre parti. in cadrul acesteigrupe de contracte se face distinctie intre doua subgrupe
si anume: contracte de livrare dematerii prime, materiale si produse, prin efectul carora se realizeaza
transmiterea dreptului de proprietate asupra marfii vandute de la vanzator la cumparator; contracte
prin care se transferd Tn mod temporar dreptul de folosintd asupra unui bun determinat, precum
inchirierea de bunurimobile (care este tipul generic al acestei subgrupe de contracte), sau licenta
unor programe deinformatica, brevete de inventie, mérci de fabrica, de comert etc.
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Contracte pentru prestdri de servicii

Fac parte din aceasta grupa toatecontractele avand ca obiect o prestare de servicii la care se
obliga una dintre parti in favoareaceleilalte parti, ca de pilda: transportul international (de marfuri si
de persoane), mandatulcomercial international, comisionul international, serviciile bancare etc.

Contracte de executare de lucrari

Asemenea contracte au ca obiect realizarea unor lucriri de construct ii sau de montaj. Cel
mai reprezentativ dintre acestea pentru specificul categoriei in discut ie este contractul de
antrepriza. Dintre lucrarile susceptibile a fi aduse la indeplinire in baza unor contracte de acest gen
putem ment iona: edificarea unor construct ii industriale sau civile, construirea de autostrazi sau
cai ferate, construirea de sisteme de irigat ie sau canale de navigat ie etc.

Contracte de cooperare economicd internationaldi

Sunt contractele prin care seconcretizeaza raporturile juridice de conlucrare intre parteneri
din tari diferite in productia de bunuri, in comercializarea unor marfuri, in executarea unor lucrari,
prestarea unor servicii sau indomeniul tehnico-stiintific. Prin asemenea contracte se
institutionalizeaza atat raporturi juridicestabilite ocazional intre parti, cat si raporturi juridice avand
o existenta de lunga duratd (cum sunt de ex. cele concretizate in constituirea de societdti mixte) si
invederand o anumitd permanenta.

Cele dintai vizeaza ca finalitate realizarea unor obiective limitate, strict deter-minate si de
aceea au fara exceptie caracter temporar; in schimb acestea din urma urmarescfinalitati complexe
realizabile in timp, ceea ce legitimeaza Incheierea unor contracte de lungadurata sau chiar cu durata
nedeterminata, contracte ce se analizeaza ca fiind instrumente juridice pentru realizarea unor
investitii de capital strdin.

Contracte de aport valutar

Sub aceastd denumire sunt grupate operat iunile de comert internat ional prin a caror
indeplinire se faciliteaza sporirea rezervelor valutare ale participant ilor la comert ul internat ional
(implicit s i a statului). Astfel de operat ii sunt, de ex., cumpararea de marfuri din strainatate in
vederea reexportarii lor, operat iile speculative infaptuite prin arbitrajul bancar etc.

¢) In functie de complexitatea contractelor se disting doua grupe diferite de operatii de
comert international, §i anume:

Contracte unitare

Se numesc astfel acele contracte care, potrivit naturii lor, comportd un singur acord de
voint a intre part i. Din punct de vedere structural, aceste contracte pot avea o alcatuire nonolitica,
cum este de ex. vanzarea comerciald internat ionald, mandatul comercial internat ional, depozitul
internat ional etc. sau se pot infat is a sub forma unor construct ii juridice de tip mixt, precum
contractul de antreprizd prin care executantul iSi asuma obligat ia de a realiza lucrarea
intrebuint and materiale procurate de el.

Contracte complexe

Prin contract complex se 1int elege o pluralitate de contracte distincte reciproc inter-
conditionate, care alcdtuiesc impreund un ansamblu contractual 1inchegat si coerent.

Aceasta pluralitate de contracte poate  fi constatata printr-un singur inscris sau prin -~ mai
multe inscrisuri. Fac parte din grupa  contractelor complexe  contractul de leasing,
contractul de factoring, contractul de constructii-montaj, contractul de turism international etc.

d) pe baza duratei pentru care se incheie, contractele de comert international pot
fi clasificate in trei grupe, dupa cum urmeaza:

Contracte de scurta durata
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Se numesc astfel contractele care se Incheie pentruo peratiuni ocazionale si care de regula se
executa dintr-o data ori a caror executare nu depaseste in timp durata unui an. Asemenea contracte
nu sunt caracteristice pentru raporturile de comertinternational deoarece ele nu sunt de natura sa
confere suficienta certitudine acestor raporturi.

Contracte de medie durata

Fac parte din aceasta grupa contractele care se incheie pe
0 perioada pana la 5 ani. Asemenea contracte sunt frecvent intalnite in practica fiind preferate
datorita avantajelor pe care le prezinta pentru ambii parteneri contractuali. Astfel, pentru importator
confera certitudinea aprovizionarii cu marfa doritd si siguranta obtinerii serviciilor de care are
nevoie pentru desfasurarea in conditii normale pe o perioada rezonabil de extinsd a activitatii sale
comerciale. Pentru exportator ele creeaza certitudinea comercializarii produselor si respectiv
serviciilor sale pe o piata sigura pe o perioada suficient de mare pentru ca respectiva afacere sa-i fie
rentabila. Pe de altd parte, durata medie pentru care se incheie contractul permite prognozarea
corectd a evolutiei preturilor si a conjuncturii existente pe piata avuta n vedere la contractare;

Contracte de lunga durata

Se includ in acesta grupa contractele incheiate pe oduratd mai mare de 5 ani.

Asemenea contracte sunt preferabile cel putin in anumite zone alecomertului international,
cum ar fi aprovizionarea cu materii prime si energie, domeniu in care durata contractelor
internationale este in mod obisnuit de 15-25 ani; contractele de cooperare economica internationala
avand ca obiect livrari de marfuri, coproductie, prestari de servicii si executdri de lucrdri in conditii
de reciprocitate, se incheie de regula pe o durata de 10-15 ani.

Regimul juridic al contractelor de lunga duratd prezinta unele particularitati ce nu
se regasesc la contractele de scurta sau medie duratad. Datorita faptului ca executarea contractelor de
lunga duratd se prelungeste de-a lungul mai multor ani, apare necesitatea stipularii in continutul lor
a unor clauze preventive care sa le asigure derularea ritmica si totodatd, sa mentind echilibrul
valoric Intre prestatiile reciproce in eventualitatea producerii pe parcurs a unor perturbdri economice
susceptibile sd determine repercusiuni asupra preturilor si cursului valutelor.

4. Forma contractelor comerciale internat ionale

In materia formei contractelor comerciale internat ionale se aplici principiul
consensualismului. Conform acestui principiu, contractele comerciale internationale se incheie prin
simplul acord de vointa al partilor, acestea fiind libere in a alege modalitatea de exteriorizare a
consimtimantului lor. In acest sens, art. 11 al conventiei de la Viena din 1980 privind contractele de
vanzare internationala de marfuri prevede: ,,Contractul de vanzare nu trebuie sd fie Incheiat, nici
constatat in scris $i nu este supus nici unei alte conditii de forma. El poate fi probat prin orice
mijloace, inclusiv prin martori.”

In acest sens, Codul civil al R. Moldova mentioneaza la art.208 ca ,,actul juridic poate fi
incheiat verbal, in scris, sau in forma autentica”. Referitor la forma contractelor comerciale
internat ionale, ceruta de legislatia R. Moldova, aceasta nu cunoaste o reglementare expresa, ci
poate fi dedusa din alte reglementari. Astfel, conform art. 680 Cod civil ,,daca pentru valabilitatea
contractelor legea stabileste o anumita formd, contractul se considera incheiat in momentul
indeplinirii conditiilor de form3”. In aceasti ordine de idei, conform art. 9 din Legea vanzirii de
marfuri din 1994, contractele de vanzare comerciald sunt supuse formei scrise. La fel, stipularile de
mai sus, fiind coroborate cu art. 210 Cod civil care impune forma scrisa pentru actele incheiate intre
parti, atunci cand valoarea obiectului actului juridic depaseste 1000 de lei, rezultd ca contractele
comerciale internationale trebuie sa fie incheiate in forma scrisa.

28



In acest context, considerdm ca se impune adoptarea de citre legiuitorul R. Moldova a unor
norme exprese referitoare la forma contractelor comerciale internat ionale, norme care ar trebui sa
fie guvernate de principiul consensualismului, in concordant a cu practica comerciald S i arbitrala
internat ionala.

Referitor la efectele nerespectarii formei conventiei, in art. 211 Cod civil al R. Moldova se
mentioneaza ca ,,nerespectarea formei scrise a actului juridic atrage nulitatea lui numai in cazul in
care acest efect este expres prevazut de lege”.

In concluzie, cerinta formei scrise a contractului comercial international la care participa
subiecte de drept ai R. Moldova urmeaza a fi consideratd obligatorie numai in acele cazuri cand
asemenea contracte sunt supuse, din punct de vedere al formei legii R. Moldova.

Instituirea formei scrise, pentru anumite contracte, reprezintd conditia esentiala pentru
validitatea contractului S i constituie, astfel o except ie de la principiul consensualismului consacrat
pe larg in practica judiciara a unor t ari sau 1n practica arbitrala. De ex., actul constitutiv al
societat ilor comerciale trebuie incheiat in forma scrisa, forma scrisa ad validitatem este de esent a
titlurilor de valoare, precum cambia, biletul la ordin, cecul®®.

5. Limba contractelor comerciale internat ionale

Partile contractului comercial international au libertatea s aleagd limba in care sa fie
redactat acesta, care poate fi cea a unei dintre part i sau o limba de circulat ie internat ionala.
Deseori, contractele comerciale internat ionale se incheie in doud sau in trei exemplare originale
avand continut identic, dar fiind redactate in limbi diferite. De asemenea, in practica comerciala
internat ionala sunt frecvente cazurile cand fiecare exemplar al contractului este redactat in doua
limbi diferite, din care una, de regula, este o limba de circulat ie internat ionala.

In cazul in care un exemplar din contract se redacteazi intr-una din limbile de larga
circulatie internationald, acel exemplar constituie elementul de referintd pentru ipoteza aparitiei
ulterioare a unor probleme legate de interpretare sau de executare a contractului. De obicei,
preferintd se acorda limbii ce contine notiuni, formule si expresii tehnico-comerciale specifice
contractului. Astfel, de ex., limba engleza este frecvent utilizata ca limba a contractelor din
domeniul transportului maritim.

6. Legea aplicabili contractului de comert internat ional

Part ile stabilesc legea care le carmuieS te contractul, in temeiul principiului de drept
internat ional privat, lex voluntatis, care permite part ilor la contract sa aleaga legea aplicabila
acestuia. Prin electio juris (alegerea legii), part ile evitd incertitudinile pe care le provoacda un
conflict de legi datorat caracterului internat ional al contractului.

Libertatea contractuald este principala caracteristicdi a contractelor de comert
internat ional, part ile contractante manifestindu-S i in mod autonom voint a atdt in ceia ce
prives te clauzel contractuale, cat S i determinarea autoritat ii competente a judeca litigiile ce apar
din contract ori din alegerea legii aplicabile contractului.

Part ile au posibilitatea de a schimba legea aplicabild contractului oricand, pe toatd durata
executarii contractului, cu condit ia de a nu aduce atingere validitat ii formei contractului sau
drepturilor dobandite de tert i.

Legea competenta sia reglementeze majoritatea problemelor privind condit iile de
fond s i efectele contractelor este cunoscuta sub denumirea de lex contractus.

% Ibidem, pag. 396-399.
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Part ile dintr-un contract comercial internat ional pot desemna drept lex contractus, fie

legea nat ionala, fie o lege straina.

Lex contractus poate fi determinatd in doua moduri: subiectiv, adica prin voint a
partilor contractante, s i obiectiv, adica prin criterii obiective de localizare a contractului in
spat iul unui anumit sistem de drept.

In mod obis nuit part ile i5 i aleg legea aplicabild prin inserarea unei clauze in contractul
lor. Part ile au insa posibilitatea sa-S i aleaga legea aplicabila S i printr-o int elegere constatata,
preintr-un inscris separat de contractul principal. In oricare dintre aceste cazuri, trebuie si
distingem 2 contracte. Intai, este cel prin care part ile cad de acord asupra legii aplicabile.

Apoi, este insuS i contractul cu element internat ional care este supus legii aplicabile. Cele 2
contracte pot sa fie supuse unor legi diferite. Astfel, primul contract trebuie sa fie permis de legea
forului, care arata condit iile s i limitele alegerii legii aplicabile contractului, acesta din urma fiind
supus legii desemnate de catre part |i.

Lex voluntatis este norma conflictuala de drept internat ional privat, in baza careia
part ile contractante pot sa aleaga ca lege competenta a guverna raporturile lor contractuale
(lex causae sau lex contractus) sistemul de drept al unui stat. Prin lex contractus, adica
dreptul aplicabil contractului, se int elege intregul sistem de drept al t arii respective, S i
nu doar o anumita lege de drept material.

Lex voluntatis s i lex contractus nu sunt identice. Cu toate ca lex contractus poate fi
determinata prin lex voluntatis, prima poate fi determinata S i de catre instant a de judecata,
in cazul in care part ile nu adera la lex voluntatis.

Legea aplicabila contractului (lex contractus) va reglementa:

a) interpretarea;

b) executarea;

c) consecint ele 1incalcarii obligat iilor contractuale, tipurile de prejudiciu s i evaluarea
daunelor;

d) diferitele caide stingere a obligat iilor, inclusiv prescript ia;

e) consecint ele nulitat ii contractului.

De regula, forma contractului este determinata, de asemenea, de lex contractus.

Part ile nu pot limita aplicarea normelor imperative din legislatiile statelor cu care

contractul are o legatura stransa.

Aplicarea prevederilor legale din orice stat poate fi refuzata daca o astfel de

aplicare este evident incompatibila cu ordinea publica din statul unde se afla instant a
sesizata.
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TEMA III. INCHEIEREA CONTRACTELOR COMERCIALE INTERNATIONALE

1. Negocierea contractului comercial internat ional

Oferta s i acceptarea constituie pilonii principali ai operat iunilor juridice de incheiere a
contractului. In comert ul internat ional, de reguld, oferta nu este acceptati imediat de citre
destinatar, avand loc negocieri intre part i, adica un proces complex de tratative, scopul carora este
realizarea acordului de voint a al part ilor®®. Oferta constituie, practic, punctul de pornire s i baza
de desfas urare a negocierilor, care implica prezentarea S i argumentarea pozit iilor partenerilor,
discutarea eventualelor obiect ii ale acestora, extragerea S i sistematizarea treptata a punctelor de
vedere convergente. In cadrul tratativelor, in special ale contractelor complexe, part ile i$ i schimba
uneori rolurile, destinatarul ofertei init iale formuland contraoferte, carora li se raspunde cu alte
oferte noi, as a incat oferta init iald se poate pierde in masa tratativelor, iar acceptarea se exprima,
de fapt, prin acordul part ilor de a incheia contractul. Negocierile iau sfars it atunci cand acest
acord s-a realizat sau cand, dimpotriva, part ile s-au decis sa nu incheie contractul.

In procesul de negocieri a contractului pot aparea S i alte acte juridice ca, de pild, scrisorile
de intent ie s i unele antecontracte.

Negocierile se pot purta Intre persoane prezente sau prin corespondent &, In una sau mai
multe etape, la sediul uneia dintre part i sau in orice alt loc convenit de ele.

Destas urarea negocierilor este guvernata, in lipsa unor prevederi legale in materie, de
uzant ele comerciale internat ionale s i obis nuint ele existente intre part i. De exemplu, in
prectica arbitrala de comert internat ionala s-a aratat ca, in cazul in care, pe parcursul negocierilor,
se intocmeS te un proiect de contract, aceasta operat iune cade, conform uzant elor, in sarcina
furnizorului marfurilor (vanzatorului).

Principiile UNIDROIT in art. 2.1.15 stipuleazd cd partea care negociazd sau intrerupe
negocierile cu rea credint a este raspunzatoare pentru pierderile aduse celeilalte part i.

In art. 2.1.16 ale Principiilor UNIDROIT este reglementati obligat ia de confident ialitate
pentru informat iile obt inute in cursul negocierii. Astfel, part ile nu trebuie sa dezvaluie

% |dem, pag. 379.
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informat ia confident iald S i trebuie sa o foloseasca in mod corespunzator, indiferent daca a fost
sau nu Incheiat un contract. Partea vinovata de incélcarea acestei obligat ii va trebui sa plateasca
despagubiri pentru prejudiciul cauzat astfel.

2. Oferta de a contracta

Oferta de a contracta este propunerea, adresatd unei sau mai multor persoane, in scopul
incheierii unui contract, adica ea ,,este 0 manifestare de vointd in vederea incheierii contractului”?’.

Conventia de la Viena din 1980, defineste oferta in felul urmator: ,,0 propunere de incheiere
a unui contract adresatd uneia sau mai multor persoane determinate constituie ofertd, daca este
suficient de precisa si denota vointa autorului ei de a se angaja in caz de acceptare”.

Definitia legala data ofertei de Codul civil al R. Moldova este, in principiu, aceiaSica S i
definitia data acesteia de conventia de la Viena. Astfel, conform art. 681, alin.1 ,ofertd de a
contracta este propunerea, adresatd unei sau mai multor persoane, care contine toate elementele
esentiale ale viitorului contract si care reflectd vointa ofertantului de a fi legat prin acceptarea
ofertei.

Conditiile ofertei

In conformitate cu art.2.1.2 al Principiilor UNIDROIT vizand contractele comerciale
internationale, intitulat ,,definitia ofertei”, o propunere de a incheia un contract va constitui o oferta
numai atunci cand va fi suficient de definitd si va exprima intentia ofertantului de a se obliga din
punct de vedere juridic in cazul unei acceptari.

Pentru a putea fi considerata oferta, propunerea de contractare trebuie sa indeplineasca
urmatoarele conditii cumulative:

— Oferta trebuie sa fie ferma; se are in vedere ca oferta trebuie sa fie data in stare de
angajament juridic (animo contrahendi negotii). Astfel, o propunere pentru incheierea unui
contract constituie o ofertd dacad este suficient de clard si daca indicd intentia ofertantului de a fi
tinut de aceasta In cazul acceptdrii. Cu cit mai detaliatd este propunerea cu atat mai mari sunt
sansele ei de a fi considerata ca oferta;

— Sa fie precisa si completd; este necesar ca oferta sa contind suficiente detalii referitoare la
toate elementele contractului spre al carui perfectare tinde, astfel incat incheierea acestuia sa devina
posibila prin simpla acceptare a ei; se considera ca o ofertd intruneste aceasta conditie daca, de
exemplu determina marfurile explicit sau implicit, cantitatea si pretul ori contine alte indicatii In
temeiul carora se pate face determinarea lor.

— Sa fie adresatd uneia sau mai multor persoane determinate. Este necesar ca oferta sa fie
adresatd persoanei sau persoanelor cu care ofertantul intentioneazd sa perfecteze contractul.
Conform art.681, alin.3 Cod Civil al R. Moldova ,,0 propunere adresatd uni cerc nedeterminat de
persoane (ofertd publicd) este o chemare la ofertd daca aceastd propunere nu contine nici o
manifestare expresd a vointei de a fi legat prin acceptare”. Astfel, in epoca moderna in care
dezvoltarea comert ului internat ional a cunoscut o amplificare si diversificare deosebita,
propunerile adresate publicului, anunt urile in ziare, in reviste de specialitate la radio, televiziune
sau pe internet, prezentarile la expozit ii S1i targuri internal ionale etc., constituie o ofertd
publicitara, adicd fard angajament. Aceeasi semnificatie o are si trimiterea de catre firmele de profil
a unor prospecte, mostre, cataloage, tarife cu preturile curente, facturi pro forma sau alte documente
de publicitate similare, cu except ia cazului in care expeditorul face o ment iune expresa in acest
sens®®,

27 |dem, pag. 366.
*® 1dem, pag. 368.
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Revocarea ofertei

Revocarea ofertei nu implica dificultdt i in cazul incheierii contractului intre persoane
prezente, deoarece acceptarea se exprimd pe loc. Daca totusi ofertantul a acordat destinatarului
ofertei un termen anumit pentru ca ultimul sa se gandeasca, oferta se considera a fi irevocabila pana
la expirarea acestui termen.

Revocarea ofertei poate crea aparit ia unor probleme in cazul contractelor incheiate intre
absenti, Intrucat o atare modalitate de incheiere a contractelor presupune scurgerea unei anumite
perioade de timp intre momentul emiterii ofertei si cel al ajungerii acceptarii la cunostinta
acceptantului.

Aceste probleme tin de doua situatii, dupa cum oferta a ajuns sau nu la destinatar. Regula
generald este ca, atata timp cat oferta nu a ajuns la destinatar, ofertantul o poate revoca fara nici o
oarecare motivare. Pentru ca revocarea sa fie eficientd si lipsitd de consecinte negative pentru
ofertant este necesar ca aceasta sa ajunga la destinatar cel tarziu concomitent cu oferta. Cu toate
acestea, oferta nu poate fi revocata in urmatoarele cazuri:

a) daca prevede, prin fixarea unui termen determinat pentru acceptare sau in alt mod ca este
irevocabil;

b) daca este rezonabil pentru destinatar sa considere oferta ca irevocabila si daca a actionat in
consecinta (art.16 Conventia de la Viena, 1980).

Art.15 al aceleiasi conventii declard ca o ofertd, chiar irevocabild, inceteazd cand
neacceptarea sa ajunge la ofertant.

Legislatiile unor tari recunosc principiul irevocabilitatii ofertei insd cele mai multe legislatii
admit revocabilitatea acesteia. In acest sens, conform art.683 Cod Civil al R. Moldova ,,0 ofertd
poate fi revocatd cu exceptia cazului in care ea include un termen pentru acceptare sau a cazului in
care este irevocabila in alte temeiuri. Oferta chiar si irevocabild poate fi revocatd daca revocarea
ajunge la destinatarul ofertei cel tarziu concomitent cu oferta. Oferta primita de destinatar nu poate
fi revocatd in termenul de acceptare stabilit in oferta sau, daca acest termen nu este stabilit sau este
nejustificat de mic, in termenul necesar pentru ca destinatarul sa poata exprima acceptarea si ca
raspunsul sd ajungd la ofertant conform circumstantelor cazului, practicii stabilite intre parti si
uzantelor”.

3. Acceptarea ofertei

Potrivit reglementarilor internat ionale uniforme, acceptarea constituie o declaratie sau o
altd manifestare a destinatarului, care exprima acordul sdu la o oferta.

Principiile UNIDROIT vizand contractele comerciale internationale, in art. 2.1.6 intitulat
,Modalitatea acceptarii ofertei” prevede: ,,constituie acceptarea ofertei orice declarat ie sau orice
comportament al destinatarului ofertei care indicd manifestarea intent iei de a accepta respectiva
ofertd”.

Atat oferta, cat si acceptarea au caracter tranzitoriu, deoarece ele 1si inceteaza existenta ca
acte juridice din momentul intalnirii lor intr-un acord contractual. Ele pot sd-si piardd utilitatea
juridica chiar inaintea acelui moment, fie prin revocare ori caducitate (in cazul ofertei) sau prin
tardivitate (in cazul acceptarii).

Acceptarea poate fi expresa (scrisd, verbald sau printr-un gest — in cazul licitatiilor publice)
sau tacitd. Acceptarea expresa este raspunsul destinatarului ofertei, care contine acordul acestuia
privind propunerea de contractare a ofertantului. Acceptarea tacita se prezinta sub forma oricarui alt
fapt juridic, care poate fi considerat echivalent al acceptarii exprese. De ex., executarea, inceputul

33



executarii sau cel putin promisiunea de executare a contractului, deschiderea acreditivului, emiterea
unei cambii.

Ofertantul nu poate institui ca mod de acceptare a propunerii sale de contractare tacerea
destinatarului ofertei. Prin urmare, trebuie considerata nuld orice clauza a ofertei, care prevede ca
tacerea destinatarului valoreaza acceptarea. Aceasta este regula, dar ea nu are valoare absoluta. Prin
urmare, de obicel, regula ,, qui tacet consentire videtur”, nu este recunoscuta ca aplicabila in cazul
contractelor comerciale internat ionale, atat in practica arbitrald, cat S i in literatura de specialitate.
Doctrina juridica si chiar unele sisteme de drept, de ex. cel roman sau cel al R. Moldova (art.694
Cod Civil) admit ca o atare reguld comporta urmatoarele exceptii:

— tacerea valoreaza acceptare atunci cand insasi legea recunoaste tacerii unele efecte juridice (de
ex. in cazul contractului de mandat);

— tacerea valoreazd acceptare si atunci cand partile prin vointa lor concret exprimatd (de
exemplu printr-un antecontract) au decis sa-i recunoasca o atare vointa juridica;

—cand tacerea valoreaza acceptare in temeiul uzantelor comerciale internat ionale sau al
obis nuint elor existente intre part i;

Principiile UNIDROIT, in art. 2.1.6, precum S i Convent ia de la Viena din 1980, in art. 18
alin. 1, adopta, in ceia ce priveS te modalitat ile acceptarii S i regimul juridic al tacerii solut ii
identice cu cele din legislat ia R. Moldova.

Conditiile acceptarii

Pentru a produce efectele care-i sunt specifice, acceptarea trebuie sa indeplineasca
urmatoarele conditii:

— sa fie conforma cu oferta;

— sa emane de la destinatarul ofertei sau de la reprezentantul sau;

— s ajunga la cunos tint a ofertantului in termenul de acceptare, adica sa fie facuta inainte ca
oferta sa fi devenit caduca sau sa fi fost revocata

Acceptarea trebuie sd corespundd exact ofertei. Aceasta decurge din 1Insdsi esenta
contractului, care reprezintd intdlnirea de vointe identice in continutul lor. Lipsa de concordanta
intre ofertd si acceptare constituie un obstacol la formarea contractului.

Un raspuns care tinde sa fie acceptarea unei oferte, dar care contine completari, limitari sau
alte modificari este o respingere a ofertei §i constituie o noua contraofertd. Cu toate acestea un
raspuns care tinde sd fie acceptarea unei oferte, dar care contine elemente complementare sau
diferite ce nu altereazad in mod substantial termenii ofertei, constituie acceptare, in afara de cazul in
care ofertantul, fara intarziere nejustificata, a relevat verbal diferentele sau a adresat un aviz in acest
scop. Dacd nu a facut-o, termenii contractului sunt cei ai ofertei, cu modificarile cuprinse in
acceptare (art. 691, 693 C. Civil).

Conform Convent iei de la Viena 1980 (art. 19) sunt considerate ca alterind in mod
substant ial termenii ofertei elementele complementare sau diferite privind indeosebi pret ul, plata,
calitatea si cantitatea marfurilor, locul si momentul predarii, intinderea responsabilitat ii unei part i
fat a de cealalta sau rezolvarea litigiilor.

Principiile UNIDROIT adopta o solut ie similara celei din Codul Civil al R. Moldova in art.
2.1.11 (de ex. A comandi o anumiti cantitate de grau de la B. In confirmarea comenzii B, adaugi o
clauza de arbitraj care este practica standart in sectorul de bunuri in cauza. Deoarece A. nu poate fi
surprins de o asemenea clauzd, ea nu poate reprezenta o modificare “substant iald” a termenilor
ofertei s i, cu except ia cazului in care A obiecteaza farad intarziere nejustificata, clauza de arbitraj
devine parte din contract)®.

**|dem, pag. 374-375.
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Daca oferta a fost facutd unei anumite persoane, aceasta poate emite acceptarea. De
asemenea, acceptarea ofertei poate fi facutd de catre reprezentantul autorizat al destinatarului
ofertei. Daca insa este cazul unei oferte publice, oferta poate proveni de la orice persoana care
doreste sa incheie contractul.

Oferta facuta unei persoane prezente poate fi acceptata doar pe loc, imediat. Aceasta regula
se aplica si atunci cand oferta este facutd prin mijloace de telecomunicatie instantanee (ex: prin
telefon). In cazul in care oferta este ficutd unei persoane absente, adici care nu se afld in acelasi loc
si este transmisa prin posta, fax, telex, curier, e-mail, radio, televiziune etc. sunt posibile doua
situatii:

— daca ofertantul a stabilit un termen pentru acceptarea ofertei, acceptarea poate fi facuta doar in
termen;

—dacd oferta nu contine un termen pentru acceptare, ea poate fi acceptatd doar pana in
momentul 1n care ofertantul se poate astepta, in conditii normale, avand in vedere mijloacele de
comunicare folosite de ofertant, la parvenirea raspunsului.

In acest sens, in art. 688 Cod Civil este previzut: ,,oferta ficutd unei persoane prezente poate
fi acceptata doar pe loc. Aceasta regula se aplica si in cazul in care oferta este facuta (...) prin
mijloace de telecomunicatie (alin.1). Oferta facuta unei persoane absente poate fi acceptatd doar
pana in momentul in care ofertantul se poate astepta in conditii normale, avand in vedere mijloacele
de comunicare folosite de ofertant, la parvenirea raspunsului (alin.2)”.

Principiile UNIDROIT in art. 2.1.7., precum S i Convent ia de la Viena din 1980 in art. 18,
al. 2 consacra cu privire la momentul acceptarii, pe fond, o solut ie similara cu cea din legislat ia
noastra.

Acceptarea tardivi

Acceptarea expresa este tardiva atunci cand ajunge la ofertant dupa expirarea termenului de
acceptare, fixat de el sau, in lipsd, intr-o perioadd de timp rezonabila ca durata, consideratda de la
data expedierii ofertei.

Acceptarea tardiva este reglementatd de art. 691 - 692 Cod Civil al R. Moldova. Se
considera tardiva si acceptarea, care a fost expediatd destinatarului ofertei in limitele termenului de
acceptare (fie el prestabilit sau rezonabil), dacd ajunge la cunostinta ofertantului dupa expirarea
acelui termen. Nu se ia in considerare circumstanta care a ocazionat intirzierea sosirii comunicarii,
fie cd a fost cauza unei dereglari in functionarea serviciului postal, cauzatd de o greva a
functionarilor postali, fie cd a fost o culpa a oficiului postal de expediere sau destinatie.

De reguld, acceptarea tardiva este lipsitd de efecte juridice, adica nu duce la incheierea
contractului. Potrivit normelor de drept uniform, o acceptare tardivd produce totusi efecte ca o
acceptare, daca ofertantul fara intarziere il informeaza pe destinatar fie verbal, fie printr-un aviz
trimis 1n acest scop. Dacad scrisoarea sau alt Inscris, contindnd o acceptarea tardiva, denota ca a fost
expediata in astfel de conditii incat, daca transmiterea ar fi fost regulata, ar fi parvenit la timp
ofertantului, acceptarea tardiva produce efecte ca o acceptare, in afard de cazul in care, fara
intarziere, ofertantul il informeaza pe destinatarul ofertei cd el considera ca oferta sa a devenit
caduca sau daca i adreseaza un aviz in acest scop. Cu privire la consecintele juridice ale acceptarii
tardive exista deosebiri in legislatiile nationale. Astfel, legislatia R. Moldova 1i acorda efecte
juridice, dar numai cu titlul de o noud ofertd (de ex. art. 691, alin.1 Cod civil; art. 10 al Legii
vanzarii de marfuri a R. Moldova). In alte sisteme de drept, ca de ex. cel italian, ofertantul poate
considera valabila acceptarea tardiva, cu conditia de a informa imediat acceptantul despre acest
fapt™.

% Art. 1326 Cod Civil italian.
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Principiile UNIDROIT, in art. 2.1.9, cat s i Convent ia de la Viena 1980 in art. 21, adopta,
in ceia ce priveS te acceptarea tardiva, o solut ie similara cu cea din legislat ia R. Moldova (art.
692 Cod Civil).

Revocarea acceptarii

Conform art. 695 Cod Civil al R. Moldova acceptarea este revocabild pana in momentul
incheierii contractului. Astfel, revocarea trebuie sd ajunga la cunoS tint a ofertantului anterior sau
cel mai tarziu odata cu acceptarea. Revocarea acceptarii impiedica ca acel contract sa fie considerat
incheiat.

Aceias i solut ie este consacrata de Principiile UNIDROIT, termenul folosit fiind insa cel
de “retragerea acceptarii” (art. 2.1.10), care este simetric cu “retragerea ofertei”. Convent ia de la
Viena 1980, de asemenea, ofera aS a gen de solut ie cu utilizarea termenului de “retractare” a
acceptarii (art. 22).

4. Momentul si locul incheierii contractului comercial international

Contractul se Incheie Tn momentul si la locului in care prin intdlnirea ofertei cu acceptarea se
formeaza acordul de voint &. Contractul comercial international poate fi incheiat intre prezenti sau
intre absent i.

Incheierea contractului comercial international intre prezenti

In acest caz, stabilirea momentului incheierii contractului nu prezintd careva probleme
deosebite. Momentul incheierii contractului va fi acela in care ofertantul si acceptantul, aflandu-se
fatd 1n fata, cad de acord asupra Incheierii contractului, operatiune care deseori se materializeaza
prin semnitura aplicati de citre parti. In mod similar se determini momentul incheierii contractului
prin telefon, deoarece partile 151 percep, direct si nemijlocit, declaratiile de vointa.

De obicei, data si locul incheierii contractului sunt inserate in contract.

Conform sistemului common law contractul prin telefon se considera incheiat la sediul
acceptantului, iar sistemul de drept continental — locul perfectarii contractului prin telefon este
sediul ofertantului.

Incheierea contractului comercial international intre absenti

Majoritatea contractelor comerciale internationale se incheie intre absent i. Dificultatea
stabilirii momentului incheierii contractului consta in faptul ca momentul manifestarii acceptarii de
citre destinatarul ofertei nu coincide cu cel al cunoasterii acceptarii de citre ofertant. in domeniul
dreptului comert ului internat ional s-au conturat astfel mai multe sisteme:

— sistemul emisiunii acceptdrii; acest sistem este consacrat in special in sistemele de common
law. Potrivit acestui sistem, contractul se considera incheiat in momentul acceptarii ofertei de catre
destinatar, chiar daca nu a comunicat aceasta acceptare.

— sistemul expedierii acceptdrii; potrivit acestui sistem, contractul se considera incheiat in
momentul in care acceptantul a expediat raspunsul sau pozitiv.

— sistemul receptiei acceptarii; potrivit acestui sistem, contractul se considera incheiat in
momentul in care acceptarea parvine ofertantului, indiferent daca acesta a luat cunostintd de
continutul ei.

— sistemul informarii; potrivit acestui sistem, contractul se considerd incheiat in momentul in
care ofertantul a luat efectiv cunostinta de acceptare.

Sistemul caracteristic Republicii Moldova este sistemul receptiei acceptarii. Acelas sistem
si-a gasit consacrarea si in textele Conventiei de la Viena din 1980. Astfel, art. 23 al Conventiei
dispune: ,,contractul este incheiat In momentul in care acceptarea unei oferte produce efecte in

36



conformitate cu dispozitiile acestei conventii”. Art. 18, alin.2 din aceeasi conventie precizeaza:
»acceptarea unei oferte produce efecte in momentul 1n care indicatia de acceptare parvine
ofertantului. Art. 24 al conventiei in discutie prevede: ,,in scopurile prezentei parti al conventiei, o
ofertd, o declaratie de acceptare sau orice altd manifestare de intentie ajunge la destinatar atunci
cand este facuta verbal sau este predatd destinatarului nsusi prin orice mijloace la sediul sau, la
adresa sa postald, sau daca nu are sediul ori adresa postala la resedinta sa obisnuita”.

Principiile UNIDROIT adopta sistemul informarii in ceia ce priveS te momentul inheierii
contractului. Astfel, art. 2.1.6, alin. 2 prevede cd ”Acceptarea unei oferte Incepe sa produca efecte
juridice in momentul in care ofertantul ia cunos tint a, in mod efectiv, de manifestarea intent iei de
acceptare a ofertei.”. Sistemul informarii este aplicat S i in cazul retragerii ofertei. Prin “ajungerea”
la destinatar se int elege cand oferta, acceptarea, notificarea etc. ajunge in mod efectiv la
cunos tint a destinatarului respectiv (art. 2.1.3 ).

Locul incheierii contractului comercial international

Determinarea locului incheierii contractului depinde de sistemul adoptat cu privire la
determinarea momentului Incheierii contractului. De asemenea, este important sa facem distinctia
intre situatiile cand contractul se perfecteaza inter presentes sau acesta se incheie inter absentes.
Atunci cand contractul se incheie intre persoane prezente, locul perfectarii lui este acela unde are
loc semnarea contractului.

In cazul perfectiri contractului prin telefon, determinarea locului incheierii acestuia diferd in
functie de conceptia adoptata:

— in sistemul emisiunii si cel al expedierii acceptarii, contractul comercial international se
considera incheiat la locul unde vorbeste acceptantul;

— in sistemul receptiei acceptarii si cel al informarii, contractul se considera incheiat la locul
unde vorbeste ofertantul.

In cazul contractelor incheiate intre absenti, determinarea locului incheieri acestuia difera in
functie de sistemul adoptat cu privire la stabilirea momentului incheierii lor. Astfel, in sistemul
emisiunii §i cel al expedierii acceptdrii, locul incheierii contractului este sediul sau resedinta
acceptantului.

In sistemul receptiei acceptirii si cel al informirii contractul se considera incheiat la locul
unde se gaseste ofertantul.

In cazurile in care contractul se incheie fara a fi necesard comunicarea acceptrii, contractul
se considerd incheiat la locul unde se afla acceptantul.

In situatia acceptarii tardive, locul incheierii contractului este la sediul sau resedinta
acceptantului, deoarece aici se receptioneazd comunicarea facutd de ofertant privind valabilitatea
acceptarii tardive.

5. Importanta momentului si locului incheierii contractului comercial international

Determinarea momentului incheierii contractului prezinta importanta in domeniul dreptului
comert ului internat ional in privint a urmatoarelor aspecte™":

a) din acest moment incepe curgerea efectelor pe care contractul le produce (mai ales, livrarea
marfii, transmiterea proprietat ii S i a riscurilor), daca part ile sau legea aplicabila contractului (lex
contractus) nu cont in alte prevederi;

b) in baza acestui moment se determina capacitatea part ilor Si cauzele de nulitate
contractului,

%! Dragos -Alexandru Sitaru, Dreptul comerf ului internaf ional, Tratat, partea generald, Ed. Universul
Juridic, Bucures ti, 2008, pag. 395-396.
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) din momentul incheierii contractului revocarea ofertei sau acceptarii nu produce efecte
juridice;

d) este importat pentru determinarea pret ului in contractele in care se stipuleaza ca acesta este
cel curent din ziua Incheierii contractului;

e) in situat ie de faliment (insolvabilitate) al uneia dintre part i, in funct ie de acest moment se
apreciaza daca acel contract se incadreaza sau nu in perioada suspecta;

f) este elementul de determinare a legii aplicabile contractului, in cazul unui conflict de legi in
timp;

g) este important la stabilirea locului incheierii contractului, de care se leaga, de asemenea,
importante consecint e juridice

Locul incheierii contractului prezinta interes sub urmatoarele aspecte:

a) in situatia in care partile nu au desemnat lex contractus, se va aplica, uneori, principiul locus
regit actum, potrivit caruia legea competentd sa guverneze contractul si care are crea mai stransa
legatura cu contractul este lex loci contractus, adica lege in vigoare la locul incheierii contractului
in momentul perfectarii acestuia;

b) daca partile nu au prevazut in contract arbitrajul competent sa solutioneze eventualele litigii
ce pot aparea intre ele in legaturd cu executarea contractului, jurisdictia competenta sa solutioneze
aceste litigii va fi determinata in raport cu prevederile legii in vigoare la locul incheierii contratului;

C) pentru interpretarea contractului se vor lua in considerare uzantele existente la locul incheierii
contractului.

6. Incheierea contractelor comerciale internationale prin mijloace electronice

In materie sunt aplicabile, in special, dispozit iile Legii nr. 284 din 22.07.2004 privind
comert ul electronic.

La nivelul Uniunii Europene, este in vigoare Directiva 2000/31/CE a Parlamentului
European s i a Consiliului, din 8 iunie 2000, privind anumite aspecte ale serviciilor societat ii
informatice, in special privind comert ul electronic, pe piat a interna.

Dintre reglementarile internat ionale in materie, adoptate la nivel mondial, se remarca mai
ales Legea model UNCITRAL privind comert ul electronic s i Ghidul de aplicare a legii model,
adoptate de UNCITRAL la sesiunea 29 din 12 iunie 1996 s i aprobate prin Rezolut ia Adunarii
Generale a ONU nr. 51/162 din 16 decembrie 1996.

Camera de Comert Internat ionala din Paris, in 1997, a adoptat Uzant ele generale privind
comert ul efectuat sub forma digitala (General Usage for Internatioanl Digitally Ensured
Commerce — GUIDEC).

Comertul electronic reprezintd activitatea de intreprinzdtor a persoanelor fizice si juridice de
vanzare a bunurilor, executare a lucrdrilor sau prestare a serviciilor, efectuatd cu utilizarea
comunicarilor electronice si/sau a contractelor electronice.

Contractul electronic reprezinta totalitatea documentelor electronice ce constituie contractul
de drept civil, urmarind stabilirea, modificarea sau sistarea unor drepturi si obligatii civile, al caror
obiect il pot constitui bunurile, lucrarile sau serviciile.

Potrivit legislatiei Republicii Moldova, nu pot fi incheiate sub forma de contract electronic:

a) contracte in baza carora apar sau se transmit drepturile asupra bunurilor imobile, cu exceptia
contractelor de locatiune sau arenda;

b) activitat iel de reprezentare juridica in fat a instant elor judecatoreS ti S i1 a organelor de
urmarire penala;

C) jocurile de noroc, cu cas tiguri banes ti, loteriile s i pariurile;
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d) activitat ile care se efectuiaza prin intermediul serviciilor de telefonie vocala, telefax, fax;

e) serviciile de radiodifuziune s i televiziune, inclusiv teletext;

f) contractele de fidejusiune si de gaj al valorilor mobiliare, executate de persoane ce actioneaza
in scopuri nelegate de activitatea lor comerciala;

g) contractele ce sunt reglementate de dreptul familial sau dreptul succesoral.

Subiecte ale contractului electronic pot fi persoane fizice si juridice, inclusiv straine,
indiferent de tipul de proprietate si forma de organizare juridica, precum si statul ca subiect de
drept, care participa la comertul electronic.

Partile contractului electronic sunt agentul comertului electronic, pe de o parte, si
cumparatorul sau beneficiarul, pe de alta parte.

Obiecte ale contractului electronic pot fi: bunurile ce pot fi instrainate conform prevederior
legale; lucrarile; serviciile.

Cat priveste forma, dupa puterca juridicd si cea probatoare, contractul electronic se
echivaleaza cu contractul Intocmit in forma scrisd si semnat de parti, inclusiv autentificat cu
stampilele partilor.

Mecanismul incheierii contractului electronic constd din imbinarea celor doud elemente
esentiale: oferta i acceptarea.

Oferta si acceptarea se considerd primite din momentul expedierii de catre destinatar a
instiintarii, in forma de comunicare electronica, despre primirea lor, dacd partile nu au convenit
altfel®.

Momentul incheierii contractului electronic se considera momentul primirii de catre ofertant
a acceptarii expediate de catre destinatar, daca contractul electronic nu prevede altfel.

Locul incheierii se considera locul unde se afla agentul comertului electronic, ofertant, daca
contractul nu prevede altfel.

%2 pentru detalii Marcel lonel Bocs a, Incheierea contractelor de comert internat ional prin mijloace
electronice, Ed. Universul Juridic, Bucures ti, 2010, pag. 66 S i urm.
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TEMA IV. CONT INUTUL CONTRACTELOR COMERCIALE INTERNAT IONALE

1. Principalele clauze ale contractelor comerciale internat ionale.

Continutul contractului de comert international reprezintd totalitatea drepturilor si
obligatiilor la care da nastere vointa juridica a contractantilor, materializata intr-un contract dat
convenit intre participantii la comertul intema‘gional33.

Continutul contractului se exprima prin clauze, dintre care multe fiind impuse de imprejurari
care scapd incidentei dreptului intern, iar altele sunt menite sd exprime solutii diferite de acelea
adoptate de dreptul intern cum ar fi: pactum de lege utenda prin care partile aleg legea care va
guverna raportul lor juridic obligational (electio iuris) sau clauza de arbitraj etc.>*

Conform unei clasificari, continutul contractului cuprinde atat clauze de drept comun, cat si
clauze specifice determinate de particularitatile caracteristice ale acestui contract, care la randul lor
pot fi comune tuturor contractelor de comert international sau particulare, folosite numai in anumite
contracte®.

Chiar daca clauzele contractuale sunt foarte multe S i diverse, acestea pot fi grupate dupa
importanta lor in clauze necesare (generale) sau care nu pot lipsi din continutul oricérui contract,
de care depinde insasi valabilitatea lui si clauze optionale care pot lipsi fard sd impieteze asupra
valabilitatii raportului juridic in sine; singura consecintd ar fi riscurile contractuale fatd de care
partile raman mai putin protejate.

2. Clauzele necesare (generale) in contractele comerciale internationale

Potrivit legislatiei Republicii Moldova, sunt necesare (esentiale) clauzele care sunt stabilite
ca atare prin lege, care reies din natura contractului sau asupra carora, la cererea uneia din parti,
trebuie realizat un acord.

Continutul clauzelor necesare. In doctrina juridicd s-au conturat citeva repere pentru
determinarea, in linii generale, a continutului clauzelor necesare dupa cum urmeaza:

Clauza privind partile contractante. Este o clauza esentiald care constituie o conditie de
validitate a actului juridic respectiv si ca urmare cuprinsul contractului trebuie sid precizeze

% Dumitru Mazilu, Dreptul Comer¢ ului Internaf ional, partea speciald, Ed. Lumina Lex, Bucures ti, 2000,
pag. 69-72.
¥ Radu Gheorghe Geaminu, Dreptul Comer# ului Internat ional, partea speciali, Ed. Hamangiu, Bucures i,
2008, pag. 91.
* Ibidem.
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atributele de identificare a partilor: nume, prenume, domiciliu — pentru persoanele fizice, sau
denumire, sediul si forma juridicd — in cazul persoanelor juridice. Se cer precizate de asemenea
datele de identitate si calitatea reprezentantilor partenerilor ori de cate ori acestia dau imputernicire
de reprezentare a lor la perfectarea contractului altor subiecti de drept.

Clauze referitoare la obiectul contractului. In cazul in care contractul are ca obiect o marfa,
este necesar ca partile sd precizeze in continutul lui elemente suficiente pentru identificarea si
determinarea acelei marfi, cum ar fi: denumirea exacta si completd a ei, tipul, seria, caracteristici
specifice de identificare in genul céruia ii apartin.

Lipsa acestor elemente duc la o consecinta grava — contractul nu este valabil lipsindu-i un
element esential.

Clauze referitoare la cantitatea marfii. In continutul contractului de comert international
avand ca obiect bunuri in natura, trebuie ca partile sa stipuleze cel putin o clauza prin care sa indice
cantitatea de marfa care se are in vedere si sa arate unitatea de masura pe baza careia s-a facut (sau
urmeaza sa se facd) determinarea cantitativa a marfii vizate, locul unde se va cantari, masura sau
numara acea marfa, precum si documentul constatator al cantitatii. Se poate stipula si o clauza de
toleranta cantitativa, in functie de specificul marfii si de particularitatile mijloacelor de transport
utilizate.

Clauze referitoare la calitate. Din continutul contractului de comert international nu pot
lipsi clauze referitoare la calitatea marfii si la modurile de determinare a acelei calitati, a locului,
momentului si modului de determinare a acesteia precum si documentul care o atesta.

Pentru a se proteja impotriva riscurilor unei livrari ne conforme calitativ cu prevederile
contractului, partile stipuleaza de regulad obligatia exportatorului de a alatura marfii livrate atestate
de calitate, de garantie, buletin de analizd, carte tehnicd a produsului sau alte documente de
certificare a calitatii.

Clauze referitoare la reclamatiile de cantitate si calitate. Stipularea clauzelor de cantitate si
calitate a marfii necesita intregirea lor cu alte clauze referitoare la conditiile, termenele si
modalitdtile de rezolvare a reclamatiilor ce vizeaza lipsurile cantitative si calitative. Aceste clauze
Vor preciza in esenta continutul care se cere sa-1 aiba reclamatia, documentele care trebuie sa o
insoteasca, obligatia ce incumba cumparatorului pand la solutionarea reclamatiei, procedura de
comunicare a reclamatiei, cat si termenul acordat vanzatorului pentru a comunica raspunsul sau cu
privire la reclamatia formulata de cumparator.

Clauze ce vizeazd ambalarea §i marcarea. Partile trebuie sd stipuleze o clauzd din care sa
rezulte felul ambalajului, daca acesta trece in proprietatea cumpardtorului — caz in care se va
specifica pretul acestuia — sau ambalajul este proprietatea vanzatorului — caz in care se va mentiona
termenul de returnare si in sarcina cui se afld cheltuielile ocazionate cu returnarea -, precum si
masurile de protectie a marfii care se livreaza vrac ( ne ambalata).

Cat priveste marcarea ambalajului, se va preciza continutul marcajului si limba sau codul in
care se face marcajul.

Clauze prin care se stabilesc obligatia de livrare a marfii si termenele de livrare. Predarea
marfii catre cumparator fiind principala obligatie a vanzatorului, este necesar ca in contract sa se
stipuleze clauze precise cu privire la executarea acestei obligatii, mentionandu-se: termenul de
livrare, iar daca livrarea urmeaza a se face in trange vor fi aratate termenele intermediare, ca si
termenul final de livrare. Vor fi precizate conditiile in care devine posibild modificarea termenelor
de livrare convenite precum si documentele prin care se confirma efectuarea livrarii si data la care a
avut loc mentionandu-se conditiile in care livrarea poate fi refuzata de cumparator si legat de
aceasta se va stabili raspunderea furnizorului pentru nerespectarea termenelor de livrare. Totodata

41



partile pot stipula si o clauzd rezolutorie indicdnd conditiile In care partea indreptatita poate
promova actiunea in rezolutiune.

Alte clauze prin care se reglementeaza diverse aspecte privind livrarea marfii. Este
recomandabil sa se clarifice printr-o clauza adecvata si modalitatile de livrare, locul unde se face,
cui revine obligatia de a suporta cheltuielile de livrare, cine suportd riscurile livrarii, momentul
transmiterii dreptului de proprietate al marfii de la vanzator la cumparator etc.

Clauze cu privire la expeditia, transportul si asigurarea marfii in timpul transportului.
Incdrcarea marfii in mijlocul de transport la locul de expeditie, descarcarea ei la locul de destinatie,
ca si transportul acesteia la destinatia stabilitd, precum si asigurarea sa pe timpul transportului
comporta importante cheltuieli si ca urmare trebuie sa se precizeze modul de distribuire a acestor
cheltuieli fie stipuland o clauza distinctd 1n acest sens, fie trimitand la o uzantd standardizata care
rezolva o atare problema cum ar fi regulile INCOTERMS.

Clauze referitoare la obligatia de preluare a marfii. Trebuie clarificate printr-o clauza,
diferitele aspecte legate de indeplinirea de catre cumparator a obligatiei de preluare a marfii precum
si 0 clauza prin care sa se stabileascd conditiile in care cumparatorul poate refuza executarea acestei
obligatii.

Clauze referitoare la pret. De reguld partenerii determind prin contractul lor pretul ca
valoare totald, dar si pe unitate de produs. Destul de frecvent pretul este considerat ca fiind numai
determinabil, ipoteza in care trebuie sa se precizeze criteriile pe baza carora urmeaza a se calcula
ulterior pretul, stabilindu-se o limitd inferioara si una superioard intre care trebuie sa se situeze
pretul definitiv.

Partile sunt libere sd stipuleze in contract orice clauze privind stabilirea si plata pretului, a
conditiilor de executare a acestei obligatii precizdndu-se: modalitatea de platd (acreditiv
documentar, incaso etc.); modul de garantare a platii; data si locul platii; documentele necesare
efectudrii acesteia; instrumentele de plata.

3. Clauze asiguratorii menite si contracareze riscurile valutare

Clauzele valutare sunt stipulatii contractuale care fac parte din grupa clauzelor de mentinere
a valorii contractului §i urmaresc protejarea partilor Impotriva riscului aferent variatiei paritatii
monedei de platd in raport cu moneda de cont aleasd, clauze pe care doctrina le mai numeste si
clauze de consolidare valutara®®. De specificul acestor clauze este faptul cd ele presupun stabilirea
de catre parti a doud monede — una de plata, iar alta de cont — prin corelarea carora se determina
reperul principal al echilibrului contractual.

Se disting trei varietdti de clauze valutare §i anume:

— monovalutare,
— multivalutare bazate pe un cos valutar stabilit de parti,
— multivalutare bazate pe un cos valutar institutionalizat (sau unitate de cont institutionalizata).

Clauza monovalutard — presupune luarea in considerare de catre parti a doud monede
diferite: una de plata si alta de cont.

Moneda de platd este acceptatd de parti in vederea executarii de cétre debitor a obligatiei de
platd. Debitorul va face plata valabild achitand creditorului cantitatea de Insemne monetare
convenitd de parti ca pret in moneda de plata.

Moneda de cont este etalonul la care se raporteaza moneda de plata si in raport de care se
stabileste la scadentd cantitatea de insemne monetare din moneda de plata (intre timp depreciata)

% pentru detalii, Dragos -Alexandru Sitaru, Dreptul comerf ului internaf ional, Tratat, partea generala, Ed.
Universul Juridic, Bucures ti, 2008, pag. 465-474.
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care trebuie achitate cu titlu de pret de catre debitor creditorului. Asa fiind, moneda de cont devine
instrumentul de exprimare al pretului si, totodatd, de evaluare a prestatiei pecuniare asumata de
debitor fata de creditor.

Clauza multivalutara bazatd pe un cos valutar convenit de parti. Sintagma cos valutar
desemneaza modalitatea de a crea un etalon artificial de valoare si, totodatd, un instrument de
rezerva menit sa Inlocuiasca atat etalonul aur (care nu mai poate fi utilizat datoritd demonetizarii
aurului) cat si etalonul dolar SUA (care nici el nu mai este agreat deoarece manifesta instabilitate)
pentru masurarea valorii altor monede.

Operatia de stabilire a cosului valutar poate fi indeplinitd de cétre parti printr-o clauza
contractuala, sau de citre un organ international specializat. In toate cazurile insd ea presupune
alegerea valutelor care urmeaza sa fie cuprinse in cosul valutar si determinarea ponderii care
urmeaza sa fie cuprinse in cosul valutar si determinarea ponderii pentru fiecare valutd in cosul
valutar.

Valoarea de ansamblu a cosului valutar este in functie de cursurile valutelor componente.
Astfel, pentru a stabili valoarea cosului valutar in dolari SUA (presupunand ca in componenta lui
intrd dolari SUA, lire sterline, franci elvetieni, yenul japonez,) fiecare componentd se imparte la
cursul dolarului de pe piata tarii respective sau se inmulteste cu cursul bursier de la New York al
valutelor componente.

Clauza multivalutara bazatd pe un cos valutar institutionalizat. (Sau unitate de cont
institutionalizatd). Aceasta clauza este o constructie juridica definitd sub aspectul continutului ei ca
si al modului 1n care opereaza, de cétre un organ international specializat care stabileste atat valutele
care se includ in cont cat si metodologia de calcul a modificarilor de curs. Partile contractante nu au
nici un rol sub acest aspect. Interventia organului international specializat in stabilirea continutului
cosului valutar si a modului de determinare a unitatii de cont, institutionalizeaza unitatea de cont si
i1 atribuie calitatea de unitate de cont institutionalizatd, care nu reprezintd in esentd bani
internationali.

Dintre aceste unitdti de cont se mentioneaza:

— DST (Drepturi Speciale de Tragere) — este un ban de cont care nu are acoperire reala.
— AMU (Asian Monetary Unity) care are valoarea egala cu DST.

Clauza aur — este o stipulatie contractuald in virtutea céreia pretul contractual se exprima
intr-o valutd care are o paritate oficiald in aur la momentul incheierii contractului S i se va modifica
in mod corespunzator daca aceasta paritate va creS te sau va scade pana la data plat ii pret ului.

Dupa suspendarea convertibilitat ii in aur a dolarului SUA (1971), dar mai ales, dupa
renunt area oficiala la funct iile monetare ale aurului in 1978, cand aurul a incetat sa mai fie etalon
de valoare pentru monedele nat ionale, devenidn o simpld marfa, supusa legilor piet ei, a facut ca
aceastd clauza, in forma ei clasicd, sa-S1i piarda utilitatea, ea disparand practic din categoria
modalitat ilor de ment inere a echilibrului contractual.

In prezent, aceasti clauza ar putea fi folosita intr-o formd noua, prin legarea pret ului
contractual de pret ul aurului pe piat a libera, dar acesta clauza asigura numai o aparare part iala
impotriva riscului valutar deoarece pret ul aurului, el insuS i, cunoas te fluctuat ii de pret pe
piat a mondiala®’.

Clauza aur prevazuta in convent iile internat ionale privind contractele de transport
internat ional s i-a pierdut aplicabilitatea practicd, locul aurului ca etalon monetar fiind luat de
Drepturile Speciale de Tragere (D.S.T), ca urmare a modificarilor aduse convent iilor respective.

Clauza de optiune a monedei liberatorii (sau clauza de monede multiple). Este stipulatia in
virtutea cdreia partile exprima pretul convenit in doud sau mai multe monede de platd avand in

*" Ibidem, pag. 461 s i urm.
43



vedere paritatea existentd intre ele la data contractarii si prin care se autorizd creditorul ca la
scadentd sa aleaga intre acele monede pe cea liberatorie §i sd pretinda debitorului sd faca plata n
moneda astfel aleasa.

Clauza de optiune a locului de platid. Este o varianta a clauzei monovalutare si se
caracterizeaza prin aceea cd in virtutea ei creditorul dobandeste dreptul de a Incasa la scadenta
valoarea prestatiei sale calculata pe baza unei valute de cont prestabilita prin contract in locul ales
de acesta dintre cele convenite intr-un atare scop, iar debitorul isi asuma obligatia de a satisface
optiunea astfel exprimata platind in moneda locului ales de creditor.

4. Clauze asiguratorii menite sa contracareze riscurile nevalutare

Riscurile nevalutare se manifesta cel mai frecvent sub forma riscului de pret determinat de
modificarea raportului cererii si ofertei pe piatd ori fluctuatia monetara.

Astfel de riscuri pot fi evitate prin inserarea in contract a unor clauze de adaptare a acestuia
la noile Tmprejurari, precum: clauza ofertei concurente, clauza clientului cel mai favorizat, clauza de
hardship (sau de impreviziune), clauza de fortd majora, precum si clauze preventive fata de diverse
masuri de protectie a concurentei.

Clauze de recalculare sau de revizuire a pretului (sau clauze de indexare a pretului) este
stipulatia contractuala prin care partile convin ca atunci cand intre momentul perfectarii contractului
lor si acela al executarii lui survin modificari semnificative ale pretului materiilor prime, energiei,
fortei de munca sau alte elemente avute in vedere la stabilirea pretului contractual, oricare dintre
parti sa fie Indreptatitd sa procedeze la recalcularea pretului.

Clauze de postcalculare a prefului. Sunt mai rar utilizate in practicd. Cand partile includ in
continutul contractului lor o clauza de postcalculare a pretului, aceasta are o finalitate de mentinere
a pretului marfii la parametrii conjuncturii existente pe piatd in momentul finalizdrii executdrii
prestatiei asumate de debitor.

Dintre aceste clauze, acea denumitd ,,cost + fee” pare sd aiba cea mai largd utilizare
practicd. Termenul de cost primeste semnificatia de pret de productie (format din costurile
materiilor prime, materialelor, energiei, combustibililor etc., consumate in procesul de productie) iar
termenul de cheltuieli este utilizat pentru desemnarea valorii manoperei (incluzand salariile, profitul si
in general, orice alte adaosuri la pretul de productie). Contractele in care se stipuleaza clauza ,, cost +
fee” sunt denumite Tn doctrina contracte cu costuri rambursabile.

Clauza clientului cel mai favorizat este o stipulatie contractuala prin care vanzatorul sau
furnizorul de bunuri sau servicii se obliga sa acorde celuilalt contractant (cumparator, beneficiar)
cele mai favorabile conditii pe care le-ar acorda eventual altor parteneri cu privire la contracte
avand acelasi obiect.

Clauza ofertei concurente este stipulatia contractuald prin care vanzatorul isi asuma
obligatia de a acorda cumparatorului aceleasi conditii pe care le-ar oferi acestuia din urma, pentru
aceeasi marfa, alti furnizori concurenti in materie.

Clauza de hardship (sau de impreviziune) este stipulatia contractuala gratie careia devine
posibilda modificarea continutului contractului atunci cand pe parcursul executdrii lui se produc, fara
culpa contractantilor, evenimente ce nu puteau fi prevazute in momentul stabilirii raportului juridic
de obligatie, dar care schimband substantial datele si elementele avute in vedere de parti in
momentul perfectdrii contractului, creeaza pentru unul dintre contractanti consecinte mult prea
oneroase pentru a fi echitabil ca acesta sa le suporte singur.

Potrivit art. 623 din Codul Civil al R. Moldova, daca imprejurarile care au stat la baza
incheierii contractului s-au schimbat in mod considerabil dupa incheierea acestuia, iar partile,
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prevazand aceasta schimbare, nu ar fi incheiat contractul sau l-ar fi incheiat in alte conditii, se poate
cere ajustarea contractului In mdsura in care nu se poate pretinde unei parti, luand in considerare
toate Tmprejurdrile acelui caz, in special repartizarea contractuala sau legala a riscurilor, mentinerea
neschimbata a contractului.

Clauza de fortd majora este stipulatia contractuald avand caracterul unui succedaneu sau
substitut de clauza de adaptare, atunci cand contine prevederea potrivit careia contractul se
suspenda in caz de fortd majord, urmand ca el sa continue dupa perioada de suspendare, in noile
conditii, care vor fi negociate Intre timp.

Prin includerea clauzelor de fortd majora in contractele de comert international, partile isi
propun sa previna dificultatile ce decurg din conceptiile legislative diferite in materie, consacrate in
sistemele lor juridice nationale. De asemenea, in pofida varietatii formelor in care aceste clauze apar
redactate, se remarca totusi tendinta de a se atenua, pe cale conventionala, cerintele imprevizibili-
suspensiv, de a organiza procedura renegocierii contractului, dupa un anumit interval de timp de la
momentul survenirii evenimentului exonerator de raspundere.

Evenimentele de fort & majora se aseamana cu cele de hardship mai ales prin caracterul lor
de imprevizibilitate. Totus i aceste doua institut ii juridice se deosebesc esens ial prin urmatoarele
elemente: a) prin cont inutul lor, in sensul ca fort a majora implica Si condit ia
insurmontabilitat ii; b) prin scopul urmarit de part i la incheierea clauzei, adica: la hardship se
urmareS te adaptarea contractului la noile imprejurari, pe cand la fort a majora scopul este cel de a
reglementa suspendarea sau incetarea efectelor acestuia in cazul survenirii evenimentului; c) prin
efectele lor s i anume, in timp ce clauzele de hardship fac numai in mod substant ial mai oneroasa
obligat ia uneia din part i S i atrag , prin natura lor, adaptarea contractului, cele de fort a majora
atrag de regula imposibilitatea (absolutd) a executdrii contractului S i constituie, in primul rand,
cauze exoneratoare de raspundere a part ii care le-a suferit.

Exista situat ii de fapt care pot fi considerate in acelas i timp cazuri de hardship s i de
fort 4 majora. In aceste situat ii, partea afectati va stabili mijlocul juridic pe care il va folosi,
ambele clauze putdnd fi inserate In contract. Daca invocd fort a majora, partea urmares te
justificarea neexecutarii prestat iilor sale; dacd va invoca insa clauza de hardship, ea urmares te
renegocierea clauzelor contractului astfel incat sa permitd ment inerea acestuia cu clauzele
revizuite.

5. Clauzele prestabilite in contractele comerciale internat ionale

Anumite tipuri de contracte in comert ul internat ional se incheie cu o frecvent a ridicata.
Acest fapt a determinat part ile contractante, unele asociat ii (organizat ii) profesionale s i
organisme neutre sd purceadd la concentrarea clauzelor repetabile care apar in aceste contracte in
cadrul unor documente care sa constituie modele pentru viitoarele contracte de acelas | tip®®. Aceste
modele prestabilite pot Imbraca forme foarte diferite, cele mai frecvente fiind contractele tip
(model), condit iile generale, contractele cadru etc.

Modele prestabilite cuprind, in mod firesc, numai clauzele care au un grad ridicat de
repetabilitate in cadrul tipului respectiv de contract — sunt practic invariabile — s i implicit au un
caracter general — sunt generice —, in sensul ca exprima acele elemente care, fiind cel put in de
natura contractului, nu pot lipsi in principiu, din curpinsul sau.

Clauzele prestabilite sunt elaborate, fie de una din part i, de obicei, cea care iS i asuma
prestat ia caracteristica, fie de o asociat ie profesionald, o bursd de comert sau o organizat ie

% |dem, pag. 434-441.
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comerciala ( de ex. asociat ia vanzdtorilor, cumparatorilor, antreprenorilor sau prestatorilor de
servicii — armatorilor, transportatorilor, expeditorilor, inginerilor consultant i etc. dintr-un anumit
domeniu de activitate), la care una din part i este membru sau care este comuna pentru ambele
part i contractante, fie de o organizat ie internat ionala neutra.

Principiile UNIDROIT folosesc not iunea de ,,clauze standard”, pe care le definesc in art.
2.1.19 alin. 2. Astfel, clauzele standard sunt prevederi care Sunt pregatite in avans pentru uzul
general s i repetat de catre o parte S i care sunt folosite de fapt fara negociere cu cealalta parte.

Tipurile clauzelor prestabilite

Contractele tip (contractele model, formulare de contract)

Contractele tip sunt formulare redactate in forma contractuala, care cuprind clauzele uzuale
pentru tipul respectiv de contracte, precum S i spat ii albe corespunzatoare elementelor specifice
acelei operat iuni. De regula, part ile incheie contractul chiar pe formular, completand spat iile
albe, dar ele pot sa-l incheie S i separat, caz in care formularul este utilizat ca model.

Cele mai cunoscute contracte tip sunt cele elaborate de organizat ii neutre. Trebuie
ment ionate, in primul rand, contractele tip (model) adoptate de CCI pentru vanzarea
internat ionala, pentru agent ia comerciald, pentru intermedierea ocazionald, pentru franchising
internat ional si pentru distribut ie (unic importator — distribuitor). In transporturile
internat ionale sunt, de asemenea, pe larg utilizate contractele tip, in comert ul cu cereale de ex.
cele intocmite de Asociat ia pentru Comert ul cu Cereale s i Nutret uri (GAFTA), precum S i in
cel cu marfuri comune (commodities) in acest caz fiind elaborate de bursele de specialitate.

Condif ii generale

Deosebirea dintre contractele tip s i condit iile generale este, preponderent de forma § i
anume in timp ce primele constituie de reguld chair formularul (inscrisul) pe care se Incheie
contractul, clauezele lor urmand structura specifica unui contract, cele din urma sunt distincte de
contracte ca instrumentum, fiind, de regula, fie anexate contractului, mai ales atunci cand au un
cont inut mai amplu, fie ment ionate pe versoul contractului tip.

Condit iile generale sunt inglobate in contract, in principiu, prin tehnica recept iunii
contractuale, care constd in inserarea de catre part i in contract a unei clauze exprese prin care
acestea 15 1 declara voint a de a considera respectivele condit ii generale ca parte integranta a
contractului, ment ionand, totodata, ca o formula de stil, ca au luat cuno$ tint a de cont inutul lor.

In lipsa unei acceptiri exprese, anumite condit ii generale trebuie considerate incorporate
contractual numai daca intre part i existd 0 obis nuint & sau in ramura comerciala respectiva
act ioneaza o uzant &, in acest sens, iar part ile nu le-au exclus in mod explicit.

Condit iile generale sunt elaborate cel mai adesea de partea care, in tipul respectiv de
contract, executa prestat ia caracteristica (vanzatorul, executantul de lucrari, prestatorul de servicii).
Ele pot fi s i opera unor asociat ii profesionale ca, de ex., Condit iile de contractare intocmite de
Federat ia Internat ionala a Inginerilor Consultant i (FIDIC) sau a unor organisme internat ionale
neutre ca de ex. condit iile generale intocmite sub egida CEE/ONU .

Clauzele prestabilite prin condit ii generale au un caracter facultativ.

Contractlele cadru

Contractele cadru sunt contracte propriu zise (negotii), ceia ce le caracterizeaza fiind faptul
ca ele cont in, in principiu, doua categorii de clauze.

In primul rand, clauze generale, care stabilesc principiile relat iei contractuale intre part i,
fiind insot ite sau urmate de unul sau mai multe contracte speciale, incheiate intre aceleas i part |
sau intre acestea S i tert i, care detaliaza elementele contractuale pentru o anumitd operat iune
juridicd sau pentru o anumitd perioadd de timp. Contractele cadru au un caracter de clauze
prestabilite fat a de contractele speciale subsecvente, in sensul ca acestea din urma se raporteaza la
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cele dintai, contractele cadru cont inand clauze de coordonare S i armonizare a celor subsecvente in
vederea realizarii scopului lor economic comun.

In al doilea rand, contractele cadru cont in clauze care au ca obiect o obligat ie de a face in
contrahendo, s i anume obligat ia part ilor contractante de a incheia contractele speciale
ment ionate, spre deosebire de aceste din urma contracte care au ca obiect o obligat ie de a da, a
face sau nu face, dupa caz.

Contractele cadru sunt utilizate frecvent in operat iunile complexe s i de durata, precum
cele de contrapartida, de cooperare economica internat ionald, exporturile complexe etc.

Contractele de adeziune

Contractele de adeziune imbraca haina contractelor tip, a condit iilor generale, contractelor
cadru etc., mai ales atunci cand ele sunt elaborate de una din part i sau de o asociat ie profesionala
din care aceasta face parte. Particularitatea lor consta in faptul ca sunt impuse ca obligatorii de catre
una din part i, ceea ce echivaleaza cu o limitare a libertat ii contractuale pentru cealaltd parte care
nu are alternativa de a le accepta ca atare sau de nu incheia contractul.

Contractele de adeziune se Intdlnesc relativ frecvent, mai ales sub forma contractelor
bancare, de asigurari, unor contracte de transport de marfuri etc.
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TEMA V. EFECTELE CONTRACTELOR COMERCIALE INTERNAT IONALE

1. Principiile efectelor contractelor comerciale internat ionale

A. Principiul forfei obligatorii (pacta sunt servanda) §i principiul irevocabilitat ii
contractelor comerciale internaf ionale.

Principiul fort ei obligatorii a contractului (pacta sunt servanda), reglementat de art. 668
alin. 1 s i3, C. Civil al R.M. s i cel al irevocabilitat ii contractelor comerciale internat ionale (art.
668 alin. 3, C. Civil al R.M., sunt in totalitate aplicabile, t indnd cont de unele particularitat i,
contractelor comerciale internat ionale.

In virtutea acestor principii un contract comercial internat ional poate fi modificat numai
prin acordul part ilor contractante S i nu prin voint a unilaterald a uneia dintre part i.

De asemenea, un contract comercial internat ional nu poate fi revocat (desfacut) decat prin
acordul part ilor, cu except ia cazului cand existd o clauza contractuald sau o dispozit ie legala
care permit revocarea unilaterala a contractului.

Principiul fort ei obligatorii a contractului s i cel al irevocabilitat ii prezinta cateva aspecte
specifice. Astfel, datoritd faptului ca majoritatea contractelor comerciale internat ionale sunt pe
termen mediu sau lung S i cu execuatare succesiva, aparit ia unui caz de fort a majora nu are drept
efect imediat incetarea efectelor contractului (cum se intdmpld in dreptul comun), ci suspendarea
temporara a fort ei obligatorii a contractului®®,

Incetarea fort ei obligatorii a contractelor comerciale internat ionale ca urmare a unor cauze
intuitu personae (de ex. reorganizarea unei persoane juridice sau decesul unui comerciant persoana
fizicd) sunt mai rar intalnite in relat iile comerciale internat ionale decat in dreptul intern®.

Efectele principiilor in discut ie sunt deseori restranse sau inlaturate de part i, mai ales in
contractele pe termen mediu S i lung, prin inserarea in cuprinsul acestora a unor clauze asiguratorii
impotriva riscurilor valutare S i nevalutare. ,,De asemenea, aplicarea efectului obligatoriu al
contractului comercial internat ional este restransd sau inlaturatda cand legea sau o hotarare
judecitoreasci sau arbitrald aplicd principiul impreviziunii™*,

Principiul fort ei obligatorii a contractului este conscrat in art. 1.3 din Principiile
UNIDROIT, precum s i in legislat iile altor state de ex. art. 1372 C. Civil italian.

B. Principiul relativita £ ii efectelor contractelor comerciale internaf ionale

Este prevazut de art. 668 alin. 2, C. Civil al R.M. Conform acestui principiu, aplicabil pe
larg in relat iile comerciale internat ionale, efectele contratului se produc numai intre part ile
contractante, nu insa S i fat a de tert |.

**|dem, pag. 529.
“© Idem.
! |dem, pag. 530.
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Ca except ie de la principiul relativitat ii efectelor contractului, trebuie ment ionata
stipulat ia pentru altul, care sub aspectul drepturilor dobandite de tert , este perfect compatibila cu
contractele comerciale internat ionale s i relativ frecvent intalnita mai ales, de ex., in contractele de
asigurare a marfurilor, de transport internat ional al marfurilor, in unele clauze privind continuarea
raporturilor contractuale (clauzele de opt iune).

Principiile UNIDROIT consacra aceasta institut ie in art. 5.2.1 — 5.2.6 intr-0 sect iune
speciala (Drepturile tert ului). Astfel stipulat ia pentru altul este reglementata sub denumirea de
”contract in favoarea tert ilor” (contract in favor of third parties).

2. Efectele specifice contractelor sinalagmatice in comert ul internat ional

Excepf ia de neexecutare a contractului (execptio non adimplenti contractus)

Exceptia de neexecutare se analizeaza ca fiind un mijloc juridic cu dubla valenta: pe de o
parte ea reprezintd un mod de sanctionare a contractantului care nu §i-a executat prestatia asumata,
iar pe de alta parte aceasta constituie un mijloc de aparare de care se poate prevala contractantul
caruia 1 se pretinde executarea prestatiei pe care si-a asumat-o de cétre partenerul sau contractual
intr-un moment cand nici acesta nu-si executase propria lui prestatie.

Exceptia de neexecutare devine operantd in prezenta urmatoarelor conditii cumulative:

— sd existe o neexecutare, fie ea chiar partiald, dar importanta a obligatiilor contractualmente
stabilite;

— obligatiile neexecutate sa fie reciproce si sd-si aiba temeiul in acelasi contract;

— neexecutarea lor (adica a obligatiilor) sa nu se datoreze faptei celui care invoca exceptia de
neexecutare, ci sa fie determinatad de o altd imprejurare (precum: forta majora sau culpa debitorului)
care nu-i este imputabila lui;

— prin natura sa, raportul contractual sa comporte aplicarea regulii executdrii simultane a
obligatiilor celor doua parti.

Invocarea exceptiei de neexecutare are ca efect suspendarea executdrii contractului care
ramane operantd pana cand partea care pretinde executarea obligatiei de cdtre partenerul sau
contractual, fara sd-si fi executat propria sa obligatie, isi modifica atitudinea trecand la executarea
prestatiei ce-1 incumba.

Rezolu £ iunea contractului comercial internaf ional

In caz de neexecutare de citre una din parti a obligatiilor contractualmente asumate, cealalta
parte, care si-a executat propriile sale obligatii poate cere rezolutiunea sau dupd caz, rezilierea
contractului.

Rezolutiunea. Se concretizeaza in desfiintarea contractului de comert international cu titlu
de sanctiune, la cererea uneia din parti (cea care si-a executat prestatia) pe motivul ca cealalta parte
nu si-a executat culpabil obligatiile ce-i incumba.

Sfera de aplicare a rezolutiunii in raporturile de comert international este mai restransa decat
in circuitul civil lipsit de elementele de extraneitate, deoarece rezolutiunea vizeaza prin excelenta
contractele sinalagmatice cu executare simultand, iar in comertul international ponderea
covarsitoare o au contractele de lunga duratd cu executare succesiva si ca urmare acestea sunt
supuse rezilierii, iar nu rezolutiunii care este restransa la contractele cu executare imediata, uno ictu.

In doctrina, unii autori sust in ci rezolutiunea contractului de comert international se face
prin simpla declaratie notificatd celeilalte pér‘gi42.

Alti autori retin cd rezolutiunea contractelor de comert international are caracter judiciar,
ceea ce implica pe de o parte necesitatea pronuntarii sale de cétre organul de jurisdictie, iar pe de

“2 Radu Gheorghe Geaminu, Dreptul comert ului internaf ional, partea speciala, Ed. Hamangiu, Bucures ti,
2008, pag. 122.
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altd parte recunoasterea in beneficiul creditorului a unui drept de optiune intre a cere obligarea
debitorului la executarea in natura a contractului si a cere obligarea acestuia la despagubiri. Aceasta
opinie este insusita si in unele hotarari arbitrale ( de ex. Curtea de Arbitraj Comercial International
Bucuresti).

In sprijinul celei de a doua opinii se invedereazi # ¢a din punct de vedere practic,
rezolutiunea oricdrui contract comportd inevitabil si obligarea partii in culpa la plata de despagubiri
in favoarea contractantilor care au cerut rezolutiunea, precum si Tnapoierea de citre parat catre
reclamant a prestatiei executate de acesta din urma. Dar aceste consecinte se pot produce numai prin
efectul unei hotarari arbitrale sau judecatoresti, care, constatand neexecutarea contractului de catre
parat, dispune rezolutionarea contractului si repunerea partilor in situatia anterioard perfectarii lui
(restitutio in integrum). Fara o sentinta judiciara susceptibila de executare silitd chiar intr-o tara
straina ar fi greu de imaginat realizarea in fapt a unui veritabil restitutio in integrum.

Este de remarcat nsa ca in cazul contractelor de comert international rezolutiunea comporta
ca notd de specificitate faptul ca debitorul se afld, prin simpla ajungere la scadenta, de plin drept in
intarziere. Partile au libertatea sa evite solutionarea diferendului lor pe cale jurisdictionala
convenind un pact comisoriu prin care sa prevada ca in caz de neexecutare la termen a prestatiei
uneia dintre ele rezolutiunea contractului opereaza de plin drept, fara a fi nevoie de indeplinirea
vreunei formalitati in acest sens. Dar un asemenea pact comisoriu nu-l indreptateste pe cel pagubit
prin rezolutiunea contractului sa se obt ind despagubiri de la partenerului sdu contractual prin
propria sa putere. Intr-0 astfel de ipoteza (presupunand ci diferendul intre parti persisti in ce
priveste consecintele desfiintdrii contractului lor) in final este necesara interventia organului de
jurisdictie la cererea reclamantului interesat pentru a reglementa repunerea partenerilor contractuali
in situatia anterioara.

Efectele rezolutiunii, indiferent daca aceasta este judiciard sau conventionald, pot fi
sintetizate astfel:

— contractul se desfiinteaza retroactiv (ex tunc) din chiar momentul perfectarii lui,

— partile sunt repuse in situatia anterioara;

— contractantul care gi-a executat prestatia asumata ori s-a declarat gata sa o execute si poate
proba aceastd imprejurare are indreptatirea sa pretinda si sa obtind despagubiri de la cealalta parte
contractantd pentru acoperirea prejudiciului suferit datoritd neexecutdrii contractului de catre
partenerul sau.

Rezilierea contractului comercial internafional. Constituie sanctiunea, concretizatd in
desfiintarea cu efecte numai pentru viitor (ex nunc) a contractelor sinalagmatice cu executare
succesiva care primeste aplicarea in caz de neexecutare culpabila a obligatiei de catre una din parti.

Ca si rezolutiunea, rezilierea poate opera fie de plin drept, fie in temeiul unui pact comisoriu
convenit de parti. In primul caz ea trebuie constatata si pronuntata de catre organul de jurisdictie, iar
in cel de-al doilea caz opereaza in puterea conventiei partilor, interventia organului de jurisdictie
fiind necesara numai daca existd diferend Intre parti cu referire la modul de interpretare sau in ce
priveste executarea acelei conventii.

Producand efecte numai pentru viitor, rezilierea nu vizeaza ceea ce s-a executat pand la
momentul consumadrii ei. Prestatiile executate pana la acel moment nu sunt supuse restituirii. Ele
sunt pierdute. In urma rezilierii nu se mai executa prestatii in baza contractului desfiintat. Daca
totusi s-ar indeplini acte de executare de catre una dintre parti si dupa acest moment, prestatiile
respective sunt supuse restituirii celui care le-a executat.

* Mircea N. Costin si Sergiu Deleanu, Dreptul comertului international, vol. |, Partea Speciald, Ed. Lumina
Lex, Bucuresti, 1995, pag. 224.
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3. Riscurile in contractele comerciale internat ionale

Executarea contractelor sinalagmatice poate fi afectatd de anumite evenimente care
fac imposibila sau prea oneroasd prestat ia uneia dintre part ile contractante. Denumite de
doctrind riscuri contractuale, asemenea evenimente se intalnesc atat in dreptul comun, cat Si in
contractele comerciale internat ionale, mai ales in contractele incheiate pe termen lung.

Riscul contractual a fost definit ca fiind un eveniment care poate sa se produca dupa
incheierea contractului, independent de culpa vreuneia dintre parti si care, daca se realizeaza, poate
provoca pierderi pentru cel putin una dintre parti, afectand echilibrul stabilit la data incheierii
contractului.

Avand in vedere natura lor, riscurile pot fi economice, politico-administrative, evenimente
naturale.

La randul lor, riscurile economice se impart in riscuri valutare S i riscuri nevalutare.

Riscurile economice valutare constau in modificarea cursului de schimb al monedei de plata
fat a de moneda de referint a (de calcul, de cont).

Riscurile economice nevalutare constau, in principal, in modificari ale conjuncturii
economice pe 0 anumita piat a comerciala, care pot sa afecteze prestat ia unei parti mai ales in
contractele pe termen lung (de ex., modificarea pret urilor materiilor prime, materialelor, energiei,
fortei de munca, tarifelor de transport, primelor de asigurare, comisioanelor, dobanzilor bancare,
taxelor vamale, schimbarea condit iilor privind transferul de tehnologie s i transferul drepturilor de
proprietate industriala in general, schimbarea raportului dintre cerere s i oferta cu privire la bunurile
care fac obiectul contractului etc.).

Alte categorii de riscuri economice nevalutare (de ex., insolvabilitatea sau falimentul
debitorului, neexecutarea sau executarea necorespunzatoare a obligat iilor contractuale) vizeaza
orice contract de comert international (nu numai contractele pe termen lung) s i pot fi contracarate
de part i prin stipularea unor clauze contractuale sau prin alte mijloace juridice de
generala aplicare (de ex., constituirea gajului, ipotecii). Asemenea riscuri economice nevalutare se
pot produce ca urmare a voint ei debitorului sau independent de voint a lui, datorita unor cauze
strdine; de aceea in doctrina s-a remarcat ca aceste imprejurari vor fi luate in considerare ca riscuri
contractuale doar daca s-au produs datorita unei cauze straine. Daca s-au produs din culpa
debitorului obligat iei contractuale, este exclusa ideea de risc si Se angajeaza raspunderea civila a
acestuia.

Riscurile politico-administrative sunt generate de unele masuri adoptate de state sau de
organizatii internationale intre momentul incheierii contractului si cel al finalizarii executarii lui (de
ex., blocada economica, conflictele militare, embargoul, insurectia, adoptarea de masuri restrictive
antidumping sau alte masuri de protectie a concurentei etc.).

Evenimentele naturale (cutremure, inundatii sau alte calamitati) prezinta interes pentru
regimul juridic al contractelor cu executare succesiva mai ales cand au caracteristicile fortel majore.

Riscurile politico-administrative si calamitatile naturale, impreuna cu riscurile economice
nevalutare formeaza, lato sensu, categoria riscurilor nevalutare, privite ca alternativa la riscurile
valutare. Riscurile valutare si nevalutare, prin specificul lor, sunt imprevizibile, dar nu si
insurmontabile. Numai forta majora este invincibila.

In ceia ce prives te suportarea riscurilor in contractele translative de drepturi reale, care
constituie majoritatea in comert ul internat ional, sunt aplicabile cel put in urmatoarele solut ii:

a) deoarece aceste contracte au ca obiect bunuri generice (marfuri), transferul riscurilor
opereaza in momentul preluarii marfii de citre cumparator;
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b) part ile pot stabili ca transferul riscurilor sa aiba loc intr-un moment ulterior incheierii
contractului, fie in mod direct prin clauze explicite in acest sens, fie in mod indirect, prin
incorporare contractuald a unor reguli sau uzant e codificate care prevad o asemenea solut ie;

c) transferul riscurilor nu este neaparat legat de transferul proprietat ii, ci sunt frecvente
situat iile in care marfa circula pe riscul cumparatorului, ramanand insd in proprietatea
vanzatorului, de ex. la vanzarea CFR sau CIF INCOTERMS 2010.

4. Interpretarea contractelor comerciale internat ionale

Interpretarea ca institut ie juridicd cuprinzand ansamblul de reguli pentru determinarea
int elesului exact s i complet al cont inutului contractului, prezintd o deosebitd important a S i in
cadrul contractelor comerciale internat ionale, deoarece constituie o operat iune indispensabild in
procesul executarii acestor contracte, atat de catre part ile contractante, cat S i, in cazul ivirii unui
litigiu Intre ele, pentru pronunt area unei hotarari judecatores ti sau arbitrale n cauza.

Principalele reguli de drept comun de interpretare a contractelor comerciale
internat ionale, cu aplicat ii specifice pentru as a contracte sunt urmiitoarele**:

Interpretarea contractelor dupa intent ia comund a part ilor

Aceastd reguld consacratd Si in art. 725 alin. 2, C. Civil al R. M. 151 géseS te o larga
aplicare la nivelul contractelor comerciale internat ionale.

Este expres stabilitd in art. 8 alin. 1 al Convent iei de la Viena din 1980, in Principiile
UNIDROIT (art. 4.1 alin. 1 s iart. 4.2 alin. 1) S iin art. 5.101 din Principiile Dreptului European al
Contractelor.

In cazul in care intent ia comuna a part ilor nu poate fi stabiliti, in practica internat ionala
comerciald s-au consacrat unele criterii cu ajutorul carora s-ar putea identifica manifestarea de
voint & respective. Astfel un criteriu care s-a impus (preluat din sistemul de drept anglo-saxon) este
cel al not iunii de ,,persoana rezonabild”, adica intent ia pe care ar putea s-o aiba orice alta parte
contractantd rezonabild din lumea afacerilor comerciale internat ionale, ,,avand aceia$S i pregatire
s i aflata in aceias i situat ie ca cealaltd parte contractanta™*.

Acestd concept ie este utilizatd in art. 8 alin. 2 din Convent ia de la Viena din 1980 s i in
Principiile UNIDROIT (art. 4.1 alin. 2 s i art. 4.2 alin. 2).

In ipoteza in care intent ia comuna a part ilor nu se poate suficient stabili din prevederile
contractului, urmeaza ca aceasta sa fie stabilitd prin recurgerea la alte criterii care pot fi obiective
sau subiective, ca de ex. imprejurdrile in care a fost Incheiat contractul, categoria profesionald din
care fac parte part ile, uzant ele comerciale in domeniul de activitate respectiv, comportarea
part ilor dupa incheierea contractului, obis nuint ele care s-au stabilit intre part i etc. In acest sens,
sunt stipulate prevederi in art. 8 alin. 2 din Convent ia de la Viena din 1980 s i in Principile
UNIDROIT (art. 4.3).

Principiul bunei credint e si al loialitat ii comerciale

Contractele urmeaza a fi interpretate potrivit principiului bunei credint e. Acest principiu
este consacrat in art. 725 alin. 1, C. Civil al R. M. S i cunoas te o aplicare constanta S i in privint a

* Dragos -Alexandru Sitaru, Dreptul comert ului internaf ional, Tratat, partea generald, Ed. Universul
Juridic, Bucures ti, 2008, pag. 514 - 515.
** Ibidem, pag. 516.
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interpretirii contractelor comerciale internat ionale. Intrucat buna credint 4 se prezuma, rezult ca
reaua credint a trebuie dovedita orice mijloc de proba fiind admis. Principiul bunei credint e este
consacrat s i de catre Convent ia de la Viena (1980), in art. 7 alin. 1.

In domeniul contractelor comerciale internat ionale acest principiu se coroboreazi cu cel al
loialitat ii comerciale. ,,Loialitatea comerciala se apreciaza obiectiv (abstract), in funct ie de
comportamentul unui comerciant rezonabil, aflat in aceias i situat ic”*. Este vorba de loialitatea
care trebuie sa existe in relat iile comerciale internat ionale s i nu de cea care exista.

Acest principiu este consacrat S i in art. 1.7 al Principiilor UNIDROIT, fiind unul imperativ,
textul precizand cad fiecare parte trebuie sa act ioneze conform bunei credint e s i loialitat ii
comerciale in comert ul internat ional, iar part ile nu pot exclude sau limita aceasta obligat ie.

Principiul dat urmareS te S i reprimarea abuzului de drept in contractele comerciale
internat ionale, abuzul de drept fiind acea comportare rauvoitoare, care are loc mai ales atunci cand
una dintre part i exercita un drept urmarind doar prejudicierea celeilalte part 1 sau in alt scop decat
cel pentru care dreptul i-a fost acordat sau cand exercitarea dreptului este disproport ionata fat a de
rezultatul avut in vedere init ial*’.

Interpretarea literald a contractului sau principiul ,,parol evidence rule”

Conform acesteia, intdlnita in dreptul englez, instant ei sesizata nu ii este permis sa recurga
la interpretarea contractului, atunci cand studiind textul contractului rezultda fara echivoc voint a
comuna a part ilor. Corespunde regulii latine ,,in claris non fit interpretatio”, utilizata S i in alte
sisteme de drept, de ex. cel italian.

Prin urmare nu vor fi supuse interpretarii acele clauze contractuale din care rezulta cu
claritate intent ia comuna a part ilor, indiferent de faptul ca de ex. in dreptul englez voint a
part ilor poate fi dedusa prin prisma a doua criterii: obiectiv S i subiectiv.

Interpretarea contractelor pe baza de obicei (uzanf e), echitate si lege

Consacrat in art. 726 s i 727 C. Civil al R. M., acest principiu de interpretare este recunoscut
S i aplicat, in mod explicit sau implicit, in contractele comerciale internat ionale S i in practica
arbitrala.

In comert ul internat ional interpretarea dupid uzant ele comerciale internat ionale
reprezinta un criteriu specific.

In ceia ce prives te Principiile UNIDROIT, aceasti reguli de interpretare este consacrati in
art. 4.3 lit. b) s i f) deopotriva cu principiul intent iei comune a part ilor.

Potius ut valeat sau clauzele contractuale indoielnice se intepreteazd in sensul de a
produce efecte juridice, S§i nu in sensul de a nu produce

Acest principiu este prevazut in art. 729 C. Civil al R. M. s i este expresia adagiului latin
actus interpetandus est potius ut valeat quam ut pereat”. Se aplica in cadrul relat iilor comerciale
internat ionale, avand la baza considerentul conform caruia nu este de conceput ca participant ii la
aceste relat ii fiind comerciant i — profesionis ti, sa fi inserat in contractul lor clauze fara intent ia
ca ele sd produci efecte juridice®.

Acest principiu este consacrat in art. 4.5 din Principiile UNIDROIT, precum Si in
legislat iile unor state ( de ex. art. 1367 C. Civil italian; art. 1157 C. Civil francez ).

Interpretarea potrivit naturii contractului

*® |dem, pag. 517.

" Comentariul art. 1.7 al Principiilor UNIDROIT 2010. http://www.unidroit.org/instruments/commercial-
contracts/unidroit-principles-2010/414-chapter-1-general-provisions/869-article-1-7-good-faith-and-fair-dealing.

“8 Dumitru A. P. Florescu, Liviu-Narcis Pirvu, Contractele de comert internat ional, Edit ia a ll-a, revizuta
S i adaugita, Ed. Universul Juridic, Bucures ti, 2009, pag. 59 s i urm.
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Acest principiu este prevazut in art. 729 alin. 2, C. Civil al R.M ”termenii polisemantici se
interpreteazd in sensul care corespunde mai mult naturii contractului”, S i este aplicat inclusiv in
cadrul contractelor comerciale intenat ionale. Avand in vedere evolut ia relat iilor comerciale
internat ionale in care se manifestd tot mai des standartizarea S i uniformizarea contractelor, prin
intermediul condit iilor generale, a modelelor specifice pentru unele ramuri de activitate, a
contractelor-tip etc., se impune astfel, cu atdt mai mult, aplicarea acestui principiu.

Principiile UNIDROIT prevad acest principiu de interpretare in art. 4.3 lit. d)., impreuna cu
principiul intent iei comune a part ilor. Este stipulat S i in art. 5.105 din Principiile Dreptului
European al Contractelor, inclusiv in legislat iile altor state de ex. art. 1268 ali. 1 si 2 C. Civil
roman, art. 1158 C. Civil francez, art. 1369 C. Civil italian.

Interpretarea coordonata a clauzelor contractelor

Este prevazutd de art. 728 C. Civil al R.M. potrivit careia “clauzele contractuale se
interpreteaza in contextul intregului contract”. Aceasta regula este aplicabila inclusiv atunci cand
part ile au prevazut explicit in contract cd anumite clauze de o important & deosebitd sunt
esent iale, drept urmare clauzele esent iale ar putea sa fie ca baza de interpretare pentru intregul
contract, iar ulterior sa fie folosite S i la interpretarea celorlalte clauze secundare.

In acest sens Principiile UNIDROIT prevad ca termenii S i expresiile vor fi interpretate prin
raportare la contractul sau declarat ia in care apar, in ansamblul lor (art. 4.4)

Regula in dubio pro reo

Regula este consacrata de art. 732 alin. 2 C. Civil al R.M. ,In caz de dubiu, contractul se
interpreteaza in favoarea celui care a contractat obligat ia S i in defavoarea celui care a stipulat-o”.
A fost aplicata in numeroase cazuri S i de catre practica arbitrala de comert internat ional.

In acelas i timp, este frecvent aplicatd except ia de la acest principiu, care funct ioneaza in
materia contractului de vanzare, inclusiv a contractului de vanzare comerciald internal ionala,
potrivit careia orice clauza obscura sau insidioasa se interpreteaza in contra vanzatorului.

Interpretarea §i addaugarea clauzelor omise

Principiile UNIDROIT adopta o reguld speciala de interpretare a clauzelor omise intr-un
contract, in art. 4.8.

Potrivit acestuia, atunci cand part ile contractante nu au convenit in privint a unei prevederi
importante pentru determinarea drepturilor s i obligat iilor lor, lipsa poate fi suplinita printr-0
clauza asemdnatoare. Pentru a se determina ceia ce reprezintd o clauza asemanatoare trebuie avute
in vedere, printre alt i factori, urmatoarele: a) intent ia part ilor; b) natura s i scopul contractului;
¢) buna credint a; d) ceea ce este rezonabil.

Acest articol consacra de fapt argumentul de analogie ubi eadem est ratio eadem solutio esse
debet (unde se aplica acelas i rat ionament, se aplica aceia$ i solut ie).

Principalele reguli de interpretare a contractelor comerciale internat ionale dupa
reguli specifice sunt:

Interpretarea £ indnd seama de caracterul internat ional al contractului

La interpretarea contractelor comerciale internat ionale trebuie sia se t inda seam de
caracterul lor internat ional s i de necesitatea de a se promova solut ii pe cat posibil unitare de
interpretare a acestora.

Aceasta regula de interpretare este prevazuta in art. 7 din Convent ia de la Viena (1980) cu
referire la interpretarea propriilor norme, dar ea se extinde S i asupra contractelor de vanzare
internat ionala de marfuri pe care convent ia le reglementeaza.

Interpretarea contractelor pe baza uzanfelor comerciale internafionale si a
obis nuing elor care s-au stabilit intre part i
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Acest principiu este de foarte mare important a s i de o aplicare generala, fiind consacrat
explicit in art. 9 din Convent ia de la Viena (1980), precum s i de Principiile UNIDROIT (art. 4.3
lit. b) s i f), coroborat cu art. 1.9.

Exemple de aplicare a acestui principiu:

— In cazul unui conflict dintre o uzant a sau o obis nuint i stabilitd intre part i Si o clauza
contractuald expresa prevaleaza clauza contractuala;

— Atunci cand part ile utilizeaza in contracte expresii, formule sau clauze tipice (“ferms” in
limba englezd), obiS nuite in comert , interpretarea acestora se face dupa sensul in care sunt folosite
in practica larg recunoscuta S i respectata in comert ul internat ional. Aceasta reguld se deduce din
prevederile art. 9 alin. 2 din Convent ia de la Viena (1980).

In cazul in care termenii folosit i de part i au corespondent in uzant e codificate pe plan
internat ional ca, de ex., Incoterms 2010, ei vor fi interpretat i in conformitate cu aceste uzant e.

Uzant ele codificate pe plan internat ional prevaleaza, in principiu, ca reguli de intepretare
asupra uzant elor locale.

— Neconcordant a existenta intre exemplarul de contract aflat in mana vanzatorului S i cel aflat
in mana cumparatorului se interpreteaza in defavoarea vanzatorului, deoarece intocmirea proiectului
de contract revine in mod uzual, 1n practica intenat ionald vanzatorului.

— Daca in contract suma de platd este scrisa in cifre S1i litere, in caz de neconcordant a
primeaza cea ment ionata in litere. Daca suma de plata este scrisd de mai multe ori, fie in cifre, fie
in litere, in caz de neconcordant a se vat ine seama de suma cea mai mica (in dubio pro debitori).

Principiul cooperarii part ilor contractante

Acest principiu, care constituie o aplicat ie specifica a ideii de buna credint a Si a
principiului “nemo auditur propriam tupitudinem allegans” (nimeni nu poate invoca in sustinerea
intereselor sale propria sa culpa, adagiu latin potrivit caruia nimeni nu poate sa obt ina foloase
invocand propria sa vina, incorectitudine, necinste, si nici sa se apere valorificind un asemenea
temei) din dreptul comun, este in mod constant recunoscut in practica contractuala S i arbitrala de
comert internat ional, fiind valabila atat pentru faza incheierii contractului, cat S i pe tot parcursul
executdrii acestuia, inclusiv in domeniul raspunderii contractuale ¥ De exemplu, pe tdramul
raspunderii contractuale, este admis in mod constant in comert ul internat ioanl ca partea care
invocd o incalcare a contractului de catre cealalta parte trebuie sd i-a masurile rezonabile, in
funct ie de imprejurari, pentru a limita pierderea S i cas tigul nerealizat ca urmare a incalcarii. Daca
ea neglijeaza sa faca acest lucru, cealalta parte poate cere 0 reducere a daunelor-interese egala cu
marimea pierderii care ar fi putut fi evitata.

Atare prevedere exista in art. 77 al Convent iei de la Viena (1980). Principiile UNIDROIT
consacra principiul cooperdrii in art. 5.1.3

Reguli specifice de interpretare pentru contractele incheiate pe baza de clauze
prestabilite

Contractele comerciale internat ionale care se incheie pe baza de clauze prestabilite ridica
ridica anumite probleme specifice de interpretare.

a) Clauzele prestabilite sunt considerate incorporate in contract numai daca o parte contractanta
s-a referit la ele S i cealaltd parte le-a acceptat in mod explicit sau in lipsa unei asememenea
aceptari, daca aplicarea acestor clauze constituie o obiS nuint a intre part i ( in sensul ca au fost
acceptate in mod explicit in relat iile anterioare dintre part 1) sau sunt utilizte in mod curent (ca
uzant e) in ramura de comert internat ional la care se refera contractul, iar part ile nu le-au exclus
in mod expres.

% Dragos -Alexandru Sitaru, Dreptul comerf ului internaf ional, Tratat, partea generald, Ed. Universul
Juridic, Bucures ti, 2008, pag. 525-526.
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Principiile UNIDROIT prevad aceasta reguld in contextul reglementarii clauzelor standard
(art. 2.1.19).

b) Atunci cand o clauza prestabilitad, prin cont inutul sau prin exprimarea sa, prezinta un
caracter neuzual, astfel incat cealalta parte contractantd (aderentul) nu se putea as tepta la ea Tn mod
rezonabil, aceasta clauza nu este incorporata contractual decat daca a fost acceptatda de aderent in
mod expres.

Principiile UNIDROIT adopta o reglementare similara in art. 2.1.20.

¢) In caz de ambiguitate clauzele prestabilite (mai ales, condit iile generale) propuse de una din
part i sunt interpretate in defavoarea acesteia. Aceastd reguld de interpretare exprimata prin adagiul
,,in dubio contra stipulantem”, care iS 1 are izvorul principal in prinipiul de de generala aplicare din
materia probat iunii, conform caruia “sarcina probei incumba celui care afirma (un drept, o
pretent ie), iar nu celui care neaga” (onus probandi incumbit ejus qui dicit, non qui negat), is i
gasesS te o largd aplicare S i in materia contractelor comerciale internat ionale.

Art. 4.6 din Principiile UNIDROIT consacri aceasti reguld in urmatorii termeni: ”In caz de
ambiguitate, clauzele unui contract se interpreteaza, de preferint a, impotriva part ii care le-a
propus”.

d) Atunci cand existd neconcordant & intre o clauza convenita expres de part i (scrisa de mana
sau dactilografiatd S i semnata de acestea) S i una prestabilita, prevaleaza cea dintai.

Principiile UNIDROIT prevad aceastd reguld astfel: ,,in caz de conflict intre o clauza
standard S i o clauza care nu este standard, aceasta din urma prevaleaza” (art. 2.1.2).

e) Pentru situat ia in care ambele part i propun propriile lor condit ii generale, iar intre acestea
existd neconcordant e, principiile UNIDROIT in art. 2.1.22 prevede ca, totuS i, contractul se
incheie pe baza clauzelor convenite S i a oricaror clauze standard comune part ilor in ceia ce
prives te cont inutul cu except ia cazului in una dintre part i fie anterior, fie ulterior si fara
intarziere notifica cealalta parte ca nu intent ioneaza sa fie t inuta de un astfel de contract.

O alta solut ie in atare caz, ar fi aceia in care se va t ine seama cu precadere de clauzele
prestabilite propuse de cumparator, dacd din imprejurdri nu rezultd altfel. Aceastd regula constituie
0 consecint a fireasca a mecanismului incheierrii conractului, S i anume a faptului ca propunerea
cumparatorului (la care se anexeaza de reguld, condit iile sale generale) este ulterioarda celei a
vanzatorului S i are valoarea unei noi oferte (contraoferte), pe care vanzatorul, daca nu a respins-0
in termen rezonabil, inseamna ca a acceptat-o. O asemenea solut ie se deduce s i prin aplicarea pe
cale de analogie, in materia clauzelor prestabilite, a dispozit iilor art. 19 din Convent ia de la Viena
(1980).

5. Executarea contractelor comerciale internat ionale

Executarea voluntard in natura a obligaf iilor contractuale

De regula, executarea obligatiei se face in mod voluntar de catre debitor prin aducerea la
indeplinire a oricarei prestat ii liberatorii indiferent de obiectul ei. Obligat ia trebuie execuata in
mod corespunzator, cu buna credint &, la locul S i in momentul stabilit.

Part ile isi aleg locul executarii obligat iei de plata, prin stipularea acesteia in contract sau
executarea in locul care ar rezulta din natura operat iunii ori din intent ia part ilor. Executarea
obligat iei contractuale are loc, in absent a unei stipulat ii exprese a locului in contract, in locul
unde cel ce s-a obligat 1si avea stabilimentul sau, cel put in, domiciliul ori resedint a, la formarea
contractului.

Plata trebuie facuta:

— imediat, la data facturarii marfii;
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— la expirarea termenului suspensiv, in situal ia in care obligat ia este astfel afectatd(termenul
uzual este regula, iar except ia termenul esent ial);

— in cazul decontdrilor bancare prin incasso documentar, termenul de plata curge de la data cand
factura si documentele insot itoare ale marfii au ajuns la cumparator;

— in situat ia in care plata se face prin acreditiv documentar, termenul este data Inscrisa pe el.

Executarea silitd in naturd a obligaf iilor contractuale

Se recurge de catre creditor la executarea silita a obligat iilor asumate, daca acestea nu sunt
executate in mod voluntar. Executarea silitd, specifica obiectului fiecarui contract, este dispusa de
catre o instant & de judecatd, creditorul primind astfel prestat ia datoratd ori, dacd prefera,
despagubiri. In situat ia in care obiectul obligat iei este o sumi de bani, ea va fi executata in natura.
Creditorul este indreptat it si ceard executarea silitd in naturd a obligat iei, dacad obiectul acesteia
consta in a da bunuri de gen, pe care debitorul le det ine, dar refuza sa le individualizeze si sa le
predea.

Principiile UNIDROIT consacra o sect iune speciald, numita ,,Dreptul la executare” in art.
7.2.1-7.2.5, executarii in natura a obligat iilor.

Astfel, atunci cand debitorul care este obligat sa plateasca o suma de bani nu face acest
lucru, creditorul poate cere plata (art. 7.2.1). Aceastad prevedere reflecta principiul general acceptat
conform caruia plata unei sume de bani datoratd in baza unei obligat ii contractuale poate fi ceruta
oricand, S i dacd nu este executata, poate fi intentatd o act iune in justit ie.

Atunci cand debitorul datoreaza o obligat ie diferita de cea de a plati o suma de bani S i nu
executa aceasta obligat ie, creditorul poate cere executarea, cu except ia in care: a) executarea
obligat iilor este imposibila in drept sau in fapt; b) executarea obligat iilor sau, atunci cand este
relevantd, executarea silita este nerezonabila de oneroasa sau de scumpa; ¢) creditorul poate obt ine
executarea in mod rezonabil din altd sursd; d) executarea are un caracter exclusiv personal; e)
creditorul nu cere executarea intr-un termen rezonabil dupa ce a luat cuno$ tint a sau ar fi trebuit sa
la cunos tint a de neexecutare (art. 7.2.2).

Dreptul la executare include, daca este cazul, dreptul de a cere repararea sau inlocuirea
obiectului, precum s i orice alt mijloc legal de remediere a unei executari defectuoase. Dispozit iile
articolelor 7.2.1 — 7.2.2 se aplica in consecint a (art. 7.2.3). Acest articol reproduce in esent a
prevederile art. 46 din Convent ia de la Viena din 1980.

Art. 7.2.4 prevede posibilitatea instant ei de a aplica debitorului o penalitate judiciara.
Atunci cand instant a dispune ca debitorul sa execute contractul, aceasta poate de asemenea sa
decidd ca partea sd plateasca o penalitate dacd nu respectd hotararea. Penalitatea va fi platita
creditorului, 1n afard de cazul in care dispozit iile imperative ale legii forului nu stabilesc altfel.
Plata penalitat ii catre creditor nu exclude dreptul acestuia din urma de a solicita plata de
despagubiri.

Creditorul care a solicitat executarea unei obligat ii nepecuniare, dar care nu a primit
respectiva executare in termenul stabilit sau, in lipsa stabilirii unui astfel de termen, Intr-un termen
rezonabil, se poate prevala de orice alt remediu contractual.

Daca hotdrarea unei instant e statale sau a unui tribunal arbitral cu privire la executarea unei
obligat ii nepecuniare nu poate fi executata silit, creditorul se poate prevala de orice alt remediu
contractual (art. 7.2.5).

6. Raspunderea contractuala in comert ul internat ional

In cazul in care ne gisim in fat a neexecutirii voluntare a obligat iilor stipulate, in
contractele comerciale internat ionale se recurge la executarea prin echivalent. In aceasti situat ie
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sunt aplicabile regulile raspunderii contractuale®®, daci sunt intrunite condit iile acesteia, adici:
existent a faptului ilicit, producerea prejudiciului, raport de cauzalitate intre faptul ilicit si
prejudiciul cauzat si existent a vinovat iei debitorului.

In contractele comerciale internat ionale fapta ilicitd consta in:

a) neexecutarea de catre debitor a obligat iilor contractuale;
b) executarea acestor obligat ii intr-un mod necoresunzitor;
C) executarea lor cu intarziere;

In cazul executirii cu intdrziere a obligat iilor, debitorul poate fi obligat la plata unor
despagubiri (daune-interese).

Despégubirile se pot solicita S1i in alte cazuri, de ex., in situat iile In care creditorul
apeleaza la executarea silitd in naturd a obligat iei, la executarea coactiva, in caz de executare
necorespunzatoare a obligat iilor contractuale de catre debitor.

Convent ia de la Viena (1980) prevede ca o parte a contractului de vanzare-cumpdrare nu
pierde dreptul de a cere daune-interese daca iS i exercita dreptul de a recurge la un alt mijloc in
cazul incélcarii obligat iilor de catre cealalta parte.

Principiile Unidroit in art. 7.4.1 stipuleazad cd orice neexecutare a unei obligat ii da
creditorului dreptul la daune-interese, cu titlu exclusiv sau complementar cu alte mijloace legale de
sancaionare, cu except ia cazurilor exoneratoare de raspundere.

Daunele-interese sunt compensatorii daca se acorda pentru neexecutarea totala sau numai
partiald a prestatiei. Acest gen de daune are menirea de a inlocui executarea in natura si de aceea nu
pot fi cumulate cu o astfel de executare.

Daunele-interese sunt moratorii atunci cdnd se acorda pentru intirziereca debitorului in
executarea obligatiei sale. Acest gen de daune avand caracterul unei sanctiuni aplicatd datornicului,
pot fi cumulate cu executarea obligatiei in natura.

Evaluarea daunelor-interese se poate face pe trei cai si anume: legald (adica prin lege),
judiciara (adica de catre tribunalul arbitral sau de catre instanta judecdtoreasca de drept comun) si
conventionald (adica de parti prin conventia lor).

Part ile contractante pot, prin convent iile pe care le incheie, sa modifice clauzele privind
raspunderea contractuald, agravand sau mics ordnd intinderea raspunderii debitorului®’. De regula,
se procedeaza la limitarea raspunderii contractuale.

Part ile pot stipula clauze privind limitarea in timp a raspunderii, clauze privind limitarea
daunelor pentru care se va raspunde, clauze referitoare la limitarea raspunderii la un cuantum
predeterminat, clauze privind reducerea nivelului raspunderii, clauze referitoare la suprimarea
solidaritat ii pasive.

Legislat iile unor state®®, precum s i unele convent ii internat ionale interzic anumite
clauze limitative de raspundere pentru a nu ingadui abuzul part ilor si a periclita principiul
egalitat ii juridice intre ele.

7. Exonerarea de raspundere in comert ul internat ional

Fort a majora este principala cauza straina exoneratoare de raspundere in contractele civile
S i comerciale, fiind frecvent intalnita in practica relat iilor comerciale internat ionale.

%0 Dumitru Mazilu, Dreptul comer# ului internaf ional, partea speciali, Ed. Lumina Lex, Bucures ti, 2000,
pag. 128.
*! Ibidem, pag. 129.

%2 Codul comercial roman, de ex.
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Un regim special al fort ei majore este reglementat de art. 79 din Convent ia de la Viena
(1980), fara insa ca termenul de fort a majora sa fie utilizat explicit in convent ie.

Principiile UNIDROIT reglementeaza fort a majora in art. 7.1.7.

Cazul fortuit este o altd cauzda exoneratoare de raspundere in comert ul internat ional.
Pentru a produce efectele specifice, cazul fortuit trebuie sa indeplineasca aceleas i condit iicas i
fort a majora. Cazul fortuit, ca S i fort a majora trebuie interpretate restrictiv, aS a incat, daca
part ile au prevazut in contract numai fort a majora drept cauza exoneratoare de raspundere, acest
efect nu se poate conferi s i unui caz fortuit.

O alta cauza de exonerare de raspundere este culpa creditorului (art. 80 Convent ia de la
Viena din 1980).

De asemenea, este cauza exoneratoare de raspundere S i fapta tert ului subcontractant (art.
79 alin. 2 Convent ia de la Viena din 1980).

TEMA VI. CONTRACTUL DE VANZARE — CUMPARARE INTERNATIONALA

1. Notiunea Si caracteristica generald a contractului de vinzare — cumpéirare
internationala

Vanzarea - cumpdrarea este un contract prin care partile, vanzator si cumparator, se obliga,
reciproc, sd transmitd proprietatea unui bun in schimbul unui pret.

Principala reglementare in materiec o formeazd Conventia Natiunilor Unite asupra
contractelor de vanzare internationala de marfuri incheiata la Viena, la 11 aprilie 1980, care a intrat
in vigoare la 1 ianuraie 1988.

Caracterele juridice comune ale contractului de vanzare — cumparare sunt urmétoarele:

— bilateral sau sinalagmatic;
— cu titlu oneros;

— comutativ;

— translativ de proprietate.

Caracterele juridice specifice sunt: comercialitatea si internationalitatea.

Pentru determinarea caracterului international, Conventia Natiunilor Unite asupra
contractelor de vanzare internationala de marfuri din 1980 prevede ca dispozitiile acesteia se aplica
contractelor de vanzare de marfuri in care part ile contractante isi au sediul 1n state diferite.

2. Obligatiile vanzatorului

Art. 34 din Conventia de la Viena enumera obligatiile vanzatorului:
— sa predea marfurile
— sa transfere proprietatea asupra marfurilor
— sd remitd documentele referitoare la marfuri
— obligatia de conformitate
— obligatia de garantie pentru evictiune
— obligat ia de conservare a marfurilor
Obligatia de predare a marfurilor
Locul predarii marfurilor
Conventia de la Viena reglementeaza locul predarii marfii prin mai multe solutii, aplicabile
in scara:
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a) marfa se socoteste predata in cazul in care ea este pusa la dispozitia cumparatorului in locul
prevazut in contract (se respecta vointa pattilor);

b) in cazul in care contractul nu prevede nimic in ceea ce priveste locul predarii marfii, marfa se
socoteste predatda in momentul in care ea este remisa primului transportator;

C) in cazul in care este vorba de un bun individual-determinat sau de un bun determinat prin
caractere generice, dar care trebuie prelevat dintr-o masa aflata intr-un anumit loc special, marfa se
socoteste predatd in momentul in care este pusa la dispozitia cumparatorului in acel loc special;

d) daca nu ne aflam in niciuna din situatiile anterioare, marfa se socoteste predata la sediul
vanzatorului din momentul incheierii contractului (ea este pusa la dispozitia cumparatorului).

Din punct de vedere al predarii marfurilor, Conventia de la Viena prevede principiul ca
marfa este cherabild, iar nu portabild (cumparatorul trebuie sa vina la sediul vanzatorului).

Momentul preddarii marfurilor.

Exista mai multe solutii, aplicabile:

a) in cazul in care o asemenea data este prevazuta in contract sau este determinabild in functie
de contract, momentul predarii este la acea data;

b) in cazul in care in contract este prevazuta ca data a predarii o perioada de timp — de ex.: luna
decembrie 2006, trimestrul | din 2007 — prin contract trebuie sa se prevada careia dintre parti i
revine dreptul de a alege ziua exacta pentru predare. Daca prin contract nu se prevede acest lucru,
vanzatorului 1i revine dreptul de a alege data exactd, cu obligatia de a-l anunta din timp pe
cumparator;

C) in cazul in care nu este prevazutd o data S i nici printr-o perioada, conform Conventiei de la
Viena predarea trebuie facuta intr-un termen rezonabil din momentul incheierii contractului.

Obligatia de transfer a proprietatii

Art. 34 mentioneaza explicit aceastd obligatie, dar ea nu este reglementatd in continutul
Conventiei de la Viena. Acest lucru se datoreaza faptului ca statele care au participat la elaborarea
Conventiei de la Viena nu s-au inteles in ceea ce priveste momentul si modul de transmitere a
proprietatii. Astfel, rezulta cd se vor aplica normele de drept international privat, norme
conflictuale, si se va trimite la normele unui stat la care normele conflictuale trimit.

Obligatia de remitere a documentelor referitoare la marfa

Vanzatorul este obligat sa remitd cumparatorului documentele prevazute in contract. Daca
nu existd o prevedere in acest sens, el trebuie sa remitd documentele care, in mod rezonabil si
potrivit uzantelor, insotesc marfurile respective.

Obligatia de conformitate

Conventia de la Viena aduna in aceastad notiune toate elementele ce tin de marfa. Astfel, prin
obligatia de conformitate se inteleg cantitatea, calitatea, tipul, ambalajul si conformitatea marfii.

Conform acestei obligatii, marfa trebuie sa respecte anumite conditii. Ea trebuie sa fie
conforma prevederilor contractului. In lipsa de o prevedere privind aceste elemente, marfa se
socoteste conforma daca ea este adecvata intrebuintarilor la care servesc Tn mod obisnuit marfuri de
acelasi tip sau, in cazul in care vanzatorul a cunoscut ca marfa urmeaza a avea o intrebuintare
speciala, daca ea este adecvata acelei Intrebuintari.

Obligatia de garantie pentru evictiune

Conform Conventiei de la Viena vanzatorul trebuie sd predea marfurile libere de orice drept
sau pretentie a unui tert, exceptand cazurile in care cumpdaratorul acceptd sa preia marfurile chiar si
in aceste conditii.

Regula este deci ca vanzatorul trebuie sa predea marfurile libere de orice drept sau pretentie
a unui tert.
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Exceptia permite cumparatorului sa cumpere o marfa chiar daca exista o pretentie din partea
unui tert §i, Intrucat textul nu distinge, poate fi vorba chiar de o actiune in revendicare. Rezulta ca,
teoretic, se poate vinde si bunul altuia, fara ca prin aceasta contractul sa aiba vreo problema privind
valabilitatea lui. Acest lucru se Intampla pentru ca in comertul international majoritatea bunurilor
sunt generice si fungibile sau pentru ca, teoretic, vanzatorul poate cumpara o marfa de pe piata si o
poate revinde.

Obligatia de conservare a marfurilor. Aceasta obligatie este comund ambelor parti si este
reglementatd in Capitolul V, Sectiunea VI a Conventiei de la Viena din 11 aprilie 1980. Obligatia
de conservare a marfurilor constituie o aplicare a principiului colaborarii care trebuie sd existe intre
parti. Conform art. 85, cAnd cumpadratorul intarzie sa preia marfurile predate sau nu plateste pretul,
in cazul in care plata pretului i predarea trebuie sd se facd simultan, vanzatorul dacd are marfurile
in posesia sau sub controlul sdu, trebuie sa ia masuri rezonabile pentru ale asigura conservarea,
tinand seama de imprejurari. El este indreptatit sd le retind pana ce va obtine de la cumparator
rambursarea cheltuielilor sale rezonabile.

3. Obligatiile cuamparatorului

Art. 53 din Conventia de la Viena prevede doud obligatii ale cumparatorului:

— obligatia de plata a pretului;

— obligatia de preluare a marfii.

Mai exista o obligatic a cumparatorului, pe care art. 53 nu o prevede: cumpdratorul este
obligat sa precizeze caracteristicile marfii, in cazul in care marfa se produce dupa aceste
caracteristici.

Obligatia de platd a pretului

In ceea ce priveste intinderea acestei obligatii, Conventia de la Viena defineste plata pretului
ca fiind indeplinirea de catre cumpdrator a oricarui act care sd permitd transferul pretului catre
vanzator.

In legaturd cu determinarea pretului, Conventia de la Viena prevede o regula si o situatie
speciala.

Regula, prevazuta in art. 14 al conventiei, este ca pretul trebuie sd fie determinat sau cel
putin determinabil.

Situatia speciala (sub influenta dreptului anglo-saxon si a particularitatilor comertului
international) este prevazutd de art. 55, care mentioneazd cd vanzarea este valabil incheiatd chiar
daca pretul nu este determinat si nici determinabil. In aceasta ipoteza se procedeazi la determinarea
pretului de catre un tert, care este de reguld un expert, dar poate fi si un judecator sau un arbitru.
Conventia instituie o prezumtie legald relativd de determinare a pretului: daca pretul nu este
determinat si nici determinabil, se prezuma ca partile s-au referit in mod tacit la pretul practicat in
mod obisnuit Tn momentul incheierii contractului in ramura comerciala respectiva pentru aceleasi
marfuri vandute in Tmprejurari comparabile. Ideea este in favori negotii, adica pentru salvarea
contractului.

Locul platii pretului:

a) la locul stabilit in contract (prevaleaza vointa partilor);

b) in cazul in care nu este nimic prevazut in contract, la sediul vanzatorului;

C) in cazul in care in contract s-a prevazut ca plata se face contra documentelor (payment
against documents) plata trebuie facuta la locul remiterii marfurilor sau documentelor. De ex.: in
cazul marfurilor incércate pe un vas documentul este conosamentul.

Momentul platii pretului:

a) pretul trebuie platit la momentul prevazut in contract
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b) in lipsd de prevedere, pretul trebuie platit in momentul in care, conform contractului,
vanzatorul pune la dispozitia cumparatorului fie marfurile, fie documentele reprezentative ale
acestora (ex.: conosamentul)

C) daca nu ne aflam in situatiile anterioare, vanzatorul poate face din platd o conditie a remiterii
marfurilor sau documentelor si in acest caz plata trebuie sa fie anterioara remiterii marfurilor sau
documentelor.

Obligatia de preluare a marfurilor

Conform Conventiei de la Viena cumparatorul trebuie sa indeplineasca orice act, care in
mod rezonabil permite vanzatorului sd predea marfa.

Obligatia de precizare a caracteristicilor marfii

In cazul in care marfa se produce pe baza specificatiilor precizate de cumparitor (ex.:
model, mostra, comandd), cumparatorul este obligat sa transmita specificatiile respective pentru a
permite vanzatorului sa produca marfa.

4. Raspunderea part ilor in contractul de vinzare-cumparare internat ionala

Mijloacele de care dispune cumpardatorul in caz de neexecutare a obligat iilor de citre
vanzdtor

Conventia de la Viena prevede in primul rand faptul ca in cazul incalcarii obligatiilor de
catre vanzator, cumparatorul are doua posibilitati:

— sd-si exercite drepturile pe care Conventia de la Viena le prevede la art. 46 — 52;
— sa ceara daune interese prevazute la art. 74 -77.

Drepturile previzute de art. 46 — 52

Existd o prevedere prealabilda — Conventia de la Viena interzice judecatorului sau arbitrului,
adica autoritatii insrcinate cu solutionarea litigiului, si acorde vanzatorului un termen de gratie. In
schimb, Conventia de la Viena reglementeazd posibilitatea si chiar obligatia in anumite cazuri a
cumparatorului de a acorda vanzatorului un termen suplimentar pentru executare.

Drepturile cumparatorului

a) cumparatorul poate sa ceard executarea in natura a obligatiilor de catra vanzator;

b) cumparatorul poate sa ceara anumite drepturi speciale in cazul in care vanzatorul a incdlcat
obligatia de conformitate;

C) cumparatorul poate sa ceara rezolutiunea contractului.

In continuare vom analiza pe rand aceste drepturi ale cumparatorului.

a) Conventia prevede la art. 46: cumparatorul poate cere vanzatorului executarea oricareia
dintre obligatiile sale, cu exceptia cazului in care cumpardtorul s-a prevalat de un mijloc
incompatibil cu o asemenea cerere (ex.: a cerut rezolutiunea contractului).

b) In cazul in care véanzitorul nu si-a respectat o obligatie specifici — obligatia de
conformitate — cumparatorul are la dipozitie anumite drepturi speciale:

1. cumpardtorul poate cere vanzatorului predarea unor marfuri de inlocuire in cazul in care
lipsa de conformitate constituie o contraventie esentiald la contract si dacd a fost cerutd de
cumpadrator intr-un termen rezonabil.

In acest context, constatim introducerea unei notiuni specifice noi in Conventia de la Viena,
S i anumea, cea de ,contraventie esentiala”. Conventia foloseste notiunea de ,.contraventie la
contract”, care semnifica o incalcare la contract.

Art. 25 din Conventia de la Viena ofera definit ia ,,contraventiei esentiale”, precizand ca o
contraventie la contract savarsita de una din parti este esentiald atunci cand cauzeaza celeilalte parti
un prejudiciu prin care o priveaza in mod substantial de ceea ce aceasta era In drept sa astepte de la
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contract, in afard de cazul in care partea in culpd nu a prevazut un astfel de rezultat, iar o persoana
rezonabild, cu aceeasi pregtire si aflatd in aceeasi situatie nu l-ar fi prevazut nici ea®.

Elementele definitiei:

— se considera o incdlcare esentiala la contract contraventia savarsita de una din parti atunci
cand cauzeaza un prejudiciu celeilalte parti;

— prejudiciul consta in faptul ca cealalta parte este lipsitd in mod substantial de ceea ce ea era in
drept sd se astepte de la contract. Aceastd idee este asemandtoare cu ideea de cauza din dreptul
nostru. Notiunea acopera atat notiunea de cauza din dreptul romanist, cat si pe cea de consideration
din dreptul anglo-saxon. Cele doud notiuni nu sunt identice insa;

— exceptie: partea in culpa, desi sunt indeplinite primele doud conditii, nu va fi socotitd in
contraventie esentiald daca ea nu a prevazut rezultatul pagubitor pentru cealaltd parte si o persoana
rezonabild, cu aceeasi pregatire si aflatd in aceeasi situatie nu l-ar fi prevazut nici ea. Deci, partea
care nu l-a executat este considerata exoneratd de raspundere daca nu a prevazut rezultatul, iar
atitudinea ei este analizata dupa un criteriu obiectiv, iar nu subiectiv, personal.

2. cumparatorul poate cere vanzatorului repararea lipsei de conformitate, in afara de cazul in
care aceasta solutie ar fi nerezonabila in functie de imprejurari.

3. cumparatorul poate cere o reducere de pret, proportionald cu diferenta dintre valoarea
marfii care a fost predata si valoarea pe care marfa ar fi trebuit sa o aiba, daca nu ar fi existat lipsa
de conformitate.

4. vanzatorul poate cere ca nsusi cumparatorul sa repare lipsa de conformitate pe cheltuiala
vanzatorului; cumparatorul trebuie insa sa accepte.

C) rezolutiunea contractului este reglementata dupa sistemul anglo-saxon, printr-o distinctie
intre obligatia de predare a marfii si celelalte obligatii. Exista doud ipoteze:

— dacd vanzatorul nu a executat oricare dintre obligatiile sale, cu exceptia obligatiei de predare a
marfii, contractul va fi rezolvit daca Incélcarea este esentiala.

— dacd vanzdtorul nu si-a respectat obligatia de predare a marfii, cumparatorul este obligat sd
acorde vanzatorului un termen suplimentar pentru executare. Daca vanzatorul nu preda marfa nici in
termenul suplimentar acordat de cumpardtor, contraventia se socoteste esentiald si contractul va fi
rezolvit.

Rezultd astfel ca rezolutiunea se leagd de contraventia esentiala.

Mijloacele de care dispune vinzatorul in cazul neexecutirii obligatiilor de catre
cumpdrdator

Vanzatorul are la dispozitie 3 instrumente de angajare a raspunderii cumparatorului:

1. vanzatorul poate cere plata pretului (executarea In naturd), cu exceptia cazului in care s-a
prevalat de un mijloc incompatibil cu respectiva cerere;

2. vanzatorul poate declara contractul rezolvit, in primul rand in caz de neexecutare de catre
cumparator a oricarei obligatii contractuale constituind o contraventie esentiala la contract, iar in al
doilea rand, dacd cumparatorul nu-si executd obligatia de platd a pretului sau nu preia marfa predata
in termenul suplimentar acordat de catre vanzdtor (incdlcarea acestui termen reprezintd o
contraventie esentiala la contract);

3. vanzatorul dispune de anumite drepturi speciale daca cumparatorul nu-si executd obligatia de
a specifica elementele caracteristice ale marfii. In acest caz véanzatorul poate efectua singur
specificarea potrivit nevoilor cumparatorului care i sunt cunoscute.

Amdnarea executarii obligaft iilor contractuale

% Dragos -Alexandru Sitaru, Claudiu-Paul Buglea, S erban-Alexandru Stinescu, Dreptul comerf ului
internaf ional, Tratat, partea speciald, Ed. Universul Juridic, Bucures ti, 2008, pag. 65-66.
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Institut ia amanarii executarii obligat iilor, de sorginte anglo-saxona, este asemanatoare cu
except ia de neexecutare a contractului (exceptio non adimplenti contractus) din dreptul romanist
(romano-germanic). Intre cele doud institut ii existd importante asemanari, dar S i deosebiri.
Asemanarile constau mai ales in faptul ca ele se aplica in imprejurari similare S i au efecte similare,
S i anume amandoua permit part ii care le invocd sia obt ina, fara intervent ia instant ei de
judecata sau de arbitraj, o suspendare a executarii obligat iilor sale pand in momentul in care
cealalta parte 1S 1 va indeplini obligat iile sale sau va acorda garant ii suficiente de buna executare.
Deosebirile constau 1n faptul ca in timp ce except ia de neexecutare este un mijloc de aparare aflat
la dispozit ia part ii careia i se pretinde executarea obligat iilor ce ii revin fara ca cealalta parte sa
le fi executat pe ale sale, amanarea executarii obligat iilor in reglementarea Convent iei este 0
modalitate prin care o parte ia init iativa suspendarii executarii obligat iilor care ii incumba atunci
cand exista indicii serioase ca cealalta parte nu va executa o masura esent iala a propriilor
obligat ii, init iativa care trebuie urmata de o notificare adresata celeilalte part i>*.

in conformitate cu art. 71, alin. 1, o parte poate sa amane executarea obligatiilor sale cand,
dupa incheierea contractului, rezulta ca cealatd parte nu va executa o parte esentiald a obligatiilor ce
ii revin din cauza:

a) unei grave insuficient e a capacitat ii de executare a acestei part i sau a insolvabilitat ii
sale;

b) modului in care se pregiteS te sa execute sau executa contractul,

Conform art. 71, alin. 2 véanzatorul care se afla in situat ia prevazuta la alin. 1 al art. 71, are
dreptul de a stopa marfurile aflate in curs de transport catre cumparator.

Conform art. 71 alin. 3, partea care amana executarea, inainte sau dupa expedierea
marfurilor, trebuie sd adreseze o notificare in acest scop celeilalte part i S i trebuie sa procedeze la
executare daca cealaltd parte da garant ii suficiente de buna executare a obligat iilor sale.

Notificarea este supusa sistemului expedit iei, potrivit art. 27 din Convent ie.

Neefectuarea notificarii nu afecteaza dreptul part ii de a amana executarea obligat iilor sale
daca sunt intrunite condit iile exercitarii acestui drept, ci atrage numai suportarea prejudiciului pe
care cealaltd parte le-ar fi putut evita daca ar fi fost notificata.

Transferul riscurilor de la vinzator la cumparator

In privint a momentului transferului riscrurilor trebuie ficuta o distinctie dupa cum
contractul implica sau nu transportul marfurilor.

Daca contractul implica transportul marfurilor, avem urmatoarele doua situat ii:

a) daca vanzatorul trebuie sa remitd marfa transportatorului intr-un loc determinat, atunci
riscurile se transferd de la vanzator la cumpdarator in momentul in care marfa este remisa in acel loc;

b) daca vanzatorul nu trebuie sa remita marfa intr-un loc determinat, atunci transmiterea
riscurilor are loc Tn momentul remiterii marfii primului transportator.

Dacd contractul nu implicd transportul marfurilor, atunci sunt posibile urmétoarele doua
ipoteze:

a) daca cumparatorul este tinut sa preia marfa intr-un alt loc decat la sediul vanzatorului,
riscurile se transmit Tn momentul in care predarea este facuta in acel loc;

b) in toate celelalte cazuri transferul riscurilor are loc in momentul in care marfa este pusa la
dispozitia cumparatorului.

In toate cazurile, pentru a opera transferul riscurilor, este necesar ca marfa sa fie
individualizata ca fiind pentru acel cumparator.

Daunele-interese

* Dumitru Mazilu, Dreptul comert ului internaf ional, partea speciali, Ed. Lumina Lex, Bucures ti, 2000,
pag. 170-171.
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Daunele-interese pot fi acordate pentru neexecutarea oricaror obligatii contractuale.
Daunele-interese pot fi cumulate cu celelalte mijloace de care dispune dupa caz vanzatorul sau
cumpérétorul55.

Potrivit art. 74 din Conventia de la Viena, daunele-interese acopera atat pierderea suferitd —
damnum emergens, cat si castigul nerealizat — lucrum cessans.

Potrivit art. 74 aceste daune-interese nu pot fi superioare pirderii suferite si castigului
nerealizat pe care partea In culpa le-a prevazut sau ar fi trebuit sa le prevada la momentul incheierii
contractului. Deci, potrivit Conventiei de la Viena sunt reparabile doar daunele previzibile.

Conventia de la Viena reglementeaza anumite modalitati specifice da calcul a daunelor-
interese. Astfel, art. 75 reglementeaza executarea coactiva: atunci cand contractul este rezolvit, iar
cumparatorul, Intr-0 maniera rezonabild si intr-un termen rezonabil dupa rezolvire a procedat la o
cumparare de Inlocuire sau la o vanzare compensatorie, partea care cere daune poate obtine
diferenta dintre pretul contractual si pretul cumpararii de inlocuire sau a vanzarii compensatorii.

Daca contractul este rezolvit, iar marfurile au un pret curent pe piatd, atunci se pot cere
daune echivalente cu diferenta dintre pretul contractual si pretul curent al respectivelor marfuri.

In ceia ce prives te dobanzile, acestea sunt datorate in cazul neexecutirii unei obligatii
avand ca obiect o suma de bani. Potrivit art. 78, dacd o parte nu plateste pretul sau oricare alta
suma datorata, cealaltd parte are dreptul la dobanzi asupra sumei respective.

Exercitarea dreptului la dobanzi nu prejudiciaza asupra daunelor — interese pe care partea
indreptatita are posibiltaatea sd le ceard sub forma despagubirilor, posibilitatea cumularii fiind
admisa.

Exonerarea de raspundere. Fort a majora.

Forta majora este reglementatd in art. 79 din Conventia de la Viena, text care nu utilizeaza
insd sintagma de ,,forta majora”.

Potrivit art. 79, o parte este exoneratd de raspundere pentru neexecutarea oricdrei obligatii
contractuale, daca dovedeste ca neexecutarea a fost determinatd de o piedica indeplinind
urmatoarele conditii cumulative:

a) sa fie independenta de vointa partii care o invoca,

b) partea sd nu se fi putut astepta in mod rezonabil in momentul incheierii contractului la
aparitia unei asemenea piedici;

c) sa fie imprevizibila si insurmontabila, adica partea nu o poate preveni si nici depasi, nici nu
poate sa-i previna sau sa-i depaseasca efectele.

In ceia ce prives te invocarea fort ei majore, partea care a suferit imprejurarea de forta
majora trebuie sa-l avertizeze pe cocontractant despre obstacolul aparut si despre efectele pe care
acesta le are asupra capacitatii sale de executare a contractului.

In lipsa notificarii intr-un termen rezonabil din momentul in care partea care nu si-a executat
obligatia cunostea sau ar fi trebuit sa cunoasca respectivul obstacol, aceasta parte va datora daune-
interese, dar care nu sunt datorate pentru neexecutarea obligatiei contractuale, ci pentru prejudiciul
cauzat prin lipsa notificarii respectivului obstacol. Deci, lipsa notificarii nu implica decaderea din
dreptul de a invoca forta majora, dar partea va suporta daune-interese pentru prejudiciul pe care
cocontractantul I-ar fi putut evita daca ar fi fost notificat la timp.

5. Prescriptia extinctiva in materie de vanzare internat ionala

Prescriptia extinctiva in materie de vanzare internat ionala este reglementata de ,,Conventia
asupra prescriptiei in materie de vanzare internationald de marfuri”, adoptata la New York in 1974.

% Ibidem, pag. 173-174.
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Conventia a fost adoptata sub auspiciile ONU, ca si Conventia de la Viena. Intrucat Conventia de la
New York este anterioara Conventiei de la Viena, in 1980 ea a fost amendata cu un Protocol pentru
armonizarea prevederilor sale cu prevederile Conventiei de la Viena.

R. Moldova a aderat la Conventia de la New York si la Protocolul de amendare a acestei
Conventii la 01.03.1998.

Prevederile Conventiei de la New York, ca si cele ale Conventiei de la Viena, au un caracter
supletiv. Deci partile pot inlatura de la aplicare total sau partial prevederile Conventiei de la New
York.

Domeniul de aplicare al Conventiei este corespunzator domeniului de aplicare al Conventiei
de la Viena, pentru ca reglementeaza prescriptia in materie de vanzare internationala de marfuri.

Din punct de vedere personal, Conventia de la New York se aplica atunci cand partile isi au
sediul in state contractante diferite sau atunci cand regulile de drept international privat conduc la
aplicarea legii unui stat parte la Conventie.

Din punct de vedere material, potrivit art. 1 din Conventia de la New York, ,,prin prezenta
Conventie sunt determinate conditiile in care drepturile si actiunile reciproce ale unui cumparator si
ale unui vanzator, ndscute dintr-un contract de vanzare internationald de marfuri, nu mai pot fi
exercitate ca urmare a expirarii unui interval de timp, numit termen de prescriptie (,,limitation” in
limba engleza)™.

Potrivit art. 8 din Conventia de la New York, termenul de prescriptie este de 4 ani.

Potrivit art. 23 din Conventie, se prevede o limitare generald a termenului de prescriptie.
Astfel, indiferent de cauzele de incetare a curgerii termenului de prescriptie sau de prelungire a
termenului de prescriptie, termenul general de prescriptie expird cel mai tarziu la 10 ani de la
momentul la care a Tnceput sa curga.

Inceputul prescriptiei

Conventia de la New York reglementeaza o regula generala si o serie de reguli speciale.

Regula generald este consacratd in art. 9 din Conventie, potrivit cdruia, termenul de
prescriptie incepe sa curga de la data la care actiunea poate fi exercitata.

Conventia de la New York instituie de asemenea o serie se reguli speciale, care, ca si in
dreptul intern, nu constituie exceptii de la regula generala, ci aplicatii ale regulii generale in anumite
cazuri particulare®”.

In primul rand, in cazul actiunii rezultate din incalcarea contractului, termenul de prescriptie
incepe sd curgd de la data incalcarii.

In al doilea rand, in cazul actiunii intemeiate pe neconformitatea marfii, termenul de
prescriptie incepe sa curga de la data la care marfa a fost in mod efectiv remisa cumparatorului sau
de la data la care oferta de remitere a fost refuzatd de cumparator. Actiunea are in vedere actiunile
bazate pe vicii aparente ale marfii.

In al treilea rand, in cazul actiunii intemeiate pe dol, termenul de prescriptie incepe si curgi
de la data la care dolul a fost descoperit sau Tn mod rational trebuia sd fie descoperit. Deci,
Conventia de la New York fixeazd doud momente de la care termenul de prescriptie poate sa
inceapa sa curga:

— un moment subiectiv — data de la care dolul a fost descoperit;
— un moment obiectiv — data de la care dolul trebuia, in mod rational, sa fie descoperit.

Acest moment obiectiv se determina prin raportare la o persoana rezonabila, aflata in aceeasi
situatie.

*® Ppentru detalii, Dragos -Alexandru Sitaru, Claudiu-Paul Buglea, S erban-Alexandru Sitaru, Dreptul
comert ului internaf ional, Tratat, partea speciala, Ed. Universul Juridic, Bucures ti, 2008, pag. 152-160.
%" Ibidem, pag. 162-166.
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In al patrulea rand, daca exista o garantie expresi pe durata unui termen determinat, atunci
termenul de prescriptie incepe sa curgd de la data la care cumparatorul notifica vanzatorului faptul
ca motiveaza exercitarea actiunii, insa cel mai tarziu de la data expirarii garantiei. Prin urmare avem
2 momente:

— primul moment este cel la care se constata viciile;

— cel de-al doilea moment este cel al datei expirarii garantiei.

In al cincilea rand, in materia rezolutiunii contractului (daci o parte declard rezolutiunea
contractului). Putem ntélni alte doua ipoteze:

a) daca declararea rezolutiunii intervine inaintea datei de executare a contractului, data
scadentei, atunci termenul de prescriptie curge de la data la care declaratia este notificata celeilalte
parti;

b) dacd rezolutiunea este declaratd dupa data fixatd pentru executare, atunci termenul de
prescriptie curge de la data fixata pentru executare.

Incetarea curgerii termenului de prescriptie

Aceasta institutie este cunoscuta in dreptul nat ional ca ,,intreruperea cursului prescriptiei”.

Cazurile de incetare a curgerii termenului de prescriptie™:;

a) Termenul inceteaza sa curga la indeplinirea de catre creditor a unui act introductiv al oricarei
proceduri Tmpotriva debitorului. Poate fi vorba de o procedurd judiciard, arbitrald sau
administrativa. Potrivit Conventiei de la New York este necesar ca procedura sa se finalizeze printr-
o hotéarare asupra fondului cauzei. Nu intervine un asemeneca caz de incetare a termenului de
prescriptie dacd creditorul renuntd la proces, dacd procedura se perima, dacd procedura este
anulabila sau dacd instanta dispune incetarea procesului.

b) Termenul inceteaza sa curga la indeplinirea de catre creditor a oricarui alt act cu efect
intreruptiv potrivit legii statului unde debitorul isi are sediul. Acest caz este prevazut in completarea
primului.

) Termenul inceteaza sa curga in cazul recunoasterii de catre debitor a obligatiei pe care acesta
o are fatd de creditor. Potrivit art. 20 din Conventia de la New York termenul de prescriptie
inceteaza atunci cand, inainte de expirarea acestuia, debitorul recunoaste datoria pe care o are fata
de creditor. Potrivit acestui articol, recunoasterea trebuie facuta, ca reguld, in scris. Totusi, acelasi
text accepta valoarea unei recunoasteri tacite, daca este vorba de plata dobanzilor sau de executarea
partiala a unei obligatii de catre debitor.

Prelungirea termenului de prescriptie

Este o situatie similara cu cea din dreptul intern numita ,,suspendarea cursului prescriptiei”.

Conventia de la New York reglementeazd o singura cauzd de prelungire a termenului
prescriptiei, in art. 21. Aceasta cauza vizeaza ipoteza fortei majore.

Nici Conventia de la New York nu foloseste notiunea de ,,forta majora”, dupa cum nu o face
nici Conventia de la Viena. Insa, din conditiile previazute de art. 21 rezulta ci este vorba de o cauzi
de fortd majora definita sintetic, adica prin elementele constitutive ale fortei majore.

Termenul de prescriptie se prelungeste cu 1 an din momentul in care anumite imprejurdri ce
au intervenit au incetat sa existe, Imprejurari ce trebuie sa indeplineascd cumulativ urmatoarele
condit ii:

— nu sunt imputabile creditorului;

— creditorul nu le putea evita si nici invinge;

—aceste imprejurari il aduc pe creditor in imposibilitatea de a face sa iInceteze cursul
prescriptiei.

% |dem, pag. 166-172.
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Efectele expirarii termenului de perscriptie

Potrivit art. 25 din Conventia de la New York, niciun drept nu este recunoscut si nici nu
devine executoriu in nicio procedura inceputd dupa expirarea termenului de prescriptie.

Potrivit art. 26, daca debitorul executd obligatia dupd expirarea termenului de prescriptie, el
nu are dreptul sa ceara restituirea, chiar daca in momentul executarii ignora faptul ca termenul de
prescriptie era expirat. Deci, expirarea termenului de prescriptie nu stinge si dreptul subiectiv, ci
doar dreptul la actiune.

6. Forme speciale ale vanzarii internat ionale de mérfuri’®

Vanzarea-cumpararea prin bursa

Bursa este o piat & specializata, care funct ioneaza conform unor proceduri sub
supravegherea s i controlul statului. Bursa este o institut ie specifica economiei de piat a, care
intermediaza tranzact iile comerciale, avand un rol recunoscut in formarea pret urilor mondiale s i
extinderea comert ului internat ional. Cele mai importante funct ii ale burselor sunt:

— Piat a principala de marfuri S i valori. Bursele reprezintd un loc de intalnire a intereselor
comerciant ilor, care 1S i intermediaza afacerile pe baza cererii S i ofertei;

— De influent are a pret urilor s i formare a acestora la nivel mondial;

— Facilitarea acoperirii a necesitat ilor de materii prime, contribuind la incheierea rapida a
tranzact iilor;

— Informarea comerciant ilor. In ultimele decenii a sporit rolul buirselor in colectarea
informat iilor in domenii importante, precum cel economic s i juridic;

— Stimularea s i realizarea operat iunilor speculative. Aceastd funct ie a caracterizat S i
continua sa defineascd intreaga activitate desfas urata la bursd, constituind una din rat iunile
majore de a fi a acestor institut ii in lumea afacerilor.

Bursel pot fi clasificate dupa mai multe criterii:

A. Din punct de vedere juridic:

a) Burse publice — institut ii cu caracter nelucrativ, organizate s i administarte de stat. La
etapa actuald numadrul acesta este redus;

b) Burse private — sub formad de societdt i pe act iuni cu capital privat, cu caracter
nelucrativ, cum sunt de ex. bursele din SUA sau cu caracter lucrativ care se intdlnesc in diferite
t ari din Europa.

B. Din puct de vedere al numarului de membri:

a) Burse inchise — limitate la numarul de membri fondatori;

b) Burse deschise — in care numarul membrilor fondatori poate fi suplimentat intr-o anumita
proport ie.

C. Din punct de vedere al obiectului lor:

a) Burse de marfuri — specializate pe marfuri individuale, grupuri de marfuri din aceia$ i
categorie economica sau pe marfuri generale;

b) Burse de valori — la care se negociaza titluri financiare (valori mobiliare), in principal
act iuni s i obligat iuni;

c) Burse maritime — la care se negociaza incheierea contractului de transport maritim pentru
marfuri (charter party), stabilindu-se, in principal, chiria transportului, cunoscuta cu denumirea de
navlu (freight);

% Lilia Gribincea, Dreptul comerf ului internaf ional, Ed. ,RECLAMA” S.A., Chis indu, 1999, pag. 203 S i
urm.
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d) Burse de asigurari — la care se negociaza incheierea polit elor de asigurare — stabilindu-
se, in principal, primele de asiguare S i cuantumul despagubirilor la care se angajacaza part ile
semnatare.

D. Din punct de vedere al modalitat ilor fizice de incheiere a tranzact iilor:

a) Burse tradit ionale (clasice) — la care negocierile pot avea loc prin strigare (open outcry)
in zone speciale ale cladirii bursei, prin inscriere pe tabla, afis aj electronic S i alte metode
asemanatoare;

b) Burse moderne — burse de marfuri sau de valori cu un sistem funct ional, bazat pe
sistemul de comunicat ii s i informat ional computerizat.

— Bursa bazata pe conferint a telefonica, de ex. intre Londra S i Wellington, privind comert ul
cu lana;
— Bursa computerizata, de ex. NASDAQ;

c) Burse mixte — la care negocierile se desfas oara dupa ambele metode, in funct ie de tipul
activului negociat, de ex. European Exchange din Amsterdam.

Véinzarea-cumpararea prin licitat ie

Licitat ia este definita ca o piat & de marfuri sau servicii care concentreaza cererea S i oferta
in timp S i spat iu, cu specificul ca oferta se concentreaza intr-un timp foarte scurt fie ca o oferta
efectiva de marfuri, fie scriptic sub forma de documentat ie. Alt i autori considera licitat ia o
vanzare catre cel care ofera pret ul cel mai mare sau invers, o cumparare de la cel care 1S i ofera
marfa la pret ul cel mai mic.

Licitat iile pot fi clasificate dupa mai multe criterii:

A. In funct ie de aria geografica:

a) Licitat ii locale, la care participa firme dintr-o singura t ara;

b) Licitat ii internat ionale, la care participa firme din doua sau mai multe t ari. Acestea
pot fi, la randul lor, licitat ii de export, care sunt organizate de exportator s i licitat ii de import,
care sunt organizate de importantor.

B. In funct ie de obiectul lor, distingem:
a) Licitat ii de marfuri;
b) Licitat ii de investit ii;
c) Licitat ii de servicii.
C. In funct ie de numarul participant ilor:

a) Licitat ii deschise, la care numarul participant ilor este nelimitat;

b) Licitat ii inchise, la care participarea se face numai pe baza de invitat ie speciala.
D. In funct ie de modul de organizare:

a) Licitat ii periodice, organizate de intreprinderi specializate in licitat ii;

b) Licitat ii ocazionale, organizate direct de vanzator sau de cumparator.
E. Conform naturii operat iunii, exista:

a) Licitat ii organizate de vanzator;

b) Licitat ii organizate de cumparator.

Procedura licitaf iei

Licitat iile pentru vanzarea marfurilor pot fi organizate direct de producator, de catre
vanzator sau de organizat ii specializate de comert (agent i specializat i, numit i auction-
brokers), iar unele cazuri, organizarea se realizeaza cu participarea bancilor.

Cumparatorii, odata cu inscrierea de participare la licitat ie, sunt obligat i sa depunad o
caut iune sub formad de garant ie bancara sau o suma in numerar. Caut iunea are drept scop
asigurarea participarii la licitat ie a persoanelor inscrise, precum S i sa-l determine pe cel care
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cas tiga licitat ia sa preia marfa. Renunt area la participare s i refuzul de a prelua marfa se
soldeaza cu pierderea caut iunii. Caut iunea se restituie celor care nu au cas tigat licitat ia.

O forma practicatd de participant ii la licitat iile internat ionale consta in prezentarca
ofertelor lor prin intermediul unor societat i din t ara unde se organizeaza licitat ia, mai ales ca in
unele t ari aceasta forma de oferta (brokeraj) este obligatorie prin lege.

In cursul desfas urarii licitat iei se pot utiliza 2 metode:

— Metoda strigarii pret ului pornind de la nivelul minim;
— Metoda strigarii pret ului maxim ca pret de pornire.

Principalele etape de desfas urare a unei licitat ii sunt: publicitatea; pregatirea ofertelor;

plata de catre ofertant a garant iei de participare.

TEMA VII. CONTRACTUL INTERNATIONAL DE ASIGURARE

1. Not iunea s i caracteristica generali a contractului internat ional de asigurare

Contractul de asigurare este definit ca un act juridic prin care asiguratul se obliga sa
plateasca o prima asiguratorului, iar acesta sa ia asupra sa riscul producerii unui anume eveniment,
obligandu-se ca la producerea evenimentului sd pliteascd asiguratului sau unei terte persoane,
denumita beneficiar, o indemnizatie (despagubire sau suma asigurata) in limitele convenite®.

Contractul internat ional de asigurare are urmatoarele caractere juridice:

a) Contractul de asigurare internationala este un contract consensual deoarece, pentru formarea
si existenta sa valabild este necesard simpla exprimare a vointei juridice a partilor, neinsotitd de
vreo forma de publicitate juridicd. Ca urmare, lipsa formei scrise nu va atrage nulitatea contractului
practicd, polita sau certificatul de asigurare, precum si decontul de prima trimis asiguratului fac
dovada contractului de asigurare.

b) Contractul de asigurare internationald este un contract sinalagmatic (bilateral), deoarece
esentiala in componenta este reciprocitatea drepturilor si obligatiilor. Astfel, obligatiei asiguratului
de a plati prima de asigurare, 1i corespunde obligatia asiguratorului de a plati indemnizatia de
asigurare pentru pierderea ce a inregistrat-o ca urmare a producerii evenimentului asigurat, iar sub
aspectul drepturilor, se constata ca asiguratul care a platit prima de asigurare este indreptatit sa fie
indemnizat de asigurator in caz producere a pierderilor. La randul sau, asigurdtorul nu este tinut de
obligatia de a plati vreo indemnizatie pana la plata primei de asigurare aferente riscului si este in
drept a o pretinde de la asigurat.

c) Contractul de asigurare internationala este un contract cu titlu oneros, deoarece, in esenta,
fiecare parte isi doreste obtinerea unui avantaj. Caracterul oneros este evident la contractul de
asigurare din reciprocitatea prestatiilor, respectiv, la asigurat, plata primei de asigurare cu scopul de
a obtine protectie si in final indemnizarea pentru pierderea inregistratd ca urmare a producerii

% Ibidem, pag. 221.
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evenimentului asigurat, respectiv, pentru asigurator, primirea de prime de asigurare in schimbul
protectiei acordate asiguratului si a platii indemnizatiei de asigurare.

d) Contractul de asigurare este un contract de tip aleatoriu, deoarece existenta sau intinderea
prestatiei partilor depinde de un eveniment incert. Astfel, la incheierea contractului de asigurare nu
se poate calcula intinderea prestatiilor, nu se poate cuantifica castigul sau pierderea si uneori nu se
stie nici macar daca va exista un castig sau o pierdere

e) Contractul de asigurare este un contract afectat de modalitati, atdt de termen cdt si de
conditie. Modalitatea termenului se materializeaza in sensul cd un contract de asigurare este
intotdeauna marcat de 0 data de incepere a raspunderii asiguratorului pentru consecintele producerii
riscului subscris iar In ceea ce priveste materializarea conditiei, acesta Tncepe sa produca efecte
numai odata cu indeplinirea conditiei producerii evenimentului asigurat.

) Sub aspectul efectelor produse, contractul de asigurare este un contract generator de drepturi
de creanta deoarece acesta este constituit din drepturi si obligatii reciproce materializate in bani.

g) Contractul de asigurare este un contract de adeziune deoarece se incheie pe bazele
contractuale oferite de asigurdtor. Caracteristica unui asemenea contract o constituie faptul, ca
clauzele sunt stabilite numai de una din parti - asiguratorul - cealaltd parte avand doar facultatea de
a le accepta ca atare sau sd nu contracteze. in conditiile economiei de piatd asiguratul are
posibilitatea de a alege acele societati si conditii pe care le considera ca fiind cele mai avantajoase
pentru el, la un moment dat.

h) Caracterul de unicitate a contractului de asigurare inseamna ca acesta se mentine unic pentru
intreaga sa durata, chiar si atunci cand ar suferi o impartire pe termene periodice (aceasta divizare
intereseazd numai modul de plati al primei). In cadrul unei perioade de asigurare determinata,
contractul poate fi modificat prin cererea asiguratului pentru includerea unui risc suplimentar.

i) Caracterul de executare succesiva consta in aceea, ca executarea nu are loc dintr-o data,
printr-o singura prestatie, ci asiguratul este obligat sa plateasca primele in termenele stabilite, iar
asiguratorul sa acorde continuu protectie asiguratului prin asigurarea riscului.

Elementele esenf iale ale contractului de asigurare internaf ionald

Contractul de asigurare contine elemente esentiale, care prin efectele juridice pe care le
produc, pot afecta chiar existenta contractului sau clauze obisnuite ce nu afecteazd contractul sub
aspectul existentei sale. De regula, contractul de asigurare cuprinde doua parti principaleﬁl.

Prima parte contine clauzele imprimate, sub forma unor extrase din conditiile generale care
reglementeaza raporturile dintre asigurat si asigurator, care sunt menite sa atraga atentia asiguratului
asupra drepturilor si obligatiilor sale.

A doua parte reprezinta partile neimprimate ale documentului, care se refera, in principal, la
indicarea pdrtilor contractante, denumirea riscurilor, prima, suma asiguratd si durata contractului,
indicandu-se data intrarii in vigoare.

Pe langa aceste douad parti principale, contractul de asigurare mai cuprinde si alte mentiuni
specifice fiecdrei ramuri de asigurare.

Sub aspect normativ, clauzele esentiale ale contractului de asigurare sunt mentionate la
articolul 1308, alin. 3 Cod civil al R. Moldova s i in art. 13 alin. 2 al Legii nr. 407 din 21.12.2006
cu privire la asigurari. Astfel contractul de asigurare trebuie sda cuprindd urmatoarele elemente
esentiale:

a) numele sau denumirea partilor contractante, numarul de identificare de stat, domiciliul sau
sediul lor;

b) obiectul asigurarii;

C) riscurile care se asigura;

®! |dem, pag. 223-225.
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d) inceputul si durata asigurarii;

€) suma asigurata;

f) prima de asigurare, locul si termenele de plata;

g) modalitatea de modificare, reziliere si incetare a contractului;

h) conditiile de plata a despagubirii de asigurare si/sau a indemnizatiei de asigurare;
i) drepturile si obligatiile partilor;

J) raspunderea partilor;

K) jurisdictia solutionarii litigiilor;

) alte clauze stabilite prin lege sau prin acordul partilor.

Nerespectarea unora din clauzele privitoare la descrierea partilor sau cele referitoare la plata
primei, existenta sau nu a riscului la data Incheierii contractului de asigurare, da dreptul partii
afectate de a cere rezilierea sau chiar rezolutiunea contractului daca incélcarea este culpabila si de
asa maniera incat existenta contractului nu mai poate fi mentinuta.

2. Efectele contractului de asigurare internat ionala.

Ca orice contract sinalagmatic, contractul de asigurare da nastere la drepturi si obligatii
corelative intre parti, care pot fi delimitate in funct ie de perioada scursd pand la aparit ia
evenimentului asigurat si dupa aparit ia acestuia.

Drepturile si obligatiile partilor pana la aparit ia evenimentului asigurat.

Obligatiile asiguratului.

In aceasta perioada asiguratul este obligat:

— sa plateasca primele de asigurare;

— sd intretind bunul asigurat in bune conditii;

— sd ia masurile necesare pentru prevenirea pagubelor;

— sd comunice asigurdtorului imprejurdrile care apar in cursul executdrii contractului si care
modifica avizarea initiala a riscului de cétre asigurat.

Drepturile asiguratului.

Principalele drepturi ale asiguratului intervin Tn momentul producerii cazului asigurat si pe
parcursul executarii contractului, intre acestea mentionam:

— dreptul de a modifica contractul, de exemplu posibilitatea de a schimba numele beneficiarului
asigurdrii sau modul de plata pentru prime, cand ele se achita in rate;

— dreptul de a incheia asigurari suplimentare;

— dreptul de rascumparare;

— dreptul de a obtine imprumuturi asupra politelor de asigurare pand la 75 % din suma de
rascumparare, calculata in raport de timpul in care s-au platit primele si, cel mult pana la data cererii
imprumutului.

Drepturile si obligatiile asigurdtorului.

Pe timpul executdrii contractului, pana la producerea cazului asigurat, asiguratorul are cu
precadere drepturi. Astfel, fiecarei obligatii a asiguratului 1i corespunde un drept al asiguratorului:

— dreptul de a verifica existenta bunului asigurat si a modului in care acesta este intretinut;

— dreptul de a aplica sanctiuni legale cand asiguratul a incalcat obligatiile privind intretinerea,
folosirea si paza bunurilor asigurate.

Obligatiile asiguratorului:
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— obligatia de a elibera, la cererea asiguratului, certificate de confirmare a asigurdrii, in cazul
asigurdrii de raspundere a carausului fatd de pasageri pentru bagajele si marfurile transportate,
precum si fata de terti, cu indicarea sumelor asigurate;

— obligatia de a elibera, la cerere, duplicatul documentului de asigurare, daca asiguratul 1-a
pierdut pe cel original.

Drepturile si obligatiile pdartilor dupa aparit ia evenimentului asigurat.

Obligatiile asiguratului constau in:

— combaterea calamitétilor pentru limitarea pagubei si salvarea bunurilor asigurate, pastrarea si
paza bunurilor ramase pentru prevenirea degradarilor ulterioare;

— notificarea asigurdtorului in termenele prevazute in conditiile de asigurare, cu privire la
producerea evenimentului asigurat;

— participarea la constatarea cazului asigurat produs si a pagubei rezultate;

— furnizarea de date si acte referitoare la evenimentul asigurat.

Obligatiile asigurdtorului

Principala obligatie a asigurdtorului consta in achitarea indemnizatiei catre asigurat.
Asigurdtorul va proceda la constatarea producerii evenimentului asigurat si la evaluarea pagubelor,
precum si la stabilirea si plata indemnizatiei de asigurare. Evaluarea daunelor se face in functie de
preturile de pe piatd ale unor bunuri asemanatoare, tinandu-se seama de uzura lor (vechime, grad de
utilizare si starea de intretinere). Despagubirea este limitatd de suma asigurata i marimea pagubei,
in functie de sistemul de acceptare: sistemul acoperirii primului risc, sistemul acoperirii
proportionale, sistemul acoperirii limitate.

Sistemul acoperirii primului risc se caracterizeaza prin aceea, ca despagubirea se stabileste
in limita sumei asigurate si nu poate depdsi cuantumul pagubei si nici valoarea bunului din
momentul producerii riscului asigurat.

Sistemul acoperirii proportionale se practica in situatiile In care suma asigurata este mai
micd decat valoarea bunului la data producerii evenimentului asigurat.

Sistemul acoperirii limitate este acela, potrivit caruia despagubirea se plateste numai daca
paguba depaseste o anumita limitd, numita fransiza.

3. Contractul de asigurare internationald auto pentru avarii si furt (CASCO)

Definif ia si trasaturile contractului CASCO

Asigurdrile de transport sunt denumite, In general, asigurari maritime, desi sub aceasta
denumire sunt cuprinse si asigurdrile terestre, fluviale si aeriene. Explicatia consta in faptul ca
asigurarile maritime au fost primele din punct de vedere istoric si ca in transportul maritim sunt
riscurile cele mai mari®.

Asigurarea mijloacelor de transport se contracteaza pentru mijloacele de transport, apte de a
transporta marfuri si care sunt implicate la momentul asigurdrii in procesul de transportare a
marfurilor. In decursul timpului, asigurarea de transport a imbricat forme deosebit de complexe,
pentru a putea face fatd in conditii optime cerintelor pietei. Ea se bazeaza, in linii generale, pe legea
statisticd-matematica a numerelor mari, adicd probabilitatea ivirii unor riscuri este strans legata de
concluziile care se desprind din cercetarea numeroaselor cazuri aseminitoare. In timpul
transportului, mai ales al celui maritim, marfurile destinate comertului exterior sunt expuse unor
degradari sau pierderi, datorate unor factori diferiti. Acesti factori, denumiti in general riscuri de
transport, pot fi calamitatile naturale, vina sau neglijenta celor ce manipuleaza marfurile, defectarea

%2 |dem, pag. 232-233.
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mijloacelor de transport si altele. Contractul de asigurare (polita) se intalneste cel mai des sub forma
a trei categorii:

— asigurarea costului navei si a incarcaturii, in cazul unei avarii comune;

— asigurarea costului navei pentru orice categorie de avarie;

— asigurarea In marimea cheltuielilor de salvare 1n cazul pierderii totale a navei.

In practica sunt utilizate si alte categorii de asigurdri, care permit recuperarea daunei de la
societatile de asigurare si in cazurile pierderii partiale a navei In urma avariilor de diferite tipuri.

Contractul de asigurare internationala CASCO este o varietate a contractului international
de asigurare §i are ca obiect nave comerciale, nave de pescuit oceanic si nave colectoare, precum si
alte ambarcatiuni, instalatii si utilaje plutitoare asimilate navelor (remorchere, macarale plutitoare,
salupe, slepuri etc.). La incheierea contractului se ia in considerare valoarea bunurilor asigurate, dar
in asigurare pot fi cuprinse si navlul si cheltuielile prilejuite de exploatarea navei. Contractul de
asigurare internationalda CASCO este cel mai raspandit tip de contract din Europa.

Putem formula urmatoarea definit ie a a acestuia: contractul de asigurare internationala
CASCO pentru avarii si furt este contractul in care una din part i, numita asigurator, se angajeaza,
in schimbul primiri unei prime de asigurare, ca, la producerea unuia din riscurile asigurate, sa
indemnizeze cealaltd parte, numitd asigurat pentru prejudiciul suferit de acesta ca urmare a
producerii acestui risc.

Conditii de asigurare

Asigurarea CASCO de nave se poate incheia pentru pagubele cauzate acestora de
accidentele, evenimentele si pericolele navigatiei si exploatarii, in una din urmatoarele conditii:

— W.PA.: with particular average sau W.A.: with average (cu rdaspundere pentru pierdere si
avarii);

— F.PA.: free from particular average (fara rdaspundere pentru avarii), cu exceptia cazurilor de
naufragiu, esuare, ciocnire, incendiu sau explozie la bordul navei,

— T.L.S.: total loss of the ship (cu raspundere numai pentru pierderea totala a navei).
4. Contractul de asigurare internationala a marfurilor (CARGO)

Definif ia si trasaturile contractului CARGO

Contractul de asigurare international CARGO este o varietate a contractului international de
asigurare, care se distinge prin aceea ca are ca obiect marfurile, In general incarcaturile aflate in
transport in trafic international. Asigurarea se incheie pentru valoarea incdrcaturii, inclusiv
cheltuielile de transport, iar uneori si un beneficiu sperat care, de obicei, nu depaseste 10% din
valoarea bunurilor asigurate. In contractele de asigurare CARGO pot fi cuprinse si taxele vamale, in
functie de reglementdrile vamale ale statelor implicate in traficul intema‘gionale3.

Polita de asigurare CARGO poate fi:

— polita de abonament sau generald, prin care se asigurd marfurile transportate cu un anumit
mijloc de transport intr-un interval de timp determinat;

— polita flotanta (floating policy), utilizata, in principal, la asigurarile incheiate de transportator
si prin care se stabileste un plafon valoric de acoperire, care scade pe masura executarii
transporturilor pana la epuizarea sumei asigurate.

Sub un alt aspect, polita CARGO poate fi:

— polita evaluata, utilizatd mai ales 1n asigurarile incheiate de proprietarul marfii transportate si

in care valoarea marfurilor respective este determinata de la incheierea contractului de asigurare;

% |dem, pag. 230-231.
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— polita neevaluata, in situatia in care valoarea marfurilor transportate nu este determinata,
evaluarea facandu-se pe baza facturilor, dupd producerea avariei.

Durata asigurarii CARGO este ,,de la magazie la magazie”, in sensul ca acopera intervalul
de timp scurs din momentul in care Incarcatura paraseste magazia expeditorului si pand la intrarea
acesteia in magazia destinatarului sau la destinatia indicatd in contractul de transport.

Conditii de asigurare

Asigurdrile CARGO se incheie sub una din urméatoarele conditii de asigurare:

— F.P.A.: free from particular average (farda avarie particulara), adica marfa este asigurata
numai impotriva riscurilor generale.

— W.P.A.: with particular average (cu avarie particulara), adica marfa este asigurata atat pentru
riscuri generale, cat S i pentru riscuri speciale.

— AR.: all risks (toate riscurile). In cazul asigurarii A.R., se acopera riscurile generale, riscurile
speciale s i fapta marfii.

5. Contractul de asigurari mutuale

In practica internat ionala se utilizeaza Si asigurarile mutuale, cunoscute sub
denumirea de Protectie s i Indemnizafie (P and I). Ele au drept scop acoperirea pagubelor
suportate de asigurat in temeiul raspunderii civile, antrenate de prejudicii cauzate de
nava tert ilor, Capitolul Protectie acopera riscurile legate de raspunderea armatorului ca
proprietar al navei, iar capitolul Indeminizatie - pe cele privind raspundereca pentru
exploatarea navei®*.

Protect ia se refera la:

—avarierea unei alte nave sau obiecte fixe, in masura in care nu a fast inclusa in
asigurarea CASCO, ori a incarcaturii aflate pe acestea ca urmare a coliziunii;

— avarierea unei alte nave sau a obiectelor fixe prin coliziune (in lant ), fard contact
direct;

— cheltuielile legate de ridicarea navei scufundate intr-un lac ce pune in pericol
navigat ia:

— raspunderi pentru pierderea vietii, ranirea sau imbolnavirea persoanelor aflate la
bordul navei etc.

Indemnizat ia cuprinde:

— pagubele provocate din culpa sau neglijent a caraus ului in legatura cu marfurile
transportate;

— deviereanepermisa a navei,

—amenzi si penalizari stabilite de autoritat i sau taxe vamale privind transportul
marfurilor:

— contrabanda, incalcarea regulilor de navigat ie sau orice neglijent & sau gres ealda a
echipajului pentru care ar putea firaspunzator armatorul in calitate de comitent;

— contribut iala avaria comuna, daca este depas ita valoarea asiguratain polit a CASCO.

Asigurarile mutuale se realizeaza prin intermediul cluburilor de armatori, in cadrul
carora aces tia participa la acoperirea tuturor pagubelor proport ional cu flota proprie
inscrisa 1in club, platind, de obicei, cotizat ii variabile in avans pentru acoperirea daunelor

% Idem, pag. 234-235.
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obis nuite s i cotizat ii suplimentare pentru acoperirea daunelor except ionale s i doar cu
titlu except ional — cotizat ii fixe, raportate la fiecare toni inregistrata pe categorii de nave®.

6. Contractul internat ional de reasigurare

Reasigurarea este un acord incheiat intre doua part i compania cedenta S i
reasigurator, prin care prima consimte sa cedeze, iar cea de-a doua acceptda Sa preia 0
anumitd parte a riscurilor, sau intregul risc, conform condiaiilor stabilite in acord, in
schimbul plat ii de catre compania cedenta reasiguratorului a unei anumite sume, denumita
prima de asigurare, care reprezinta o cota din prima originara de asigurare®®.

Contractul de reasigurare reprezinta un acord intre doua companii dintre care una
accepta sa cedeze, iar alta accepta sa preia o afacere de reasigurare in conformitate cu
prevederile stipulate in contract.

Part ile in contractul de reasigurare sunt companiacedenta s i reasiguratorul.

Compania cedenta este asigurator in contractul de asigurare init ial, care accepta
riscul de la asiguratul sau s i cedeaza o parte din acest risc unei alte companii de asigurare
sau reasigurare.

Reasiguratorul este cel care acceptda 0 reasigurare de la un asigurator direct. El poate
fi 0o companie de asigurari sau 0 companie specializata de reasigurari.

In esent &, diferent a dintre reasigurare s i asigurare directd constd in urmatoarele®’:

a) Partile. Un asigurator direct poate incheia un contract de asigurare cu o persoana fizica
sau juridica in calitate de asigurat. Un contract de reasigurare poate fi incheiat numai intre
companii de asigurare S i reasigurare.

b) Obiectul. Acesta poate fi 0 proprietate, o persoana sau un profit expuse pierderilor sau
avariilor pe care le poate suporta asiguratul 1in afara activitat ii intreprinse de el insus i sau
de agent ii ori functionarii sdi, pe cand reasiguratorul este indirect interesat in
pierderile suportate de asiguratul originar, el compensand part ial sumele platite de
reasiguratul sau.

c) Forma. Contractul de asigurare imbraca forma unei polit e de asigurare, 1in timp ce
contractul de reasigurare imbraca forme diferite, in functie de tipul reasigurarii, rareori
aparand in forma unei polit e de asigurare.

d) Teritorialitatea. Majoritatea asigurarilor directe, cu exceptia celor maritime S i
aeriene, sunt, in principal, interne, 1in timp ce reasigurarea este prin natura sa o activitate
interat ionala.

% Idem.
% |dem, pag. 236.
%7 |dem, pag. 237.
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TEMA VIII. CONTRACTUL INTERNAT IONAL DE TRANSPORT

1. Contractul internat ional de transport auto de marfuri

Definif ie si cadru legal aplicabil

Contractul internat ional de transport auto de marfuri este un contract de transport de
marfuri pe S osele, efectuat cu titlu oneros, cu vehicule, atunci cand locul primirii marfii de la
expeditor S i locul predarii lor destinatarului sunt situate in t ari diferite, dintre care cel put in una
este parte contractantd, independent de domiciliul sau sediul Si de nat ionalitatea part ilor
contractante.

Convent ia referitoare la contractul internat ional de marfuri pe S osele CMR, incheiata la
Geneva in anul 1956, care a intrat in vigoare la 2 iulie 1961, modificata prin protocolul din 5 iulie
1978, part i fiind 44 de state.

Dispozit iile acestei Convent ii se completetaza cu urmatoarele reglementari
internat ionale:

— Convent ia vamala referitoare la transportul internat ional al marfurilor sub acoperirea T.I.R.,
adoptatd la Geneva la 15 ianuarie 1959 S 1 renegociata la 14 noiembrie 1975;

— Convent ia vamala relativd al carnetului A.T.A. pentru admiterea temporard a marfurilor,
Bruxelles, 6 decembrie 1961,

— Convent ia asupra circulat iei rutiere, Viena, 8 decembrie 1968, completata prin Acordul
European, Geneva 1 mai 1971;

— Convent ia referitoare la admiterea temporara, Istanbul, 26 iunie 1990.

Prevederile referitoare la aceste convent ii cont in s i numeroase acorduri bilaterale. Aceste
prevederi sunt aplicabile pentru anumite elemente S i contractelor de transport auto de marfuri.

Domeniul de aplicare al convent iei CMR

Convent ia se aplica oricarui contract de transport de marfuri pe S osele, cand locul primirii
marfii S i locul pentru eliberare sunt situate in doua t ari diferite, dintre care cel put in una este
parte contractantd la CMR. Convent ia nu t ine cont de domiciliul sau nat ionalitatea part ilor
contractante®.

® Dragos -Alexandru Sitaru, Claudiu-Paul Buglea, S erban-Alexandru Sitaru, Dreptul comerf ului

internaf ional, Tratat, partea specialad, Ed. Universul Juridic, Bucures ti, 2008, pag. 384-386.
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Contractul trebuie sa fie internat ional s i internat ional s i cu titlu oneros, iar transportul sa
se efectuieze pe o cale rutiera S i cu un vehicul specific.

Pentru determinarea caracterului internat ional relevanta este intent ia init iala a part ilor.
Daca punctul de plecare Si punctul de destinat ie se afld in state diferite, sediul part ilor
contractante poate fi pe teritoriul aceluias i stat. Acest caracter se ment ine chiar daca daca, in urma
intreruperii transportului, marfa nu parases te teritoriul statului de plecare.

Convent ia are in vedere automobilele, vehiculele articulate, remorcile S i semiremorcile.
Definit iile acestor mijloace de transport sunt consacrate de Convent ia de la Viena privind
circulat ia rutiera.

Convent ia se aplica intregului transport, cand este vorba de transporturi combinate, adica
cand vehiculul este transportat pe mare, pe calea ferata, cale navigabild interioard sau aeriana, fara
descarcarea marfii.

Convent ia nu se aplica atunci cdnd marfa este deplasata cu mijloace de transport ce
apart in unor cai de transport diferite, fiind incarcata S i descarcata.

Sunt excluse transporturile pos tale internat ionale, transporturile funerare s i transportul
efectelor de stramutare. Aceste dispozit ii sunt imperative, insa statele pot deroga de la ele prin
acorduri speciale.

Obligaft iile expeditorului

a) Obligat ia de ambalare a marfii;

b) Obligat ia de predare a marfii;,

c) Obligat ia de a suporta cheltuielile de verificare a marfii;

d) Obligat ia de a-1 informa pe transportator despre natura exactd a pericolului S i a indica
eventual masurile de precaut ie care trebuie luate atunci cand preda la transport marfuri
periculoase, indicand in documentul de transportS 1 denumirea lor general recunoscuta;

e) Obligat ia de incarcare a marfii,

f) Obligat ia de a furniza transportatorului documentele necesare s i informat iile solicitate in
vederea indeplinirii formalitat ilor vamale;

g) Obligat ia de plata a pret ului de transport.

Obligaft iile transportatorului

a) Obligat ia de incarcare S i descarcare a marfii din vehicul,

b) Obligat ia de verificare a marfii,

c) Obligat ia de a transporta marfa in termenele convenite;

d) Obligat ia de indeplinire a formalitat ilor vamale;

e) Obligat ia de conservare a marfurilor;

f) Obligat ia de predare a marfurilor S i a scrisorii de trasura;

g) Obligat iade a cere instruct iuni in cazul unor impedimente la transport sau la livrare.

Obligaf iile destinatarului

a) Obligat ia de descarcare a marfurilor;

b) Obligat ia de plata a cheltuielilor aferente transportatorului;

c) Obligat ia de plata a sumelor ramburs indicate in scrisoarea de trasura.

Rdaspunderea transportatorului

Transportatorul este raspunzator pentru pierderea totaldi sau parf iald, precum S i pentru
avariera marfurilor din momentul primirii pand in momentul predarii lor. De asemenea, este
raspunzator pentru intarziere in predarea marfurilor.

Transportatorul este exonerat de raspundere in cazul in care pierderea, avarierea sau
intarzierea a avut drept cauza o culpa a persoanei care are dreptul sa dispuna de marfa sau din cauza
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unui ordin al acesteia, precum s i daca s-a datorat unui viciu propriu al marfii sau unor imprejurari
pe care transportatorul nu putea sa le evite S i ale caror consecint e nu le putea prevedea.

Calculul despagubirii datorate de transportator pentru pierderea totala sau part iald a marfii
se va face conform valorii marfii la locul S i in momentul primirii pentru a fi transportata.

Daca marfa a fost avariatd in timpul transportului, transportatorul este obligat sa suporte
costul deprecierii marfii, care se calculeaza in baza regulilor stipulate in Convent ie.

2. Contractul internat ional de transport maritim de marfuri

Definif ie s cadru legal aplicabil

Contractul internat ional de transport pe mare este contractul prin care transportatorul
(caraus ul) se obliga contra unei plat i numita navlu, sa transporte marfuri pe mare de la un port la
altul.

In materia transporturilor maritime organizate, reglementarea de bazi este Convent ia ONU
privind transportul de marfuri pe mare, adoptata la Hamburg (denumita Regulile de la Hamburg), la
31 martie 1978, care cont ine in principal reguli uniforme de drept material aplicabile contractului
de transport maritim.

Statele care devin part i contractante trebuie sa denunt e Regulile de la Haga adoptate prin
Convent ia de la Bruxelles din 25 august 1968.

Nici o rezerva de la prevederile Convent iei nu este admisa.

Domeniul de aplicare a Regulilor de la Hamburg

Convent ia de la Hamburg se aplica transportului internat ional de marfuri pe mare, fiind
incluse toate contractele de transport de marfuri pe mare intre state diferite®.

Condit iile de aplicare a Regulilor de la Hamburg sunt:

— Portul de incércare, portul de descarcare sau portul facultativ de descarcare care este portul
efectiv de descarcare sa fie situat pe teritoriul unui stat contractant;

— Conosamentul sau alt document care face dovada contractului de transport pe mare sa fie emis
intr-un stat contractant;

— Conosamentul sau un alt document care face dovada contractului de transport pe mare
prevede ca stipulat iile contractuale sa fie guvernate de Convent ia de la Hamburg sau de
legislat ia unui stat contractant;

Dispozit iile in cauza se aplica indiferent de nat ionalitatea navei, a caraus ului, a
caraus ului efectiv, a incarcatorului, a destinatarului sau a oricarei persoane interesate.

Categoriile contrctului internaf ional de transport maritim de marfuri

Transportul de marfurl pe mare se realizeaza, preponderent, pe baza contractului de
navlosire.

Contractul de navlosire este contractul prin care armatorul, numit navlosant, se obliga
ca, in schimbul unei chirii numita  navlu, sa punda la dispozit ia celeilalte part i,
navlositorul, nava aptd pentru transport sau 0 anumitd capacitate a acesteia, in vederea
deplasarii marfii pe mare pana la destinat ie.

Contractul de navlosire poate avea urmatoarele forme:

a) Contractul de navlosire voyage charter. Acest contract se inche intre armator S i
navlositor pentru transportul de marfuri pentru o calatorie sau anumite calatorii succesive,
contra unui navlu, calculat, de regula, in raport cu cantitatea incarcaturii.

® Ibidem, pag. 446 - 448.
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b) Contractul de navlosire time-charter. Prin acest contract, navlositorul 1nchiriaza nava
de la armator pentru o perioada de timp determinata contra unui navlu, numit hire s i calculat
la capacitatea de incarcare de vara a navei, s i stabilit, de regula, la bursele de navlu.

¢) Contractul de navlosire demise charter. In baza acestui contract, armatorul se obliga,
in schimbul unui navlu mai ridicat ca valoare (hire), sa puna la dispozit ia
navlositorului intreaga nava pentru un anumit timp. In acest caz, navlositorul devine
armator chirias , dobandind posesia s i controlul deplin asupra vasului respectiv.

Cont inutul contractului charter-party este exprimat prin clauzele exprese stipulate
de part i, dar s i prin clauze subint elese, care sunt luate in considerare ori de cate ori part ile
nu stabilesc altfel prin convent ia lor.

Clauzele si obligat iile subint elese sunt stabilite pe cale cutumiara si sunt
angajante pentru armator S i navlositor deopotrivd. Daca, prin incalcarea obligat iilor
subint elese scopul comercial este prejudiciat, navlositorul poate cere rezilierea contractului
siil poate obliga pe navlosant la plata daunelor. Clauzele subint elese in contract au in
vedere atat obligat ii ale navlositorulul, cat si ale armatorului.

Conosamentul este documentul care face dovada unui contract de transport de
marfuri pe mare S i constata preluarea s i incarcarea marfurllor de catre caraus, precums i
obligat ia acestuia de a livra marfurile contra prezentarii documentului.

Conosamentul se intocmes te in mai multe exemplare originale, cu un cont inut
absolut identic, care formeaza un set sau un joc. Atunci cand un exemplar este executat,
celelalte exemplare devin nule s i fara valoare.

Conosamentul  se elibereaza de comandantul navei care transporta marfa Si
indeplines te o funct ie dubla, s i anume:

a) face dovada incheierii contractului de transport intre caraus S i incarcator, atestand
ambarcarea marfii la bord;

b) totodata incorporeaza aceasta marfa, fiind un titlu reprezentativ al ei.

Dacd nu s-a incheiat mai intdi un charter-party intre  armator  Si
incarcator, conosamentul intocmit de capitan t ine loc s i de contract.

Conosamentul se redacteaza 1in forma scrisa, pe documente imprimate, uneori tipizate,
in raport cu practica anumitor armatori cu servicii de linie. El trebuie sa cuprinda
urmatoarele ment iuni:

—numele s i sediul carausului;

— denumirea navei;

—numele s i sediul proprietarului incarcator al marfii;

—numele s i sediul destinatarului, daca este nominalizat de incarcator;

— denumirea S inatura generala a marfurilor S i starea lor aparenta;

— parametrii calitativi esentiali;

— cantitatea exprimatda 1in unitati de masura specifice naturii marfurilor (tone, metri
cubi, bucati, colete etc.);

— modul de ambalare a marfii, marcarea ambalajului;

—portul de incarcare, portul de descarcare si, dupa caz, portul sau porturile de
transbordare;

— locul si data emiterii conosamentului;

— mentionarea navlului;

— perioada sau data livrarii marfurilor in portul de descarcare, daca acest lucru s-a
convenit intre parti;
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—numarul de exemplare negociabile, semnate de comandantul navei (de regula, trei
exemplare originale);

— principalele clauze s i condit ii de transport;

— declarat ia incaraatorului, dupa caz, ca marfurile pot fi incarcate pe punte;

— data incarcarii marfurior pe nava, insotita de expresia " shipped on board”;

— denumirea conventiilor internationale care guverneaza conosamentul;

— limita raspunderii carausului, daca partile au convenit ca aceasta sa fie mai mare
decat cea prevazuta in conventie.

Obligat iile incarcatorului

a) Obligat ia de predare a marfurilor;
b) Obligat ia de marcare a marfurilor periculoase;
c) Obligat ia de garant ie referitoare la exactitatea indicat iilor inserate in conosament;
d) Obligat ia de plata a navlului.
Obligat iile transportatorului (cardius ului)
a) Obligat ia de luare in primire a marfurilor;
b) Obligat ia de incarcare S i descarcare a marfurilor;
c) Obligat ia de a transporta marfurile;
d) Obligat ia de conservare a marfurilor;
e) Obligat ia de livrare a marfurilor.
Obligaft iile destinatarului
a) Obligat ia de a prelua marfurile de la transportator;
b) Obligat ia de plata a navlului;
c) Obligat ia de platd a contrastaliilor la portul de incarcare in masura in care au fost
ment ionate in conosament.

Raspunderea part ilor in contractul de transport maritim

Conform convent iei, incarcatorul nu este raspunzator de prejudiciul suferit de caraus sau
de caraus ul efectiv, nici de avarierea navei, decat dacad prejudiciul sau avarierea a fost provocata
din culpa sau neglijent a incarcatorului, a prepus ilor sau a mandatarilor acestuia.

In cazul in care cdraus ul nu a fost informat despre caracterul periculos al marfurilor, iar
acestea devin un pericol efectiv pentru persoane sau bunuri — ele pot fi descarcate, distruse sau
facute inofensive, dupa cum o cer imprejurarile, fara plata unei compensat ii.

Incarcatorul este raspunzitor de corectitudinea S i exactitatea datelor furnizate de el pentru a
fi inserate in conosament. Va fi obligat sa despagubeasca pe carauS pentru inexactitatea datelor
furnizate , In caz de prejudiciu.

Caraus ul poarta raspundere pentru marfuri pentru toatad perioada in care acestea sunt in grija
sa. Convent ia prevede ca marfurile se afs a in grija caraus ului din momentul in care, acesta le
preia de la incarcator sau de la o persoana care act ioneaza in numele incarcatorului sau de la o
autoritate sau altd terf 4 persoanad careia marfurile trebuie predate pentru incarcare, pana in
momentul in care carau$ ul livreaza marfurile.

Caraus ul este raspunzator pentru pierderea, avarierea sau intarzierea in predarea marfurilor,
daca Tmprejurarea care le-a cauzat s-a produs in perioada cand marfurile se aflau in grija sa.
Caraus ul este raspunzator pentru intarziere in livrarea marfurilor, cand livrarea nu a avut loc in
termenul stipulat in contract.

Caraus ul raspunde S i pentru avarierea sau pierderea marfurilor, sau pentru intarziere in
livrare cauzatd de incendiu, atunci cand reclamantul probeaza ca incendiul a rezultat dintr-o0
gres eala sau neglijent a a caraus ului.

81



Daca transportul se refera la animale vii, carauS ul nu este raspunzator de pierderile, daunele
sau intarzierea in livrare rezultate din riscuri inerente agestui gen de transport, daca nu se probeaza
ca pierderile, daunele sau intarzierea sunt rezultatul culpei sau neglijent ei caraus ului.

Cu except ia cazurilor de avarie comund, carauS ul nu este raspunzator daca pierderea,
avarierea sau intarzierea in livrare s-au datorat masurilor luate pentru salvarea de viet i omenes ti
sau masurilor luate rezonabil in scopul salvarii bunurilor pe mare.

3. Contractul internat ional de transport de marfuri pe calea ferata

Definif ie si cadru legal aplicabil

Este contractul efectuat cu titlu oneros, cand locul primirii marfurilor de la expeditor S i
locul predarii marfurilor destinatarului sunt situate in t ari diferite, dintre care cel put in una este
parte contractanta.

Actul normativ de baza in acest sector este Convent ia privind transporturile internat ionale
feroviare COTIF, incheiata la Berna, 9 mai 1980, prin care s-a constituit Organizat ia
Interguvernamentald pentru Transporturile Internat ionale Feroviare.

Convent ia are ca scop stabilirea unui regim de drept uniform aplicabil transporturilor de
marfuri, precum S i transporturilor de calatori S i bagaje, in trafic internat ional direct intre statele
membre.

Dupa adoptarea sa in anul 1990, Convent ia a fost modificata in 2 etape: Prima modificare
prin Protocolul de la Berna din 1990, iar a doua prin Protocolul de la Vilnius din 1999. Ambele
protocoale aduc modificari Apendicei B al Convent iei intitulatd Regulile uniforme privind
Contractul de Transport Internat ional Feroviar al Marfurilor (CIM).

Domeniul de aplicare a Regulilor uniforme CIM

Regulile uniforme se aplica oricarui contract de transport internat ional feroviar de marfuri,
daca locul de luare in primire S 1 locul de livrare a marfurilor sunt situate in doud state membre
diferite. Sediul s i nat ionalitatea part ilor nu sunt relevante®.

Dacé locul de incércare, respectiv de predare a marfurilor, se numai pe teritoriul unui stat
contractant, Regulile uniforme se vor aplica contractului de transport prin consensul part ilor.

Urmatoarele except ii sunt admise de la Regulile uniforme:

— Prima este ca fiecare stat membru poate declara ca nu va aplica Regulile uniforme decat
transporturilor efectuate pe o parte a infrastucturii sale feroviare. Declarat ia va cuprinde definirea
precisa a infrastructurii feroviare, care trebuie legata la infrastructura unui stat membru;

— A doua este ca pentru transporturile efectuate intre state limitrofe, Regulile uniforme nu se
aplica, daca infrastructura stat iilor respective este gestionata de unul sau mai mult i gestionari
apart inand aceluia$ i stat membru.

Regulile uniforme se aplicd Si atunci cand 1n baza unui contract unic, transportul
internat ional se completeaza cu un transport auto sau pe cdi navigabile interioare in trafic intern al
unui stat membru la convent ie. Daca transportul feroviar se completeaza, in temeiul unui contract
unic, cu un transport maritim sau cu un transport transfrontalier pe cai navigabile interioare, CIM
ramane aplicabila numai dacd transporturile facute in completarea transportului feroviar sunt
efectuate pe liniile inscrise pe lista prevazuta de art. 24 alin. 1 din Convent ia de la Berna.

Scrisoarea de trasurda

Contractul de transport de marfuri pe calea ferata trebuie sa fie constatat printr-o scrisoare
de trasurd, potrivit unui model uniform. Conform art. 6, par. 2 al Regulilor Uniforme, lipsa,

" |dem, pag. 360-362.
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inexactitatea sau pierderea scrisorii de trasurda nu afecteaza nici existent a, nici valabilitatea
contractului care ramane supus prezentelor Reguli Uniforme.

Conform art. 7 al Regulilor Uniforme, scrisoarea de trasura cont ine trei tipuri de ment iuni:
obligatorii, circumstant iale s i facultative. Ment iunile obligatorii trebuie sa figureze in scrisoarea
de trasura in cazul oricarui contract de transport internat ional de marfuri pe cale ferata S i se refera
la urmatoarele:

—numele s i adresa part ilor (expeditorul s i caraus ul) s i destinatarului;

— data s i locul intocmirii sale, precum S i cele ale luarii in primire a marfii;

— locul de livrare;

— elementele de identificare a marfii: denumirea, natura marfii, cantitatea, modul de ambalare
etc.;

— documentele anexate la scrisoarea de trasura sau t inute la dispozit ia transportatorului;

— tarifele aferente transportului (pret ul de transport, tarifele accesorii, tarifele vamale s .a.;

— ment iunea ca transportul este supus, indiferent de orice clauza contrara, Regulilor uniforme
CIM;

Ment iunile circumstant iale sunt de asemenea obligatorii de completat, dar nu in cazul

oricarui transport, ci numai atunci cand sunt indeplinite ipotezele la care aceste ment iuni se refera:

— transportatorul care trebuie sa livreze marfa, in cazul transportatorilor succesivi;

— tarifele aferente contractului de transport pe care expeditorul le ia in sarcina sa;

—suma rambursului de perceput la livrare. Suma data priveS te raporturile dintre vanzatorul-
expeditor S i cumparatorul-destinatar, iar nu raporturile decurgand din contractul de transport;

— valoarea declaratd a marfii S i suma reprezentand interesul special la eliberare;

— termenul de livrare s i itinerariul cuvenit;

— numarul S i descrierea sigiliilor;

Ment iunile facultative pot fi inserate in scrisoarea de trasura, in masura in care part ile
considera ca aceste ment iuni sunt utile, de ex. ment iunea ca marfa sa fie returnata expeditorului
in cazul Tmpiedicarii la livrare sau c@ destinatarul nu are dreptul sd@ modifice in mod unilateral
contractul.

Obligaft iile expeditorului

a) Obligat ia de ambalare a marfurilor;

b) Obligat ia de predare a marfurilor;

c) Obligat ia de incarcare a marfurilor;

d) Obligat ia de plata a tarifelor de transport;

e) Obligat ia de remitere a documentelor necesare pentru Iindeplinirea formalitat ilor
administrative.

Obligaft iile transportatorului

a) Obligat ia de incarcare S i descarcare a marfurilor;
b) Obligat ia de a transporta marfurile in cadrul termenelor de livrare;
c) Obligat ia de indeplinire a formalitat ilor administrative;
d) Obligat ia de conservare a marfurilor;
e) Obligat ia de livrare a marfurilor S i de remitere a scrisorii de trasura;
f) Obligat ia de a solicita instruct iuni.
Obligaf iile destinatarului
a) Obligat ia de descarcare a marfurilor dupa livrare;
b) Obligat ia de plata a tarifelor;
c) Obligat ia de plata a rambursului indicat in scrisoarea de trasura.

Raspunderea transportatorului
83



Transportatorul raspunde pentru depas irea termenului de executare a contractului, pentru
daunele provocate prin pierderea totala sau part iala a marfii, precum S i pentru avariile suferite de
marfa din momentul in care a fost luatd in primire pana in momentul in care a fost predata
destinatarului.

Transportatorul este exonerat de raspundere cand depas irea termenului de executare a
contractului de transport, pierderea sau avarierea marfii au avut loc dintr-o culpd a persoanei
indreptat ite sa dispuna de marfa, dintr-un ordin ala acesteia, dintr-un viciu propriu al marfii, cum
ar fi pierderea in greutate, sau unor imprejurdri pe care transportatorul nu putea sa le evite S i ale
caror urmari nu le putea inlatura.

Despagubirea pentru pierderea totald sau part iala a marfii, ca S i in cazul avariilor, de la
primirea pana la predarea marfii se calculeaza dupa cursul bursei, iar in absent a acestui curs, dupa
pret ul curent al piet ei. In cazul in care nu sunt posibile calculele in baza cursului bursei S i nici
potrivit pret ului curent, se t inea seama de pret ul uzual al marfurilor de acelas i fel de aceias i
calitate.

4. Contractul international de transport fluvial de marfuri

Definif ie s cadru legal aplicabil

Este contractul prin care se efectuiaza transportul de marfuri, cu titlu oneros, cand locul
primirii marfurilor de la expeditor S i cel al predarii acestora la destinatar sunt situate in state
diferite, dintre care cel put in una este parte contractanta.

Statele riverane Dundrii au adoptat la Siofok (Ungaria), la 2 septembrie 1989, Conventia
privind conditiile generale de transport de marfuri in trafic international pe Dunare, fiind modificata
st completatd de Conventia de la Viena din 3 septembrie 1994 S i este in vigoare cu aceste
modificari de la 01.01.1995. Convent ia de la Siofok inlocuieS te intre part ile contractante,
Convent ia de la Bratislava din 1955.

La 03.10.2000 a fost adoptata la Budapesta Convent ia privind contractul de transport de
marfuri in navigat ia interioard (CNMI).

Domeniul de aplicare al Conventiei

Aceasta este aplicabila transportului international de marfuri intre porturile dunarene de
incdrcare §i descarcare Nu include transportul de persoane si nici transportul intern de marfuri pe
Dunare.

Nu sunt primite la transport.

— marfurile care necesita expedierea obligatorie prin posta;
— armele, cu exceptia celor sportive si de vandtoare s.a.;

Transportul marfurilor explozive, otravitoare, toxice, inflamabile, cu autoaprindere si a ltor
marfuri periculoase, cat si al animalelor se efectueaza numai pe baza intelegerii intre navlositor si
caraus.

Conventia are o natura contractuald, transportul putandu — se desfasura numai cu respectarea
prevederilor acesteia.

Obligatiile expeditorului

— Obligatia de predare a marfii;
— Obligatia de remitere a documentelor care insotesc marfa;
— Obligatia de suportare a cheltuielilor de incarcare si descarcare a navet,
— Obligatia de plata a navlului.
Obligatiile carausului
— obligatia de preluare a marfii;
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— obligatia dea transporta marfa la timp in portul de destinatie;
— obligatia de conservare a marfii;
— obligatia de predare a marfii;
— obligatia de a solicita instructiuni.
Obligatiile primitorului
— obligatia de preluare a marfii de la caraus;
— obligatia de plata a cheltuielilor de descarcare si de depozitare a marfii in magazia carausului.

Raspunderea transportatorului

Transportatorul este raspunzator pentru respectarea termenelor convenite de part i in
vederea livrarii marfii.

Transportatorul raspunde pentru pierderile S i avarierea marfii din momentul primirii de la
expeditor pand in momentul predarii marfii destinatarului in portul de destinat ie.

Transportatorul este exonerat de raspundere dacd pierderea, avarierea sau intdrzierea in
executarea contractului de transport au avut drept cauza o culpa a expeditorului, o dispozit ie a
acestuia, un viciu propriu al marfii sau imprejurari pe care transportatorul nu le putea evita s i ale
caror urmari nu le putea inlatura.

Pentru orice pretentii, primitorul marfii se adreseaza, in scris, cardusului, cu anexarea
documentelor necesare, precum si scrisoarea de trasurd, actul de predare a marfii, factura, calculul
pierderilor constatate. Daca pretentile se refera la cantitatea marfii livrate, va fi avizat si
expeditorul .

5. Contractul international de transport aerian de marfuri

Defini £ ie si cadru legal aplicabil

Este contractul de transport incheiat intre part i, in care locul de plecare S i locul de sosire,
indiferent de intreruperi, sunt situate in interiorul teritoriului a doua part i contractante.

Principala reglementare este cuprinsd in Conventia pentru unificarea anumitor reguli
referitoare la transportul aerian international, incheiatd la Montreal, la 28 mai 1999.

Alte reglementari in materie sunt:

— Conventia pentru unificarea anumitor reguli privitoare la sechestrul asigurarilor asupra
aeronavelor, semnatd la Roma, la 29 mai 1933;

— Conventia pentru unificarea anumitor reguli cu privire la daunele cauzate de catre aeronave
tertilor pe pamant, semnata la Roma, la 29 mai 1933;

— Conventia privind navigatia civila internationald, semnata la Chicago, la 7 decembrie 1944.

Domeniul de aplicare al Conventiei de la Montreal

Sfera de aplicare a Conventiei de la Montreal cuprinde transporturile aeriene, cu caracter
international, de persoane, bagaje, sau marfuri efectuate cu o aeronava si oneros.

Caraterul international al transportului aerian se defineste prin situarea punctului de plecare
si a punctului de destinatie pe teritoriul a doua state membre ale Conventiei, indiferent daca exista
sau nu o Intrerupere a transportului sau o transbordare. De asemenea, punctul de plecare si cel de
destinatie se pot afla pe teritoriul unui singur stat, in cazul in care existd o escald stabilitd pe
teritoriul unui alt stat, chiar daca acesta nu este parte la Conventie’,

™ Dumitru Mazilu, Dreptul comert ului internaf ional, partea speciald, Ed. Lumina Lex, Bucures ti, 2000,
pag. 238.
> Dragos -Alexandru Sitaru, Claudiu-Paul Buglea, S erban-Alexandru Sitaru, Dreptul comerf ului
internaf ional, Tratat, partea speciald, Ed. Universul Juridic, Bucures ti, 2008, pag. 413-416.
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Fac parte, din domeniul de aplicare, si transportul efectuat de transportatorii succesivi,
transportul combinat si transportul indeplinit de un transportator de fapt. Sunt exceptate
transporturtile de expeditii postale.

Conventia limiteaza vointa partilor, clauzele continute in contractul de transport si
intelegerile speciale aplicate Tnainte de producerea daunei, prin care partile se abat de la regulile
Conventiel, stabilind ca legea aplicabila sau regulile referitoare la jurisdictie, sunt nule si neavenite.
Transportatorul poate sa stabileasca conditii care nu contravin Conventiei.

Scrisoarea de transport aerian

Contractul de transport aerian internat ional de marfuri este un contract consensual, acesta
luaand nas tere prin simplul acord de voint a al part ilor, fara remiterea marfii S i fara a fi necesara
forma scrisa ad validitatem. Lipsa scrisorii de transport aerian, prevazuta la art. 4 nu afecteaza insa
existent a S i valabilitatea contractului de transport care ramane supus regulilor Convent iei. in
lipsa scrisorii de trasurd, expeditorul poate solicita o chitant a de primire a marfii, cu aceias i fort a
probatorie ca s i a scrisorii de transport aerian.

Convent ia de la Montreal nu cuprinde o enumerare a ment iunilor pe care scrisoarea de
trasura aeriana sau, in lipsa, chitant a de primire a marfii, trebuie sa le cont ina. Totus i, conform
art. 5 documentul de transport trebuie sa cuprinda:

— indicarea punctelor de plecare s i de destinat ie;

—in cazul in care punctele de plecare S i de destinat ie sunt situate pe teriotriul aceluias stat
parte, indicarea cel put in a unui punct de escala pe teritoriul unui alt stat;

— indicarea greutat ii expedit iei.

In afara acestor ment iuni, prevazute expres la art. 5, documentele de transport pot si mai
cont ina indicat ii referitoare la: dimensiunile s i ambalajul marfii sau la numarul de colete S i de
asemenea cu privire la cantitatea, volumul s i starea marfii.

Scrisoarea de transport aerian se intomeS te in 3 exemplare: primul poartd ment iunea
»pentru transportator” S i este semnat de expeditor; al doilea poartd ment iunea ,,pentru destinatar”
S i este semnat atat de expeditor, cat S i de transportator; al treilea este semnat de transportator S i
este inmanat expeditorului dupa acceptarea marfii.

Obligatiile expeditorului

a) obligatia de predare a marfii;
b) obligatia de furnizare a informatiilor si documentelor necesare indeplinirii formalitatilor
cerute de autoritati;
C) obligatia de plata a pretului de transport.
Obligatiile transportatorului
a) obligatia dea transporta marfa in termenul prevazut in contract;
b) obligatia de indeplinire a formalitatilor cerute de autoritati;
C) obligatia de conservare a marfii,
d) obligatia de livrare a marfii.
Obligatiile destinatarului
a) plata pretului de transport, in cazul in care nu este achitat de expeditor;
b) suportarea costurilor aferente transportului.

Raspunderea transportatorului (caraus ului)

Transportatorul este raspunzator pentru distrugerea, pierderea sau pentru orice daune
provocate bagajelor sau marfurilor.

Transportatorul este raspunzator pentru pierderile provocate de intarzierea in transportul
aerian al pasagerilor, bagajelor sau marfurilor.
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Transportatorul nu este raspunzator in cazul in care probeaza ca el S i agent ii sai au luat
toate masurile necesare sa evite pierderea ori ca a fost imposibil pentru el S i pentru agent ii sai sa
1a asemenea masuri.

Potrivit Convent iei, daca transportatorul probeaza cd pierderea a fost provocatd din
neglijent a sau culpa unei persoane, instant a poate sa exonereze transportatorul in tot sau in parte
de raspunderea sa.

6. Contractul internat ional de transport multimodal de mérfuri

Sediul materiei il reprezintda Convent ia Nat iunilor Unite cu privire la transportul
multimodal internat ional de marfuri adoptata la Geneva la 24 mai 1980.

Transportul multimodal este transportul de marfuri efectuat cu, cel putin, doua moduri
de transport diferite, in temeiul unui contract de transport multimodal, pornind de la un loc
situat in statul unde marfurile sunt preluate de catre antreprenorul de transport
multimodal pana la locul desemnat pentru livrare intr-un stat diferit’.

Contractul de transport multimodal este contractul in baza caruia un antreprenor de
transport multimodal se obliga, in schimbul plat ii unui navlu, sa execute sau sa faca sa se
execute un transport multimodal.

Contractul de transport multimodal se incheie intre expeditor Si antreprenorul de
transport multimodal care act ioneaza in numele s i pe contul sau, asumandu-S i raspunderea
executarii contractului.

Un contract de transport multimodal va fi supus reglementarii Convent iei de la
Geneva, daca locul de preluare a marfii de catre antreprenorul de transport sau locul de
predare a marfii de catre acesta, stabilite conform acordului partilor, sunt situate intr-un stat
parte la Conventie.

Antreprenorul de transport multimodal este obligat sa livreze marfa preluatda de
la expeditor la locul stabilit s i destinatarului indicat in contract. El poarta raspundere pentru
prejudiciul ce rezulta din pierderea sau avarierea marfii, precum S i din intarzierea in
livrare.

Precizand condit iile in care marfa se poate considera pierduta, avariatd sau se
poate vorbi de intdrziere 1in livrare, Convent ia stabileste si limitele minime ale
raspunderii antreprenorului, prevazand ca partile contractante pot stabili s i limite mai
ridicate ale acesteia.

Raspunderea part ilor

Expeditorul este obligat sa garanteze antreprenorului de transport multimodal exactitatea
tuturor particularitat ilor privind natura generald a marfurilor, numarul, greutatea, volumul § i
cantitatea, semnele dinstinctive, s i cand e cazul, caracterul periculos al marfurilor.

Expeditorul trebuie sa-1 despagubeascd pe operatorul de transport multimodal pentru
pierderea rezultatad din inexactitatea ori imprecizia datelor referitoare la marfuri predate spre
transport.

Antreprenorul de transport multimodal este raspunzator pentru pierderi sau daune
provocate marfurilor in perioada de la preluarea pana la livrarea acestora, aS a cum aceasta
perioada este definita In contract.

De asemenea, este raspunzator pentru livrarea cu intarziere a marfurilor, cand termenele
de livrare stipulate In contract nu au fost respectate sau In lipsa unor asemenea prevederi

" Ibidem, pag. 477 s i urm.
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contractuale, dacd marfurile nu au fost livrate intr-un timp rezonabil cerut, avand in vedere
circumstant ele concrete.

Condit iile in care antreprenorul de transport multimodal poate beneficia de o limitare a
raspunderii sale sunt similare celor stipulate pentru transportatori in celelalte contracte de
transport.

In sistemul de transport multimodal, rolul antreprenorului de transport multimodal este
similar celui ce revine transportatorului (caraus ului) in celelalte contracte de transport.

TEMA IX. CONTRACTELE DE INTERMEDIERE iN DREPTUL COMERT ULUI
INTERNAT IONAL

1. Contractul internat ional de mandat comercial

Nof iunea s caracterele juridice ale contractului internag ional de mandat comercial

Contractul international de mandat comercial este in primul rand un contract de
intermediere. Acest tip de contract a aparut datoritd faptului cd, complexitatea si frecvent a
tranzact iilor internat ionale, precum s i aria geografica intinsa in care se deruleaza, au determinat
folosirea unor intermediari (peroane fizice sau juridice), pentru a grabi, a facilita Si realiza
contractele in condit ii mai eficiente.

Not iunea de intermediere reprezintd o activitate depusad de cdtre o alta persoana decat cea a
titularului interesului, interpunandu-se intre titular s i tert i’*.

Astfel operat iunile de intermediere au fost efectuate la inceput prin mandatul din dreptul
civil, care a fost adaptat, treptat necesitat ilor relat iilor comerciale, devenind cu timpul, unul din
instrumentele juridice in masura sa inlesneasca desfas urarea operat iunilor comerciale, ce au
devenit mai complexe, in special pe plan internat ional.

Contractul de mandat comercial 1S are originea in dreptul roman. Conform art. 1030 Cod
Civil al R. Moldova, ,,prin contractul de mandat o parte (mandant) imputerniceS te cealalta parte
(mandatar) de a o reprezenta la incheierea de acte juridic, iar acesta prin acceptarea mandatului, se
obliga sa act ioneze In numele S i pe contul mandantului.”

Caracterele juridice ale contractului internat ional de mandat comercial sunt:

a) reprezentarea, in cazul mandatului comercial reprezentarea acestuia se face in functie de
natura acestuia s i nu de esenta lui;
b) mandatul comercial este in toate cazurile, un contract cu titlu oneros, mandatarul fiind

™ Referitor la not iunea de intermediere a se vedea Dragos -Alexandru Sitaru, Claudiu-Paul Buglea, S erban-
Alexandru Stanescu, Dreptul comerf ului internaf ional, Tratat, Partea speciald, Ed. Universul Juridic, Bucures ti,

2008, pag. 305-306, inclusiv bibliografia acolo citata.
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renumerat printr-o suma ferma sau forfetara, ori sub forma unui procent calculate la cifra de afaceri.
Mandatul comercial fiind cu titlu oneros, nu poate fi revocat in mod unilateral.

¢) mandatul comercial are caracter conventional, part ile fiind in masura sa stabileasca limitele
lui;

d) revocarea acestui mandat se poate face numai pentru motive temeinice;

e) este contract intuitu personae.

Cadrul legal aplicabil

Convent ia de la Geneva privind intermedierea din 17 februarie 1983 elaborata sub
auspiciile  UNIDROIT, Convent ia asupra legii aplicabile contractelor de intermediere S i
reprezentare, adoptata la 16 iunie 1977 sub egida Conferint ei de drept internat ional privat de la
Haga. R. Moldova nu este parte la aceste convent ii. De asemenea, pot fi aplicate s i Principiile
UNIDROIT privind contractele comerciale internat ionale.

Forma contractului interna# ional de mandat comercial

Contractul internat ional de mandat se incheie prin simplul acord de voint a al partilor (solo
consensus), avand de regula un caracter consensual.

Mandatul se exteriorizeaza de obicei printr-un inscris numit procurd. Procura are o dubla
semnificat ie:

— in primul rand procura reprezinta operat iunea juridica numita negotium, prin care 0 persoana
imputernices te o alta persoana (mandatar, procurator) sa incheie acte juridice in numele S i pe
seama ei. De aici putem trage concluzia ca procura este un act juridic unilateral care urmeaza a fi
acceptat de catre mandatar prin executarea imputernicirii;

—1in al doilea rand, procura reprezinta mijlocul juridic numit instrumentum, prin care se
dovedes te existent a, sau mai bine spus cont inutul mandatului, categoriile de acte juridice care
vor fi incheiate dar s i limitele puterilor conferite mandatarului.

Procura poate fi realizatd sub doua forme: fie ca un inscris sub semnaturd privata, fie sub
forma inscrisului autentic. Trebuie precizat faptul ca aceastd forma autenticd a procurii este
necesard ori de cate ori actul juridic pe care-1 va incheia mandatarul cu tert a persoana este intocmit
in forma autentica.

In situatia in care mandatul este bilateral, adica exista obligat ii de ambele part i S i cu titlu
oneros, este necesar sd se intocmeasca un contract de mandat in care se vor stipula obligat iile
ambelor part i, urmand sa fie semnat de acestea.

Efectele contractului

Drepturile si obligat iile part ilor

Drepturile mandatarului

a) sa primeasca comisionul stabilit de contract;

b) sa primeasca toate despagubirile care constau din cheltuielile suportate pentru indeplinirea
actiunilor ce au constituit obiectul contractului.

Obligaf iile mandatarului

a) Mandatarul este obligat sa execute mandatul in conformitate cu imputernicirea data
S i cu instruct iunile mandantului, indepartandu-se de la ele sau depas indu-le numai
daca nu poate obt ine indicat ii suplimentare in timp util S i daca aceasta depas ire este
in interesul mandantului;

b) Mandatarul trebuie sa execute personal mandatul incredint at, cu except ia cazului
cand prin contract s-a prevazut posibilitatea substituirii mandatarului cu o alta persoana;

c) Mandatarul este obligat sa informezetert ul cu care incheie contractul despre
imputernicirea in temeiul careia act ioneaza.

Drepturile mandantului
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a) de a cere de la mandatar un raport privind actiunile savarsite;
b) de a cere transmiterea a tot ceea ce a primit mandatarul in urma executarii obligatiilor sale.
Obligat iile mandantului

a) Mandantul este obligat sa puna la dispozit ia mandatarului mijloacele necesare
pentru executarea mandatului.  Astfel, mandantul trebuie sa pund la dispozit ia
mandatarului toate informatiile s i documentat iile det inute de el, care ar fi utile
mandatarului  pentru indepltnlrea imputernicirii sale. Daca pentru  executarea
mandatului sunt necesare unele cheltuieli, mandantul trebuie sa avanseze sumele de bani
in cauza, neputandu-le lasa pe seama mandatarului;

b) Mandantul are obligat ia sa plateasca mandatarului remunerat ia datorata
pentru executarea mandatului. Remunerat ia datorata este prevazuta in contract;

¢) Mandantul este obligat sa restituie cheltuielile efectuate de mandatar pentru
executarea mandatului.

2. Contractul internat ional de comision

No# iunea contractului internaf ional de comision

Contractul de comision este contractul prin care o parte, numitd comisionar, se
obliga fat a de cealalta parte, numita comitent, sa incheie acte juridice in nume propriu,
dar in contul comitentului, in schimbul unei remunerat ii, calculatd procentual la
cifra de afaceri s i numita comision.

Caracteristic contractului de comision este, inainte de toate, faptul ca, spre deosebire de
mandatar, comisionarul incheie acte juridice cu tert ul din nume propriu, dar in contul
comitentului, care nu este cunoscut tert ului ca, de altfel, nici relat ia de intermediere dintre
comitents i comisionar.

Caracterele juridice

Contractul de comision este un contract sinalagmatic, consensual, cu titlu oneros S i
nu poate fi revocat pe cale unilaterala.

Comitentul trebuie sa aiba capacitate comerciala, deoarece comisionarul incheie acte de
comert cu tert ul din imputernicirea sa S i pe contul sau, act ionand fat a de tert in nume
propriu, comisionarul este un comerciant s i trebuie sa justifice capacitatea necesara
incheierii de acte de comert . De regula, comisionarul 1S i face o profesie din operat iile de
intermediere, adesea foarte rentabile prin comisionul pe care il produc.

Efectele contractului

Drepturile si obligat iile parft ilor

Obligatiile comitentului:

— intocmirea cererilor de ofertad sau aratarea indicilor pentru intocmirea ei;

— punerea la dispozitia comisionarului a documentatiei marfa sau serviciile, certificate de

calitate, tehnica etc.;

— indicatia conditiilor dorite de comercializare a marfii;

— pronuntarea asupra proiectului de contract elaborate de comisionar;

— participarea la solutionarea reclamatiilor parvenite de la participanti;

— sa achite comisionul stabilit.
Obligatiile comisionarului

— sd intocmeascd cererea de ofertd sau proiectul viiorului contract si sd le transmitd
comitentului spre aprobare;

— sd negocieze si s semneze in nume propriu contractul de vanzare cumparare de marfuri sau
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prestatiile de servicii;
— sa obtina in cazurile necesare licente, permise si alte invoiri, sd efectueze procedura vamala,
sd asigure marfa;
— sa intocmeasca documentele necesare pentru ca comitentul sa incaseze suma necesara;
— sd fie ca parte in cazurile necesare pentru solutionarea litigiilor.
Drepturile comitentului
sd examineze cererile de oferta;

s avizeze proiectul de contract;

sa Tnainteze reclamatiile necesare fatd de expeditor;
Drepturile comisionarului
sd negocieze si sa incheie contract de cumparare a marfurilor sau serviciilor;
sa prezinte pentru aviz proiectul acestui contract;
— sd asigure marfa;

sa transmita instructiunile de vamuire comitentului;

sd acorde asistentd comitentului pentru solutionarea reclamatiilor si apararea intereselor.
3. Contractul internat ional de curtaj

No# iunea contractului internaf ional de curtaj

Contractul international de curtaj este contractul prin care o persoana, numita curtier,
se obligd ca in schimbul unei sume de bani, numita curtaj, sa procure celeilalte part i,
numita client, un contractant.

Curtierul este, intotdeauna, un comerciant independent, care act ioneaza in nume
propriu S i al carui comert constd din intermedierea ce 0 executa cu titlu de profesie. Rolul
curtierului este de a pune in legatura pe client cu un partener comercial, scopul fiind incheierea
unui contract™.

Curtierul 1inlesneste  afaceri fara a interveni in contract Si nu poarta nici o
raspundere referitor la executarea sau neexecutarea contractului a carui incheiere a
intermediat-o.

Pentru serviciile acordate clientului, curtierul primeste o indemnizat ie  numita
curtaj. Conform practicii  comerciale, curtajul se datoreaza, 1in principiu, din momentul
incheierii contractului respectiv.

In practica comerciald internat ionala, in  majoritatea cazurilor, curtierul
dobandes te dreptul de a fi remunerat numai prin incheierea contractului 1intre client s i
tert , chiar daca acesta nu a fost executat.

Imprejurarea ca clientul s i curtierul au sediul in state diferite confera contractului de
curtaj caracter internat ional.

In cazul contractului internat ional de curtaj, capacitatea clientului s i a curtierului
este guvernata de lex personalis sau legea nat ionala. Fondul s i efectele acestui contract cad
sub incident a legii determinate de part i potrivit principiului lex voluntatis.

Caracterele juridice:

— este un contract nenumit;
— este un contract sinalagmatic, intrucat incheierea sa creeaza obligatii reciproce in sarcina
ambelor parti: curtierul are obligatia de a gasi pentru client un contractant, iar clientul are obligatia

" Lilia Gribincea, Dreptul comer ¢ ului internat ional, Ed. ,RECLAMA” S.A., Chis indu, 1999, pag. 285;
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de a plati remuneratia stabilitd numai In cazul In care curtierul si-a indeplinit obligatia; rezultd ca
aceastd obligatie este afectata de o conditie suspensiva, ea neexistand pana in momentul gésirii unui
contractant; asadar drepturile si obligatiile pe care le creeaza contractul de curtaj sunt conditionale;

— este cu titlu oneros; Intrucat afacerile comerciale nu sunt gratuite, se prezuma caracterul
oneros al contractului; astfel, daca partile nu stabilit remuneratia, acesta se datoreaza, iar cuantumul
sau va fi stabilit de cétre instanta prin analizarea activitatatii curtierului;

— este un contract comutativ, intrucat din chiar mometul incheierii partile cunosc existenta si
intinderea obligatiilor.

Efectele contractului

Drepturile si obligat iile part ilor

Contractul internat ional de curtaj da nas tere la drepturi S i obligat ii in sarcina part ilor.
Curtierul are mai multe drepturi, cele mai importante fiind dreptul la remunerat ie pentru actvitatea
desfas urata S i dreptul la restituirea contravalorii cheltuielilor facute, daca acest lucru a fost
prevazut in contract.

Obligatiile curtierului

Principala obligatie a curtierului este de a gasi pentru client un contractant in vederea incheierii
unui contract; aceasta obligatie este de rezultat, iar nu de diligenta, intrucat gasirea unui contractant este
de esenta contractului de curtaj. Numai obtinerea acestui rezultat face sa se nasca dreptul curtierului la
remuneratie, respectiv obligatia clientului de a plati aceastd remuneratie.

Curtierului 11 revin anumite obligatii care rezultd din exercitarea cu caracter profesional a
atributiilor sale; in indeplinirea acestor obligatii curtierul trebuie sd se comporte cu buna credinta si sa
depuna diligenta unui bonus pater familias.

Astfel, curtierul are urmatoarele obligatii:

— de a garanta identitatea celor doud parti contractante;

— de a da informatii exacte cu privire la operatiunea ce constituie obiectul contractului;

— de a nu divulga informatii cu privire la clientul sau;

—de a fi impartial, adica de a fi nepartinitor, aducand la cunostinta contractantilor toate
amdnuntele care pot influenta incheierea contractului.

Drepturile clientului

— dreptul la garantarea identitat ii part ilor contractante;

— dreptul la informat ii exacte cu privire operat iunea ce constituie obiectul contractului;

— de a nu-i fi divulgate informat iile referitoare la el;

— de a cere curtierului sa fie impart ial, adica sd ceara curtierului sa aduca la cunos tint a
contractant ilor toate detaliile care pot influent a incheierea contractului;

Obligatiile clientului

Clientul are urmatoarele obligatii:

— sd plateasca catre curtier remuneratia stabilitd; daca prin contract nu s-a prevazut nici o clauza
referitoare la remuneratia acordata curtierului, acesta se datoreaza plecind de la caracterul oneros al
contractului, iar cuantumul sau va fi stabilit de catre instantd prin raportare la activitatea efectiva
realizata de catre curtier.

— sa restituie curtierului contravaloarea cheltuielilor facute, insd numai daca acest lucru a fost
prevazut in contract; in lipsa unei astfel de clauze toate cheltuielile sunt suportate de catre curtier.

4. Contractul internat ional de agent
No# iunea contractului internaf ional de agent
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Contractul de agent (agency) este contractul incheiat de catre 0 parte, numita agent, care
se obliga, in schimbul unui comision, sa trateze afaceri in numele S i pe seama altei part i,
numita principal.

Agentul comercial este intermediarul care, cu titlu de profesie obis nuitd, negociaza
S iincheie vanzari, cumpdrari, Iinchirieri, prestari de servicii in numele Si pe contul
producatorlior sau comerciant ilor’®.

Pentru serviciile de interrnediere, agentul este platit printr-o suma procentuala,
calculata la cifra de afaceri, realizata in contul reprezentatului.

Caracterele juridice

Contractul internat ional de agent este un contract sinalagmatic, consensual Si cu
titlu oneros.

Contractul de agent se incheie, de regula, in forma scrisa Si pentru o
perioada determinata. Daca contractul a fost incheiat pe o durata nedeterminata, oricare dintre
part i1l poate denunt a in scris.

Efectele contractului

Drepturile si obligat iile parft ilor

Drepturile Agentului

a) dreptul la respectarea exclusivitat ii contractului;

b) dreptul la plata comisionului;

c) dreptul de a primi informat ii de la principal;

Obligaft iile Agentului

a) Obligat ia de a promova vanzarea marfurilor principalului, prin obt inerea de oferte S i
negocierea contractelor, potrivit instruct iunilor primite de la acesta s i cu diligent a specifica unui
comerciant;

b) Obligat ia de neconcurent &;

c) Obligat ia de a organiza promovarea vanzarilor;

d) Obligat ia de a asigura un volum minim de vanzari;

e) Obligat ia de a-1 informa pe principal;

f) Obligat ia de a verifica solvabilitatea tert ilor ale caror oferte le transmite principalului;

g) Obligat ia de a utiliza numele comercial al principalului, marcile s i alte simboluri ale
acestuia exclusiv in scopul executarii contractului de agent ie

Drepturile Principalului

a) de a fi informat de catre agent;

b) de a cere date privind solvabilitatea tert ilor ale caror oferte le primes te;
C) de a solicita promovarea vanzarilor de catre agent;

d) de a solicita asigurarea unui volum minim de vanzari de catre agent.

Obligaf£ iile Principalului

a) Obligat ia de a respecta exclusivitatea acordata agentului;
b) Obligat ia de al informa pe agent;
c) Obligat ia de plata a comisionului cuvenit agentului.

5. Contractul internat ional de consignat ie
No¢# iunea contractului de consignat ie

Contractul de consignat ie este un contract in baza cadruia 0 persoand numita
consignant, incredint eaza altei persoane, numitd consignatar, anumite bunuri mobile

" Ibidem, pag. 286.
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pentru a fi vandute la un anumit pret , intr-un termen determinat, platindu-i pentru aceasta
activitate o suma stabilita sub forma de cota procentuala din pret ul vanzarii, numita
comision.

Consignat ia se analizeaza ca 0 specie a contractului de comision, unde
consignantul, prin analogie, detine pozitia de comitent, iar consignatarul pe cea a unui
comisionar. Spre deosebire, insd, de acesta, consignatarul are atribut ii mai limitate, in
sensul ca incheie numai acte de vanzare, nu S i de cumparare. Pe de alta parte, el is i asuma o
serie de obligat ii, decurgand din faptul ca devine si depozitar al marfurilor pe care se
angajeaza si le desfaci propriilor sai client i”’.

Vinderea bunurilor se face la un pret stabilit anticipat de consignant.

Consignantul trebuie sa aiba capacitatea de a incheia acte de comert , deoarece
actele juridice de vanzare se incheie pe seama sa. Consignatarul trebuie sa aiba capacitate
deplina de exercit iu, deoarece el incheie contractele in nume propriu. De regula, consignatarul
este un comerciant, care incheie asemenea acte juridice cu caracter profesional.

Caractere juridice

Contractul de consignat ie este un contract sinalagmatic, consensual s i cutitlu oneros.

Efectele contractului

Drepturile si obligat iile parft ilor

Drepturile Consignantului

—sa solicite consignatarului luarea masurilor necesare pentru pastrarea S i Cconservarea
marfurilor;

— sa solicite returnarea bunului incredint at in consignat ie, cand nu a fost vandut in termenul
cuvenit;

— sd solicite prezentarea unui raport de catre consignatar privind indeplinirea contractului;

Obligat iile Consignantului

— sa predea consignatarului marfurile la termenele de livrare s i in conditiile convenite. El
raspunde pentru cantitatea s icalitatea produselor;

— sa plateasca remunerat ia cuvenita consignatarului;

—sa restituie cheltuielile facute de consignatar in legatura in legatura cu indeplinirea
sarcinilor primite.

Drepturile Consignatarului

— de ai fi prezentate marfurile in termenele S i condit iile convenite;
— dreptul la remunerat ia cuvenita;
— dreptul la restituirea cheltuielilor legate de executarea contractului.
Obligaf iile Consignatarului
— sa ia masurile necesare pentru pastrarea S i conservareamarfurilor primite;
— sa execute mandatul dat de consignant;
— sa prezinte raport consignantului asupra indeplinirii mandatului sau.

Consignatarul  este  obligat sa restituie consignantului  bunul incredint at in
consignat ie, daci acesta nu a fast vandut in termenul convenit. In caz de faliment
(insolvabilitate) al consignatarului, consignantul va putea revendica bunurile incredint ate sau
pret ul lor neachitat.

6. Contracte comerciale cu funct ii apropiate de intermediere.

™ Idem, pag. 289.
94



Contractul international de concesiune comerciala

Nof iune Si trasdturi specifice

Contractul de concesiune comercialda exclusiva este contractul prin care un comerciant
independent, numit concesionar, obt ine dreptul de a fi aprovizionat cu anumite marfuri ale
unui producator, denumit concedent, pe care le comercializeaza in nume s i in cont propriu’.

Trasaturile specifice ale contractului de concesiune comerciala sunt:

a) Concesiunea are ca obiect marfuri determinate, pe care concedentul se obliga sa le
vanda numai concesionarului, care activeaza pe un teritoriu determinat prin contract.
Concesionarul 1s i asuma obligat ia sa comercializeze marfurile respective pe raza teritoriului
stabilit in contract s isa nu cumpere marfuri similare de la un alt producator;

b) Concesionarul 1s e desfas oara activitatea in calitate de comerciant independent, in
nume S i pe cont propriu, cumparand marfurile s i revanzandu-le clientelei locale pe care
trebuie sa s i-o formeze;

c) Profitul concesionarului  se obt ine din diferent a de pret dintre cel de
cumparare S i cel de vanzare s i incasarea unui comision, asa cum se practica Si in cadrul
altor forme de intermediere;

d) In practica comerciald durata contractului de concesiune este scurti, de obicei, un an,
s i1in funct ie de rezultate poate fireinnoit.

Caractere juridice

Contractul de concesiune exclusiva este un contract bilateral, consensual, intuitu personae,
comutativ S i cu titlu oneros. Acest contract prezinta un caracter complex datoritad structurii sale ce
cuprinde elemente de la alte operat iuni juridice.

Contractul de concesiune exclusiva cuprinde unele elemente ale operat iunilor de vanzare
S i intermediere. Prin acest contract sunt reunite doud operat iuni de vanzare-cumpdrare intr-0
anumita succesiune. Concesionarul are o dubla calitate de cumparator S i revanzator lucrand in
nume S i pe cont propriu.

Efectele contractului

Drepturile si obligat iile part ilor

Drepturile concedentului

a) de a primi pret ul;

b) de a solicita promovarea vanzarilor in zona teritoriala respectiva,

c) de a solicita realizarea gestiunii comerciale.

Obligat iile concedentului

a) sa livreze marfurile catre concesionar;

b) si acorde concesionarului o exclusivitate de vanzare;

C) sarespecte exclusivitatea teritoriala a concesionarului.

Concedentul are indatorirea de a livra concesionarului marfurile care formeaza obiectul
contractului, cu except ia rezervelor privind unele vanzari directe anumitor client 1. Potrivit clauzei
de exclusivitate, concedentul se obligd sa vanda produsele sale numai concesionarului in zona
teritoriala determinata. El trebuie sa asigure o aprovizionare ritmica, precum S i condit ii de credit
avantajoase. Datorita integrarii concesionarului, concedentul este t inut sa respecte S i sa ment ina
exclusivitatea teritoriald acordata, sa-i retransmita comenzile primite de la client i, sa-i permita
folosirea marcii sale de fabrica S i sa-1 informeze asupra posibilitat ilor sale de livrare.

Drepturile concesionarului

a) de la livrarea marfurilor de catre concedent;

b) dreptul la exclusivitate de vanzare;

"8 |dem, pag. 291.
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c) dreptul de a solicita respectarea exclusivitat ii teritoriale de catre concedent.

Obligaf iile concesionarului

a) de a primi marfurile livrate de concedent;

b) de a plati pret ul;

€) de a promova vanzarile in zona teritoriald convenita;
d) de arealiza gestiunea comerciala.

Concesionarul trebuie sa comercializeze marfurile stabilite In contract. Pentru realizarea
unei concesiuni eficiente, concesionarul este t inut sa cumpere o anumita cantitate de marfuri intr-0
perioada de timp determinata. Clauza de exclusivitate poate fi dubla, concesionarul se obliga sa
cumpere S i sd revanda marfurile concedate, fard a face acte de concurent & prin vanzarea de
produse similare ale altor producétori.

Contractul international de franchising

No# iune si caractere juridice

Contractul de franchising este operat iunea prin care o persoana, franchisor,
acorda unei alte persoane, franchisee, dreptul de a produce s i/sau comercializa anumite
marfuri sau de a presta anumite servicii, utilizind numele comercial S i marca franchisor-ului,
precum S i dreptul de a beneficia de asistent a din partea acestuia din urma, in schimbul unei
remunerat ii, numita redevent a.

Contractul de franchising este un contract Dbilateral, consensual, intuitu
personae, comutativs i cu titlu oneros. Acesta se caracterizeaza prin urmatoarele trasaturi’®:

— colaborarea continua dintre part i pe toata durata contractului;
— partenerii nu se afla in raporturi de subordonare; activitatea franchisee-ului se
desfasoara in mod independent, pentru el s iin contul sau:
— folosirea numelui comercial s i a marcii franchisor-ului pentru marfurile produse si
comercializate sau serviciile prestate;
— plata unei remunerat ii de catre franchisor.
Efectele contractului
Drepturile si obligaft iile part ilor
Drepturile Franchisor-ului
a) dreptul la redevent &;
b) dreptul de control privind respectarea stricta a metodelor, tehnicilor de comercializare
sau de prestare de servicii S i privitor la calitatea publicitat ii efectuata pe plan local;
c) dreptul la incasarea penalizarilor, in caz de nerealizare a unei anumite cifre de afaceri de catre
franchisee ;
d) dreptul de a stabili politici s i reguli pentru franchisee.
Obligatiile Franchisor-uluisunt:
a) sa puna la dispozitia franchisee-ului o marca de fabrica, de comert sau de servicii,
dupa caz;
b) sa puna la dispozit ia franchisee-ului licent a s i know-how-ul, sau a unui proces deja
existent de fabricat ie s i de distribut ie:
c) sa acorde partenerului asistent a tehnica 1in domeniile pregatirii profesionale,
instalarii, conducerii etc.;
d)sa se ocupe de publicitatea produsului sau serviciului respectiv, scutind pe
franchisee de cheltuieli de publicitate;

™ Dragos -Alexandru Sitaru, Claudiu-Paul Buglea, S erban-Alexandru Stinescu, Dreptul comerf ului
internaf ional, Tratat, Partea speciala, Ed. Universul Juridic, Bucures ti, 2008, pag. 329-331.
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e) sa stabileasca s i sa asigure sortimentul marfurilor sau serviclilor, sa asigure

aprovizionarearitmica, constituirea stocurilor, completarea colect iilor, modelelor:
Drepturile Franchisee-ului

a) de ai fi puse la dispozit ie licent a s i know-how-ul sau a unui proces deja existent de
fabricat ie s i de distribut ie;

b) dreptul la asistent a tehnica in domeniile pregatirii profesionale, instalarii, conducerii etc.;

c) de ai fi puse la dispozit ic marca de fabrica, de comert sau de servicii, dupa caz.

Obligaf iile Franchisee-ului

a) obligat ia de plata a redevent ei catre franchisor;

b) sa se conformeze unor politici s i unor reguli stabilite de franchiser, renunt and, intr-o
anumita masura, la independent a sa;

c)sa desfaca produsele sau sa presteze serviciile in cauza, cu respectarea stricta a
condit iilor contractuale;

d) sa respecte zona teritoriala in care activeaza, potrivit contractului;

e) sa investeasca mijloacele materiale s i banesti pentru a putea pune in aplicare
formula de lucru a franchiser-ului;

f) sa acorde dreptul de control franchiser-ului, privind respectarea stricti a metodelor,
tehnicilor de comercializare sau de prestare de servicii S i privitor la calitatea publicitat ii
efectuata pe plan local;

g) sa realizeze o anumita cifra de afaceri, in caz contrar suportand unele penalizari.
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TEMA X. CONTRACTE MODERNE S| COMPLEXE

1. Contractul internat ional de leasing

No# iune si caractere juridice

Contractul de leasing reprezinta operatiunea prin care o parte, numita finantator, cumpara un
bun de la o altd persoand, numitd furnizor, pentru a-1 inchiria unei persoane, denumita utilizator.

La nivel internat ional cea mai larga intrebuint are o are leasing-ul financiar. Important a
leasing-ului financiar in relat iile comerciale internat ionale a determinat UNIDROIT sa
promoveze necesitatea unei reglementéri uniforme a leasingul-ui financiar internat ional. Aceste
act iuni ale UNIDROIT au dus la incheierea Convent iei de la Ottawa din 1988 privind leasing-ul
fianciar internat ional. R. Moldova nu este parte la aceasta convent ie.

Contractul de leasing are caracter bilateral, sinalagmatic, oneros, consensual, intuitu
personae, de adeziune. In privint a caracterului bilateral sau multilateral al contractului de leasing,
in literatura de specialitate parerile sunt impart ite. Conform legii R. Moldova nr. 59 din
28.04.2005 cu privire la leasing, sunt 3 part i ale contractului de leasing, deci are caracter
multilateral.

Operat iunile componente ale leasing-ului

Contractul de leasing implicad mai multe operatiuni. Contractul de vanzare-cumparare — se
incheie 1intre vanzator-furnizor, si cumpdrator-finantator. Din momentul in care vénzarea-
cumpadrarea s-a incheiat, vanzatorul ramane raspunzator pentru evictiunea si viciile bunului, dreptul
la actiune fiind la dispozitia utilizatorului®.

Contractul de locatie — intre finantator si utilizator este supus regulilor dreptului comun. In
general, contractul de locatie este precedat de o promisiune sinalagmatica de locatie. Riscurile
pierderii bunului, chiar pentru caz fortuit, in perioada Iinchirierii acestuia, sunt In sarcina
utilizatorului care trebuie sa asigure bunul si sa plateasca primele de asigurare.

8 Dumitru Mazilu, Dreptul comert ului internaf ional, partea speciald, Ed. Lumina Lex, Bucures ti, 2000,
pag. 298-299.
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Promisiunea unilaterald de vanzare — intre finantator si utilizator la inceputul contractului de
leasing. In conformitate cu aceastd promisiune, la incetarea contractului, utilizatorul poate opta fie
pentru restituirea bunului finantatorului, fie pentru reinnoirea locatiei, fie pentru cumpararea
bunului la un pret din care se deduc ratele platite pe timpul locatiei.

Formele de leasing®

In raport de partile contractante, contractul de leasing este leasing direct si leasing indirect.
Leasingul direct presupune incheierea nemijlocitd a contractului intre furnizor si utilizator.
Leasingul indirect se realizeaza prin societati specializate.

In raport de bunul ce constituie obiectul contractului este leasing mobiliar si leasing
imobiliar. In activitatea de comert international este folosit numai leasing-ul mobiliar, care se refera
la echipamente industriale. Aceastd forma se caracterizeaza prin garantia datd utilizatorului ca va
putea utiliza echipamentul pe o duratd mai mare de un an si prin posibilitatea de a obtine un credit,
locatarul platind in rate lunare o suma care acopera costul bunului.

In functie de continutul ratelor:

— leasing financiar — in perioada de baza a locatiei se recupereaza intregul pret de cumparare al
obiectului. Perioada de baza, prevdzutd in contract, este mai scurtd decat durata de folosinta a
bunului. In aceasta perioada, partile nu pot rezilia unilateral contractul, iar riscurile sunt suportate
de catre utilizator;

— leasing functional — in perioada de baza a locatiei se recupereaza numai o parte din costul
obiectului. Riscurile sunt 1n sarcina finantatorului. Durata de valabilitate a contractului este redusa,
ratele sunt mai mari si riscurile revin finantatorului sau furnizorului. Finantatorul operatiunii este
producatorul sau distribuitorul bunului. Dupa expirarea perioadei de baza, partile au facultatea de a
prelungi durata inchirierii sau de a restitui bunul.

In functie de baza de calcul a ratelor: leasing net — cuprinde pretul net de vanzare si
beneficiul; leasing brut — cuprinde pretul net de vanzare, beneficiul si cheltuielile generate de
intretinere, reparatii §i servicii.

Avand in vedere particularitatile tehnice de realizare: renting — consta in inchirierea pe
termen scurt a unor mijloace de transport, utilaje si aparate; timesharing — consta in inchirierea de
utilaje concomitent la mai multi utilizatori. Prin folosirea utilajului inchiriat In mod concomitent de
catre mai multi utilizatori, ratele platite lunar vor fi mai reduse; master leasing — este o forma
speciala de leasing folosita de societat ile de transport pentru inchirierea containerelor pe termen
lung (term leasing) sau numai pentru o calatorie (trip leasing); lease back — operatiunea prin care
finantatorul cumpara bunul de la utilizator dupa care il lasa acestuia in locatie cu promisiunea de
revanzare la incetare locatiei. Contractul de lease back se incheie numai intre doua persoane,
finantatorul operatiunii si utilizatorul bunului. Proprietarul bunului are o dubla calitate, de furnizor
si utilizator. Obiectul contractului il formeaza bunurile imobile si mai rar bunurile mobile de mare
valoare, care servesc drept garantie. Lease back este un contract de vanzare combinat cu un contract
de locatiune, care permite o finantare pe termen lung, in conditii simple si avantajoase.

Efectele contractului

Drepturile si obligat iile parft ilor

Drepturile furnizorului

Furnizorul are in principal dreptul de a primi pret ul pentru bunul predat.

Obligaft iile furnizorului

Sa livreze bunul; sa asigure instalarea si asistenta tehnica necesara; sa garanteze pentru vicii
si evictiune.

Drepturile finan £ atorului

8 Ibidem, pag. 299-304.
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De a primi bunul, dreptul la instalarea s i asistent a tehnica necesara, dreptul la garant ie
contra viciilor s i evict iunii, dreptul la plata chiriei, la respectarea dreptului de proprietate, de a fi
informat de utilizator privind orice accident sau defect iune a bunului, de a verifica modul in care
este exploatat bunul, de a rezilia de plin drept contractul in cazul in care nu se plates te chiria.

Obligat iile finan# atorului

Sa plateasca pretul bunului; de a fixa durata locatiunii; de a vinde bunul la sfarsitul perioadei
utilizatorului; de a controla periodic starea bunului si modul de utilizare. Finantatorul poate vinde
bunul inchiriat, fiind 1nsa tinut sa garanteze pe utilizator ca noul proprietar va respecta contractul de
locatie si promisiunea de vanzare.

Drepturile utilizatorului

De a obt ine bunul de la furnizor, de a utiliza bunul.

Obligaft iile utilizatorului

Sa plateasca chiria; sa respecte dreptul de proprietate al finantatorului; de a asigura bunul; de
a informa pe finantator despre orice accident sau defectiune care il face inutilizabil.

Ratele de chirie se determina prin acordul partilor, in functie de durata vietii economice a
bunului. Elementele cu caracter general utilizate in calculul unei rate sunt pretul real de achizitie a
bunului, cotele de amortizare, ajutorul financiar acordat clientului, nivelul comisionului. De regula,
ratele de chirie se platesc lunar. Utilizatorului ii revin, de asemenea, si unele obligatii care reflecta
pozitia sa speciala in operatiunea de leasing. Astfel, utilizatorul trebuie sa obtina de la furnizor, la
data si locul indicat, bunul inchiriat de finantator; sa intretind si sa repare bunul inchiriat,
mentinadndu-1 in stare de functionare si folosindu-l potrivit destinatiei convenite si indicatiilor
tehnice; de a informa pe finantator despre orice accident sau intrerupere a functionarii utilajului; de
a asigura si raspunde pentru pierderea, furtul, distrugerea sau prejudiciul suferit de bunul inchiriat.

2. Contractul internat ional de factoring

Notiune Si trasaturi juridice

Contractul de factoring este operatiunea prin care o persoand, aderent, cedeaza dreptul
asupra creantelor sale comerciale unei alte persoane, factor, ce se obligd sd preia activitatea de
incasare, in schimbul unei remuneratii.

Marea diversitate dintre legislat iile nat ionale cu privire la transmiterea creant elor s i mai
cu seama formalitat ile cerute pentru a face opozabild cesiunea constituie inca un puternic obstacol
in calea dezvoltarii operat iilor de factoring, datoritd problemelor conflictuale care se nasc. Pentru a
inlatura asemenea obstacole in calea operat iilor internat ionale, practica S i-a creat unele uzant e
menite sa faciliteze operat iile de factoring, mai cu seama cat priveS te opozabilitatea cesiunii.
Uzant ele cu aplicabilitatea cea mai raspanditd sunt cuprinse in “Regulile generale privind
factoringul internat ional”, elaboratea de cea mai mare asociat ie de factori din lume, Factors
Chain International.

Sub auspiciile UNIDROIT, a fost incheiata la Ottawa in 1988, Convent ia privind
contractul internat ional de factoring, iar in 2001 la New York sub auspiiciile Adunarii generale a
ONU, Convent ia ONU privind cesiunea de creant a in comert ul internat ional. R. Moldova nu
este parte la nici una din convent ii.

Contractul de factoring implica trei persoane: aderentul, vanzator de bunuri sau furnizor de
servicii; factorul sau cesionarul creantelor, care este o intreprindere specializata; clientul,
cumparatorul marfii sau beneficiarul serviciilor.

In factoring-ul international, la operatiune participa un factor din tara exportatoare si un
factor din tara importatoare. Factorul la export cedeaza corespondentului sdu creantele pe care
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aderentul le are asupra importatorilor din strainatate, In mésura in care sunt acceptate in prealabil.
Factorul la import preia in proprietate creantele transmise si procedeaza la incasarea lor™.

Contractul de factoring este bilateral, consensual, cu titlu oneros si cu executare succesiva.

Factoring-ul este un contract de adeziune la clauzele impuse de factor, precum si intuitu
personae in ce priveste persoana aderentului. Tot contractul de factoring cuprinde si o clauza de
exclusivitate, aderentul cedand creantele clientului 1n totalitatea lor, integral sau global.

Contractul de factoring indeplineste un dublu rol. In primul rénd, factoring-ul este un
instrument de finantare pe termen scurt. Prin transmiterea creantelor sale unui factor, aderentul
incaseazd imediat valoarea facturilor cedate. El va beneficia de capitalul necesar pentru
desfasurarea activititii si de o crestere a cifrei de afaceri. In al doilea rand, factoring-ul este un
instrument de gestiune comerciald. Prin simplificarea activitatii contabile, aderentul tine numai
evidenta contului de factoring.

Particularitat ile contractului internaf ional de factoring

Operatiunea de factoring are elemente comune cu cesiunea de creanta si preluarea datoriei.
Tot astfel, factoring-ul prezinta asemanari cu imprumutul, mandatul comercial, operatiunea de
asigurare-credit®.

Factoring-ul este un contract original si complex, configurat de interconditionarea mai
multor operatiuni juridice. Ele formeaza un ansamblu unitar, care implica o reglementare specifica.

Contractul de factoring reprezinta o forma speciala de creditare pe termen scurt. Factoring-ul
presupune vanzarea unor bunuri sau prestari de servicii, o clienteld stabila, creante pe termen scurt
si creditul acordat de factor.

Transmiterea creantelor catre factor se realizeazd prin intermediul unei subrogari
conventionale. Prin simpla transmitere a facturilor, fara altd formalitate decat notificarea catre
debitor, factorul devine proprietarul creantelor. El dobandeste toate drepturile si garantiile aferente,
fara a avea o actiune 1n regres impotriva aderentului. Prin exceptie, in situatia inexistentei totale sau
partiale a creantei, factorul are o actiune in repetitiune a platii nedatorate.

Efectele contractului

Drepturile si obligat iile part ilor

Drepturile factorului

Factorul are urmatoarele drepturi: dreptul la comision, de ai fi transmise in proprietate
creant ele comerciale de cdtre aderent, de a revinde creant ele unui alt factor, dreptul de a intenta o
act iune in plata contra debitorului.

Obligaft iile factorului

Factorul are obligatia de a plati aderentului valoarea creantelor cedate. El achitd numai
creantele care au fost acceptate in prealabil, tindnd cont de garantiile care le prezintd. Daca facturile
nu sunt acceptate, factorul le poate prelua, dar cu titlu de mandatar, fiind un factoring fara
notificare. In raport de forma factoring-ului, plata creantelor se face inainte de scadenti, pe misura
cedarii facturilor sau la scadenta.

Pentru efectuarea platilor, facturile sau copiile lor legalizate se prezinta la perioadele
stabilite prin contract. Ele sunt insotite de un borderou, care cuprinde urmatoarele mentiuni:
facturile cedate, cu toate garantiile lor si documentele justificative; declaratia aderentului ca
transmite creantele in proprietatea factorului; cererea de plata a facturilor in schimbul unei chitante
subrogatorii.

8 Dumitru A. P. Florescu, Liviu-Narcis Pirvu, Contractele de comerf internat ional, edit ia a Il-a, Ed.
Universul Juridic, Bucures ti, 2009, pag. 187.
8 Ibidem, pag. 188-191.
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Facturile primite de factor sunt contabilizate in conturile personale ale clientilor agreati. In
functie de plafoanele stabilite, factorul deschide si aderentului un cont curent. Valoarea nominala a
facturilor cedate se inscrie la credit, iar comisionul se trece la debit. Existenta contului curent ofera
garantia incasarii facturilor si permite plata prin compensatie.

Drepturile aderentului

Aderentul are in principal dreptul la plata valorii creant elor cedate.

Obligaft iile aderentului

Aderentul este obligat de a transmite in proprietate factorului creantele sale comerciale si de
a mentiona pe ele ca plata se va face in mod obligatoriu, catre intreprinderea specializatd. Tot
aderentul trebuie sa garanteze existenta creantei la data cesiunii, s coopereze cu factorul pe toata
perioada contractului si sa plateasca remuneratia convenita.

In misura in care subrogarea i-a fost notificata, clientul are obligatia de a pliti numai
factorului. In absenta altor dispozitii contractuale, debitorul poate opune factorului toate exceptiile
inerente creantei. Orice alte exceptii pot fi invocate numai daca sunt preexistente subrogarii.

3. Contractul internat ional de consulting-engineering

Notiune
comerciale, in baza stadiului actual al stiintei s§i practicii intrun anumit domeniu si acordarea
corespunzatoare de asistentd tehnica.

Engineering-ul este un complex de operatiuni, prealabile sau concomitente, de conceptie si
elaborare, precum si de coordonare si executare a proiectelor si lucrarilor pentru realizarea unui
obiectiv.

Contractul de consulting-engineering este contractul prin care o parte, denumita furnizor de
engineering, se obliga, in schimbul unei remunerat ii sa presteze in favoarea celeilalte part i,
denumita beneficiar, diferite servicii de natura preponderent intelectuala pentru conceperea,
proiectarea, realizarea s i darea in folosint a a unei lucrari sau instalat ii in industrie, agricultura
sau alte ramuri conexe. In cazul contractului de commercial-engineering, furnizorul de engineering
is i asuma fat a de beneficiar S i obligat ia livrarii de bunuri materiale sau executarea propriu-zisa
a lucrarilor de construct ii sau a celor de montaj industrial, ori obligat ia executarii intregii
instalat ii industriale sau chiar a unor livrari ,,la cheie”, subcontractand in acest scop cu diferit i
subprestatori®”.

Operatiunile de engineering se indeplinesc in cadrul a doud faze principale:

— faza de studii, ce include cercetarile in baza céarora se elaboreaza un proiect;
— si faza de executare, ce cuprinde realizarea sau punerea in stare de serviciu a unui obiectiv.

In raport de natura prestatiilor, activitatea de engineering implici urmitoarele operatiuni:
engineering economic, care urmareste stabilirea stiintifica, pe baza unor principii economice, a
solutiei optime pentru realizarea unui obiectiv industrial; engineering de proiectare, care cuprinde
lucrarile de proiectare, necesare pentru realizarea fizica a obiectivului industrial; engineering
industrial, care se ocupd cu organizarea §i coordonarea activitdtii oamenilor, utilajelor si
materialelor, cu organizarea conducerii obiectivului industrial®®.

Notiunile de consulting si engineering se utilizeaza impreuna sau separat.

8 Dumitru Mazilu, Dreptul comer# ului internat ional, partea speciald, Ed. Lumina Lex, Bucures ti, 2000,
pag. 287.
8 Lilia Gribincea, Dreptul comer¢ ului internat ional, Ed. ,,RECLAMA” S.A., Chi$ inu, 1999, pag. 313;
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Fiecare activitate prezinta unele trasaturi proprii, insd, prin continutul lor, ele se aseamana.

Caractere juridice

Contractul de consulting-engineering este consensual, intuitu-personae, comutativ, cu titlu
ONeros S i cu executare succesiva. In mod obisnuit, contractul se incheie in forma scrisd, care este
ceruta ad probationem.

Contractul de consulting-engineering poate fi:

a) autonom, cand se incheie de societatea de engineering cu furnizorul general sau
antreprenorul, ori direct cu beneficiarul dintr-un contract de export complex sau de contruct ii
montaj sau

b) accesoriu, cand se incheie ca parte a contractului de export complex sau a contractului de
antrepriza pentru contruct ii montaj sau a contractului de furnizari de utilaje S i instalat ii.

obligat iile asumate de furnizorul de consulting-engineering sunt preponderent de mijloace,
iar in cazul commercial engineering obligat iile sunt preponderent de rezultat.

Efectele contractului

Drepturile si obligat iile part ilor

Drepturile prestatorului de engineering

Prestatorul de engineering are urmatoarele drepturi: dreptul la plata pret ului, de a primi
toate datele s i informat iile cerute, de a primi anumite bunuri, de a obt ine autorizat iile necesare.

Obligaft iile prestatorului de engineering

Societatea sau prestatorul de engineering trebuie sd-si realizeze misiunea potrivit
prevederilor mentionate in contract. In raport de specificul contractului, prestatorul de engineering
poate avea urmatoarele obligatii: efectuarea de studii; conducerea realizarii obiectivului industrial;
prestarea de asistentd tehnicd; coordonarea activitatii antreprenorilor; verificarea lucrdrilor de
montaj; predarea documentatiei obiectivului; garantarea functionarii §i capacitdtii obiectivului;
pastrarea secretului informatiilor si realizérilor.

Drepturile beneficiarului (clientului)

Beneficiarul are urmatoarele drepturi: dreptul de a beneficia de asistent a tehnica, de a primi
documentat ia obiectivului, dreptul la garantarea funct ionarii S i capacitat ii obiectivului, de anu i
se divulga secretele informat iilor s i realizarilor.

Obligaft iile beneficiarului (clientului)

Obligatiile beneficiarului sau clientului sunt de a plati pretul si de a preda toate datele si
informatiile cerute. Clientul mai poate fi obligat s presteze unele servicii, s furnizeze anumite
bunuri sau sa obtind autorizatiile necesare.

In determinarea obligatiei principale a clientului, plata pretului, se aplicd urmaitoarele
principii: plata se face numai de cétre client; valoarea retributiei include si cheltuielile cu caracter
permanent, intreprinse de societate pentru sporirea potentialului tehnico-stiintific; modul si
conditiile de efectuare a platii sunt stabilite de catre parti.
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TEMA XI. ARBITRAJUL COMERCIAL INTERNAT IONAL

1. Not iunea s i caracteristica generali a arbitrajului comercial internat ional.

Arbitrajul comercial international este modalitatea specificd de solutionare a litigiilor din
comertul international caracterizatd prin urmatoarele trasaturi:
a) Temeiul competentei arbitrilor il constituie conventia de arbitraj (acordul partilor);
b) Arbitrii sunt persoane particulare, adica nu sunt funct ionari publici cum sunt judecdtorii,
astfel oricine poate sa fie arbitru;
€) Hotararea pronuntata este, de principiu, una definitiva si irevocabila.
La nivel internat ional putem ment iona urmatorele convent ii internationale:
— Conventia Europeana de Arbitraj Comercial Internat ional de la Geneva din 1961; se aplica
numai intre statele care sunt part i;
— Conventia de la Washington din 1965 pentru reglementarea diferendelor relative la investit ii
intre state S i persoane ale altor state; se aplica in domeniul investitiilor internationale;
— Acordul de la Kiev din 20.03.1992 privind ordinea solutionarii litigiilor legate de activitatea
de producere a statelor CSlI,
— Regulile de Arbitraj UNCITRAL; adoptate sub egida UNCITRAL in 1976, modificate
ulterior in 2010;
— Legea Model UNCITRAL privind arbitrajul comercial internat ional adoptatd in 1985,
modificata in 2006;
— Conventia de la New York din 1958 pentru recunoa$ terea s i executarea sentint elor arbitrale
straine; de asemenea, se aplica numai intre statele care sunt part i;
Actele normative in R. Moldova ce reglementeaza arbitrajul sunt:
— Legea cu privire la arbitraj nr. 23 din 22.02. 2008;
— Legea cu privire la arbitrajul comercial internat ional nr. 24 din 22.02.2008;
— Codul de procedura civila;
Denumirea de arbitraj internat ional a primit consacrarea prin convent ii internat ionale,
precum S i in practica de comert internat ional s i in doctrina de specialitate. Aceastda denumire
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apare insas i in titlul Convent iei Europene asupra arbitrajului comercial internat ional din 1961.
Denumirea este utilizatad inclusiv in documentele UNCITRAL.
Analizand aceasta denumire putem concluziona ca arbitrajul comercial internat ional are
urmatoarele caractere:
1) Caracterul arbitral;
2) Caracterul comercial;
3) Caracterul internat ional;

Caracterul arbitral presupune ca arbitrii investit i au puterea de a judeca, de a trans a un
litigiu, de al rezolva. Arbitrii sunt investit i cu solut ionarea litigiului de catre part ile implicate
prin convent ia de arbitraj S i nu sunt imputernicit i prin fort a legii, cum este in cazul instant elor
de drept comun. Puterea arbitrilor de a judeca se refera la pretent iile formulate de part i.

Caracterul comercial rezultd din faptul ca obiectul sau il constituie litigiile care apar in
derularea operat iunilor de comert internat ional. Caracterul comercial este nuant at in art. 1 al
Conventiei Europene de Arbitraj Comercial Internat ional de la Geneva din 1961.

Caracterul internat ional este dat de prezent a unor elemente de extraneitate®. Convent ia
de la Geneva 1961 precizeaza ca litigiile supuse spre solut ionare izvorasc din neint elegerile
comerciale aparute intre part i care iS i au sediul sau res edint a in state diferite. La stabilirea
caracterului internat ional trebuie avute in vedere S i alte elemente ca de ex.: sediul part ilor in
litigiu; locul desfas urdrii arbitrajului; transferul marfurilor peste hotare®’.

Arbitrajul comercial internat ional poate fi clasificat dupa mai multe criterii.

In functie de caracterul temporar sau permanent al arbitrajului:

1) Arbitrajul ad-hoc;
2) Arbitrajul institutional.

Arbitrajul ad-hoc are un caracter temporar, fiind organizat pentru un singur litigiu. Partile
desemneaza tribunalul arbitrilor pentru solutionarea respectivului litigiu, iar dupa pronuntarea
hotararii, tribunalul isi inceteaza existenta.

Prezintd un inconvenient ce tine de dificultatea organizarii: curtile de arbitraj ofera de regula
dotérile lor pentru organizarea tribunalului ad-hoc (se pune la dispozitie sediul, personal calificat,
posibilitatea de comunicare i primire a corespondentei, de tehnoredactare a sedintelor etc.). Prin
acest fapt nu Tnseamna cd arbitrajul devine institutional.

Arbitrajul institutional are caracter permanent si este organizat de curti de arbitraj care
functioneaza pe baza unor reguli proprii. Tribunalul arbitral nu are existenta pentru un singur litigiu.

Arbitrajul institutional se clasificd, din punct de vedere al obiectului in:

— Arbitraj institutional cu o competenta materiald generala;
— Arbitraj institutional cu o competenta specializata.

Primul solutioneaza litigii de orice naturd, din orice domeniu al comertului international; de
ex.: Curtea de Arbitraj de pe langa Camera de Comert si Industrie a Romaniei.

Cel de-al doilea se organizeaza de regula pe langa burse de marfuri, asociatii profesionale si
judeca numai litigii din respectivul domeniu.

Din punct de vedere al competentei teritoriale, arbitrajul institutional se clasifica in:

— Arbitraj bilateral,
— Arbitraj regional;
— Arbitraj cu o competentd universala.

® Dumitru Mazilu, Dreptul comert ului internaf ional, partea speciald, Ed. Lumina Lex, Bucures ti, 2000,
pag. 401.
8 Ibidem, pag. 402.
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In cazul primului instanta arbitrala are in competenta sa litigii intre comercianti cu sediile in
doua state diferite. De ex.: Canadian American Arbitration Comision.

In cazul arbirajului regional, competenta instantelor arbitrale vizeazi o anumiti zona
geografica. De ex.: Comisia scandinava de arbitraj.

In cazul celui cu competent d universald, instanta arbitrald este competentd indiferent de
tara de origine a partilor. De ex.: Curtea de Arbitraj de la Bucuresti.

In funct ie de puterile conferite, arbitrajul este:

1) Arbitraj in drept strict;
2) Arbitraj in echitate.

Arbitrajul in drept strict (de jure) este regula. Arbitrul judecd in temeiul unui act normativ
(conventie international). In masura in care partile nu previad daca arbitrajul este in drept strict sau
in echitate, arbitrii vor judeca in drept strict.

Arbitrajul in echitate (de facto) sau arbitrajul ex aque et bono.

Partile trebuie sa prevada expres acest lucru. Arbitrii dispun de o mai mare libertate, ei pot
judeca 1n functie de ceea ce este echitabil in respectiva speta.

Limitele arbitrajului echitabil:

Limite de procedura: arbitrul trebuie sa tind cont de anumite principii (principiul

Limite de fond: norme de ordine publica de drept international privat din sistemul de drept
aplicabil in speta (lex cause).

2. Convent ia de arbitraj

Temeiul competentei arbitrilor il constituie vointa partilor exprimata intr-o conventie de
arbitraj. Legea model UNCITRAL defines te conventia de arbitraj ca fiind un acord al partilor sa
supuna arbitrajului toate sau unele litigii care apar sau care vor apare intre ele Tn legiturd cu
relat iile lor comerciale, indiferent daca sunt sau nu contractuale.

Conventia de arbitraj are doua forme®:

1) Clauza compromisorie sau clauza de arbitraj — reprezinta clauza inserata in contract prin care
partile aleg ca un litigiu viitor ce va aparea in legatura cu contractul respectiv, sa fie solutionat prin
arbitraj. Validitatea clauzei compromisorii (clauzei de arbitraj) este independenta de valabilitatea
contractului, deoarece ea cont ine actul de voint a part ilor prin care este stipulat principiul
supunerii litigiilor ce ar apare in raporturile lor de comert internat ional unei instant e de arbitraj
(elementul caracteristic al clauzei compromisorii este cerint a ca litigiul sa fie viitor S i eventual);

2) Compromisul de arbitraj — acordul de vointa al partilor privind solutionarea prin arbitraj al
unui litigiu deja nascut, aratandu-se, sub sanct iunea nulitat ii, obiectul litigiului, numele arbitrilor
sau modalitatea de numire a lor. Compromisul trebuie sa Indeplineascad mai multe condit ii: a) sa se
refere la un diferend existent intre part i, care sa fie expus in textul acordului; b) sa se exprime
voint a part ilor de a supune litigiul respectiv arbitrajului; c) sa fie desemnat arbitrul sau arbitrii
care vor solut iona litigiul; c) sa precizeze organizarea fie S i procedura in cazul arbitrajului ad-hoc.

Existd posibilitatea ca ambele sa existe intr-un singur contract, atunci cand clauza
compromisorie este sumar incheiata.

Efectele conventiei de arbitraj:

1) Efectul pozitiv;

2) Efectul negativ.

8 |dem, pag. 411.
106



Efectul pozitiv consta in Investirea Tribunalului arbitral. Regimul clauzei compromisorii e
diferit de regimul juridic al contractului principal — anumite cauze de nevalabilitate al contractului
principal nu afecteaza si clauza compromisorie. Arbitrii rdman competenti in temeiul clauzei
compromisorii sa pronunte nulitatea actului principal. Daca clauza de nulitate ar afecta si clauza
compromisorie, atunci arbitrii nu ar mai fi competenti sa pronunte desfiintarea contractului.

Exista unele clauze de nevalabilitate a contractului principal care vor afecta si valabilitatea
clauzei compromisorii. Aceste cauze sunt nulititi convergente. De ex.: incapacitatea partilor sau a
uneia din parti — daca respectiva parte nu a fost competenta sa incheie contractul principal, atunci ea
nu a fost competenta sa incheie nici clauza compromisorie; unele vicii de consimtadmant.

Efectul negativ consta in dezinvestirea instantei judecatoresti de drept comun.

3. Procedura arbitrala

Desemnarea arbitrilor

Conform Legii Model asupra Arbitrajului Comercial Internat ional part ile sunt libere sa
determine numarul de arbitri. Daca o asemenea determinare nu a fost posibild, numarul arbitrilor va
fi de trei.

Nici o persoand nu va fi impiedicata din motive de nat ionalitate sa act ioneze ca arbitru,
daca part ile n-au convenit altfel. Part ile sunt liber sa convind asupra procedurii desemnarii
arbitrului sau arbitrilor, cu respectarea regulilor din Legea Model. Daca un atare acord nu a fost
convenit, intr-un arbitraj cu trei arbitri fiecare parte va desemna un arbitru, iar cei doi vor desemna
al treilea arbitru.

Daca una din part i nu a reus it sa desemneze arbitrul in 30 de zile de la primirea solicitarii
celeilalte part i de a-1 numi, sau daca cei doi arbitri n-au cazut de acord asupra desemnarii celui de-
al treilea arbitru In termen de 30 de zile de la desemnarea lor, desemnarea va fi facuta, in baza
solicitaii unei part i, de catre Curte sau de orice alte autoritat i specificate in Legea Model.

Intr-un arbitraj cu un singur arbitru, dacd part ile nu au reus it sa convina asupra arbitrului,
el va fi desemnat, in baza solitarii unei part i, de catre Curte sau de o alta autoritate competenta
indicatd in Legea Model.

In cazul in care apar indoilei justificate asupra impart ialitat ii sau independent ei unui
arbitru, acesta poate fi recuzat. Conform Legii Model, daca un arbitru a devenit de jure s i de facto
incapabil sa-S i indeplineasca funct iile sau dacd pentru alte motive nu poate sa act ioneze imediat,
mandatul sau se incheie dacd el se retrage sau dacd part ile sunt de acord asupra incheierii
mandatului sau.

In cazul in care apare vre-o disputi legati de recuzarea sau terminarea mandatului unui
arbitru, oricare dintre part i poate sd ceara Curt ii sau unei alte autorital i competente sa decida
asupra terminarii mandatului. O asemenea decizie, dupa adoptarea ei, nu va fi supusa apelului®.,

Sesizarea tribunalului arbitral

Tribunalul arbitral este sesizat de reclamant printr-o cerere scrisa. Cererea de arbitrare
constituie mijlocul legal prin care o parte intr-un contract comercial international solicita
arbitrajului protejarea dreptului si intereselor sale legitime nesocotite de catre partenerul
contractual.

Introducerea cererii de arbitrare opereaza declansarea procedurii arbitrale. O asemenea
cerere trebuie redactata in scris de catre reclamant si va cuprinde urmatoarele:

a) numele si domiciliul, pentru persoanele fizice, denumirea si sediul, pentru persoancle
juridice, sau resedinta partilor;

8 |dem, pag. 416-417.
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b) numele persoanei care reprezinta partea in litigiu;

c) referinta la conventia de arbitraj;

d) motivele de fapt si de drept, precum si probele pe care se intemeiaza cererea;

e) obiectul si valoarea cererii, precum si indicarea calculului prin care s-a ajuns la determinarea
acestei valori;

f) numele si domiciliul persoanei numite in calitate de arbitru;

g) semnatura partii.

Reclamantul va comunica paratului, precum si fiecarui arbitru copie de pe cererea de
arbitrare si de pe inscrisurile anexate.

In cererile cu mai multe capete, valoarea fiecirui capit trebuie sa fie stabilita in mod separat;
valoarea obiectului cererii se va stabili la suma totald a capetelor de cerere.

Daca reclamantul omite sa stabileasca valoarea obiectului cererii sau stabileste inexact
aceasta valoare, Curtea de Arbitraj din oficiu sau la cererea paratului stabileste aceasta valoare pe
baza datelor privitoare la obiectul cererii.

Precizarea valorii obiectului cererii de arbitrare este necesara in vederea stabilirii taxelor de
arbitraj.

Cererea se considera introdusd pe data inregistrarii acesteia la Curtea de Arbitraj; in cazul
expedierii ei prin posta este luatd In considerare ca datd a Inregistrarii data prevazuta in stampila
oficiului postal de expediere.

Cererea de arbitrare se insoteste de toate Inscrisurile invocate de reclamant in sprijinul
pretentiilor formulate. Ea se redacteaza n limba romand sau in limba contractului dintre parti ori in
limba in care acestea au purtat corespondenta. Inscrisurile insotitoare ale cererii se depun in original
sau in copii certificate de catre parte. In cazul in care cererea este redactatd intr-o limba strdina,
Curtea de Arbitraj poate obliga pe reclamant, din oficiu sau la cererea paratului sa prezinte o
traducere a acesteia i a Inscrisurilor Insotitoare in limba romana sau daca interesele examindrii
litigiului o cer intr-o alta limba®.

Cererea de arbitraj poate fi insotitd si de probe de marfi, esantioane etc. Intr-o atare ipoteza
asemenea probe se vor depune intr-un singur exemplar facAndu-se despre aceasta mentiune in
cerere. Asistentul arbitral va Intocmi un proces verbal de luare in custodie care va cuprinde
descrierea amanuntitd a obiectelor depuse.

Referint a (Intampinarea)

In termenul convenit de parti ori stabilit de tribunalul arbitral, in cel mult 30 de zile de la
primirea copiei de pe cererea de arbitraj, piritul trebuie sa faca referinta, in care expune exceptiile
privind cererea reclamantului, raspunsul in fapt si in drept la aceastd cerere, probele propuse in
apdrare, precum §i, in modul corespunzator, mentiunile prevazute pentru cererea arbitrala.

Exceptiile si alte mijloace de apdrare pe care piritul nu le-a mentionat in referinta trebuie
ridicate, sub sanctiunea decaderii, cel tirziu la data primei s edint e a tribunalului arbitral. in cazul
in care procedura arbitrald are loc in baza inscrisurilor, documentelor si altor dovezi scrise,
prezentate de parti, fard dezbateri orale, piritul trebuie sa ridice exceptiile in cel mult 15 zile de la
data depunerii referintei. La o data ulterioard, piritul este decazut din dreptul de a prezenta exceptii.

Cererea reconventionald

Cererea reconventionala se analizeaza ca fiind o varietate a cererii de arbitrare prin care
paratul dintr-un litigiul arbitral pendent formuleaza pretentii proprii Tmpotriva reclamantului.
Regulile de procedura arbitrald ale Curtii de Arbitraj Comercial din Moldova nu cer insa aceasta
conditie nici expres, nici implicit.

% |dem, pag. 426.
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Cererea reconventionald trebuie introdusd in cadrul termenului pentru depunerea
intdmpinadrii sau, cel mai tarziu, pana la prima S edint a a tribunalului arbitral. Aceasta cerere
trebuie sa Tndeplineasca aceleasi conditii ca §i cererea principala.

Cererea reconventionald se solutioneaza odati cu cererea principala. In cazul in care numai
cererea principala este in stare de a fi solutionatd, cererea reconventionald este posibil sa fie
solutionata separat.

Dezbaterea litigiului

Dezbaterile tribunalului arbitral au loc la sediul Tribunalului arbitral. Tribunalul arbitral este
in masura sa dispuna ca dezbaterile sa se desfasoare in alt loc, daca partile in litigiu nu au nimic
impotriva.

Partile pot participa la dezbaterea litigiului personal sau prin reprezentanti si pot fi asistate
de avocati sau de alte persoane.

Oricare dintre parti poate cere in scris ca solutionarea litigiului sa se faca in lipsa sa pe baza
actelor de la dosar. In baza Legii Model, in termenul convenit de parti sau determinat de tribunalul
arbitral, reclamantul trebuie sa declare faptele care sustin pretentia si sa propuna solutiile pe care le
considera potrivite. In raspuns, cealaltd parte isi va prezenta apararile fata de faptele prezentate de
reclamant. Partile pot prezenta, impreuna cu declaratiile lor, toate documentele pe care le considera
relevante si sa se refere la documente sau alte dovezi pe care le prezinta tribunalului.

Arbitrajul trebuie sa fie impartial si s abordeze cauza arbitrald intr-o maniera practica si
expeditiva. Procedura arbitrald trebuie sa asigure partilor, sub sanctiunea nulitatii hotaririi arbitrale,
egalitatea de tratament, respectarea dreptului de aparare si a principiului contradictorialité‘giigl.

Comunicarea intre parti sau catre parti a inscrisurilor litigiului, a citatiilor, a hotaririlor
arbitrale si a Incheierilor de sedintad se face prin scrisoare recomandata, cu recipisa de predare sau cu
confirmare de primire, exceptie facind cazul in care s-a convenit asupra unei alte metode de
comunicare. Informatiile si instiintarile pot fi facute prin orice alt mijloc de comunicare ce permite
stabilirea probei comunicarii si a textului transmis.

Inscrisurile pot fi inminate si personal partilor contra semnituri. Dovezile de comunicare se
depun la dosar.

Dupa expirarea termenului de depunere a referintei, institutia arbitrala verifica stadiul

litigiului pentru dezbatere si, dacd considerd necesar, dispune masurile corespunzitoare pentru
completarea dosarului. Dupa verificare, institutia arbitrala fixeazd, dupd caz, termenul pentru
dezbaterea litigiului si dispune citarea partilor.
Intre data primirii citatiei si data inceperii dezbaterilor trebuie si existe un interval de cel putin 15
zile. Partii trebuie sd 1 se asigure posibilitatea de a lua cunostintd de toate documentele si
materialele legate de litigiu inaintate arbitrajului de cealalta parte sau de alte persoane. Arbitrajul
trebuie sd asigure partilor, In masura necesarului, posibilitatea prezentarii, in scris si oral, a
pretentiilor, argumentelor si probelor.

Faptul ca partea citata legal nu s-a prezentat la dezbatere nu impiedica dezbaterea litigiului,
cu exceptia cazului cind partea lipsa invoca, cel tirziu in preziua dezbaterii, motive temeinice de
aminare, informind cealalta parte si arbitrii. Aminarea poate fi cerutd numai o singura data.

Litigiul este examinat, de regula, in sedintd inchisa. Examinarea litigiului 1n sedinta deschisa
se permite numai cu incuviintarea ambelor parti. Traducerea documentelor este asiguratd de parti.
Acestea pot conveni asupra limbii de lucru in proces. Dezbaterile arbitrale se consemneaza in
incheierea sedintei. Orice dispozitie a institutiei arbitrale va fi consemnata in incheiere si va fi

* Dumitru A. P. Florescu, Liviu-Narcis Pirvu, Contractele de comert internat ional, edit ia a ll-a, Ed.
Universul Juridic, Bucures ti, 2009, pag. 371.
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motivatd. Partile au dreptul sa ia cunostintd de continutul incheierii si al tuturor actelor din dosar.
Supraarbitrul stabileste ordinea audierilor si conduce dezbaterile. Dupa dezbaterile orale, arbitrajul
adopta hotariri.

Arbitrajul poate adopta hotarire in cauza arbitrald in baza de inscrisuri, documente si de alte
dovezi scrise, prezentate de parti, fard dezbateri orale ale cauzei, dacd asa au prevazut partile sau
daca ele au renuntat la dezbateri orale.

Administrarea probelor se efectueazd in sedintd a arbitrajului. Institutia arbitrald poate
dispune ca administrarea probelor sa fie efectuata in fata unui arbitru din componenta sa.

Dezbaterile arbitrale se consemneazd in procesul-verbal al sedintei. Orice dispozitie a
institutiei arbitrale se consemneaza in proces-verbal si va fi motivata.

4. Hotararea arbitrala

Este hotararea prin care tribunalul arbitral se pronuntd asupra litigiului cu a cérui solutionare
a fost investit.

Hotararea arbitrala constituie o sinteza a Intregii activitati desfasurate de completul de arbitri
si de parti din momentul perfectarii conventiei de arbitraj si pana la indeplinirea ultimului act de
procedurd, reflectand rezultatul procedurii arbitrale in toatd complexitatea sa*.

Deliberarea si adoptarea hotararii de catre tribunalul arbitral au loc in sedinta secreta.
Hotararea arbitrala se adopta in cazul in care tribunalul arbitral solut ioneaza litigiul in fond,
admit and integral sau part ial act iunea S i cererea reconvent ionala. De asemenea, se adopta
hotararea arbitrala S i in cazul in care reclamantul renunt & la pretent iile sale. Tribunalul poate
adopta o hotarare prin care sa constate atingerea de catre part i a unui acord in privint a litigiului,
adica o tranzact ie de impacare.

In funct ie de tribunalul arbitral sesizat, pronunt area hotararii poate fi aménata pana la 30
de zile, insa nu mai tarziu de un anumit termen de la data depunerii cererii de sesizare a trbunalului
arbitral respectiv.

Conform legii R. Moldova cu privire la arbitraj nr. 23 din 22.02.2008 hotararea arbitrala
trebuie sa cont ina:

a) componenta arbitrajului, data si locul pronuntarii sale;

b) numele si domiciliul, pentru persoanele fizice, denumirea si sediul, pentru persoanele
juridice, sau resedinta partilor;

c) referinta la conventia de arbitraj in al carei temei s-a procedat la arbitrayj;

d) obiectul litigiului;

e) motivele de fapt si de drept ale hotaririi, iar in cazul arbitrajului in echitate, motivele care stau
la baza solutiet;

f) semnaturile arbitrilor;

g) alte prevederi.

In ceia ce prives te contestarea hotarérii arbitrale, potrivit art.477, alin.l din Codul de
procedura civild al R. Moldova, hotdrarea arbitrala pronuntata pe teritoriul R. Moldova poate fi
contestatd in judecatd de catre partile in arbitraj, Tnaintdnd o cerere de desfiintare a hotararii
arbitrale.

Art. 480 al Codului de Procedura Civild al R. Moldova enumera motivele in baza carora
poate fi desfiintata o hotarare arbitrald. Astfel, hotarare arbitrald poate fi desfiintata daca:

a) litigiul examinat de arbitraj nu poate fi, potrivit legii obiectul dezbaterii arbitrale;

% Ibidem, pag. 375-376.
110



b) hotararea arbitrala a fost emisa dupa expirarea termenului arbitrajului;

C) hotararea arbitrala nu cuprinde dispozitivul si temeiurile, locul si data pronuntarii ori nu este
semnata de arbitri;

d) dispozitivul hotararii arbitrale cuprinde dispozitii care nu pot fi executate;

e) arbitrajul nu a fost constituit in conformitate cu conventia arbitrala;

f) partea interesatd nu a fost instiintata legal despre alegerea (numirea) arbitrilor sau despre
dezbaterile arbitrale, inclusiv despre locul, data si ora sedintei arbitrale sau, din alte motive
intemeiate, nu s-a putut prezenta in fata arbitrajului pentru a da explicatii;

g) arbitrajul s-a pronuntat asupra unui litigiu care nu este prevazut de conventia arbitrala ori care
nu se inscrie In conditiile conventiei ori hotdrarea arbitrald, contine dispozitii in problemele ce
depasesc limitele conventiei arbitrale. Daca dispozitiille in problemele cuprinse in conventia
arbitrala pot fi separate de dispozitiile care nu decurg din conventie instanta judecatoreasca poate
desfiinta a hotararii arbitrale n care se contin dispozitii ce nu se Inscriu in conventia arbitrala;

h) hotararea arbitrald incalca principiile fundamentale ale legislatiile R. Moldova sau bunele
moravuri.

Recunoasterea §i executarea hotardrilor arbitrale strdine

La baza recunoas terii S i executdrii hotararilor arbitrale straine este Conventia de la New
York din 10 iunie 1958 pentru recunoasterea si executarea sentintelor arbitrale straine. R. Moldova
este parte la aceastd convent ie incepand cu anul 1998, in hotararea Parlamentului R. Moldova de
ratificare ment ionandu-se ca se vor recunoa$s te S i executa hotarari arbitrale striine adoptate dupa
data ratificarii. Convent ia de la New York stabileste un dublu criteriu pentru definirea ca strdina a
unei hotarari arbitrale:

1) sentinta sa fie adoptata pe teritoriul unui stat altul decat cel unde se cere recunoasterea si
executarea;

2) respectiva hotdrare sa nu fie considerata hotarare nationald in statul in care se cere
recunoasterea si executarea.

Conventia Europeana asupra Arbitrajului Comercial International adoptata la Geneva in anul
1961 supune domeniului ei de aplicare sentintele pronuntate in litigiile dintre parti ce la momentul
conventiile de arbitraj aveau sediului sau resedinta in state contractante diferite.

Legislatia R. Moldova dispune cad hotarirea arbitrala, indiferent de tara in care a fost
pronuntata, se recunoaste ca fiind obligatorie si, la depunerea in instanta de judecata competenta a
unei cereri scrise, se executd de plin drept. Partea care solicita recunoasterea sau executarea hotaririi
arbitrale strdine este obligatd sd prezinte in judecata hotarirea arbitrala in original sau in copie
legalizatd. Daca hotarirea arbitrald si conventia de arbitraj sint expuse intr-o limba straind, partea
este obligata sa le prezinte in traducere n limba de stat, legalizata in modul stabilit de lege.

Conform art. 476 Cod Procedura Civila al R. Moldova, recunoasterea sau executarea unei
hotararii arbitrale, indiferent de tara in care a fost pronuntata, poate fi refuzata numai in urméatoarele
cazuri:

1) una din partile conventiei arbitrale era intr-o masura oarecare incapabild sau ca aceasta
conventie este ilegald potrivit legii guvernante, iar in lipsa unei astfel de probe, ca este ilegald in
conformitate cu legea tarii in care a fost emisd hotarirea;

2) partea impotriva careia este emisd hotarirea nu a fost instiintatd legal despre desemnarea
arbitrului sau despre dezbaterea arbitrala ori nu a putut din alte motive sa prezinte probe sau sa dea
explicatii in fata arbitrajului;

3) hotarirea a fost pronuntata asupra unui litigiu neprevazut de conventia arbitrald sau nu se
inscrie in conditiile conventiei;
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4) hotarirea contine dispozitii in probleme neprevazute de conventia arbitrala; totusi, daca
dispozitiile in problemele cuprinse in conventia arbitrald pot fi separate de cele care nu se inscriu in
ea, partea hotaririi arbitrale care contine dispozitii referitoare la problemele ce decurg din conventia
arbitrala poate fi recunoscuta si pusa in executare;

5) componenta arbitrajului sau procedura dezbaterii arbitrale nu corespunde conventiei partilor
ori, in lipsa acestora, nu se conformeaza legii din tara in care a avut loc arbitrajul;

6) hotarirea nu a devenit obligatorie pentru parti sau a fost anulatd ori executarea ei a fost
suspendatd de instanta judecatoreasca a tarii in care a fost pronuntatd hotarirea sau in conformitate
cu legea careia a fost pronuntata.

Instanta judecatoreasca refuzd, de asemenea, sd recunoasca hotarirea arbitrald straind si sd o
execute, stabilind ca obiectul litigiului nu poate fi dat in dezbatere arbitrala conform legii Republicii
Moldova sau ca recunoasterea hotaririi i Incuviintarea executdrii ei este in contradictie cu ordinea
publica din Republica Moldova.

Daca in judecata s-a depus o cerere privind desfiintarea sau suspendarea executarii hotaririi
arbitrale straine, instanta careia i se solicitd recunoasterea hotaririi arbitrale si executarea ei poate
amana emiterea unei decizii asupra cererii dacad va considera cd amanarea este rationala.
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